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Resumo

Finangas comportamentais.
Escolhas intertemporais.
Tragos de personalidade.
Valores humanos.

Exército Brasileiro.

Keywords

Este estudo analisa a relagdo entre tragos de personalidade, valores humanos e
caracteristicas socioecondmicas nas escolhas intertemporais financeiras de jovens do
Exército Brasileiro. Por meio de levantamento, participaram 218 jovens do servigo
militar obrigatério de Cascavel-PR. Os resultados sugerem que, na média, jovens
adultos demonstram maior paciéncia a impaciéncia financeira em suas escolhas
intertemporais financeiras. Muitos jovens ndo apresentaram modelos de desconto
intertemporal. A correlagdo de Pearson revelou associagdo significativa entre tragos
de personalidade de abertura, conscienciosidade e extroversdo; valores humanos
basicos como de realizagdo, suprapessoal, existencial e interacional; e caracteristicas
socioecondmicas como o grau de escolaridade da mae, estado civil, renda familiar,
ambiente de criagdo e tamanho do municipio de origem. Estes resultados sugerem
que fatores emocionais ou contextuais afetam as escolhas intertemporais financeiras
de jovens adultos ¢ podem influenciar por heuristicas afetivas o processamento de
informagdes e a tomada de deciso individual.

Abstract

Behavioral finance.
Intertemporal choices.
Personality traits.
Human values.
Brazilian Army.

Informagdes do artigo

This study analyzes the relationships between personality traits, human values
and socio-economic characteristics and intertemporal financial choices among
young soldiers in the Brazilian army. Through the use of a survey, 218 young men
in compulsory military service between 18 and 23 years of age from Cascavel, PR
participated in our study. The results of our analyses suggest greater patience than
impatience in their intertemporal financial choices, in a constant, non-hyperbolic
discount model. Many young people did not present intertemporal discount models.
The Pearson correlation coefficient revealed a significant association between
personality traits of openness, conscientiousness and extroversion; basic human
promotion, suprapersonal, existence and interaction values; and socioeconomic
characteristics such as the mother's level of education, marital status, family income,
growing up in a rural or urban environment and the size of the municipality of origin.
These results suggest which emotional or contextual factors affect young people's
intertemporal financial choices and how they can influence information processing
and individual decision making through affective heuristics.
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Para o campo de finangas comportamentais ¢ possivel sugerir tragos da personalidade
humana e do contexto sociocultural dos individuos, que afetam o processamento de
informagdes ¢ a tomada de decisdes financeiras em jovens adultos. Estas variaveis
influenciam a heuristica afetiva, que por consequéncia, podem gerar vieses
comportamentais. Dessa forma, modelos de analise da tomada de decisdo devem
considerar fatores psicologicos na analise do homem econémico.
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1 INTRODUCAO

O dinheiro representa um comando de bens e servigos necessarios para promover o interesse proprio do
individuo em uma economia de livre iniciativa. Cada ser humano possui uma maneira diferente de lidar com o
dinheiro e ha evidéncias de que fatores da personalidade (Cadena & Keys, 2015; Xu, Beller, Roberts, & Brown,
2015; Wong & Carducci, 2016) e caracteristicas socioecondmicas (Coley & Burgess, 2003; Pompian & Longo,
2004; Kirby, Winston, & Santiesteban; Bakker, 2017) possuem relagdo com as escolhas financeiras.

As finangas comportamentais estudam, desde Tversky e Kahneman (1974, 1979) e Kahneman (2002),
vieses comportamentais que afetam as escolhas do homem econdmico, sob a premissa da racionalidade limitada.
Os estudos nessa area concentram-se nas caracteristicas cognitivas que afetam o processamento de informagdes,
porém assumem que heuristicas afetivas ou emocdes também afetam este contexto.

Algumas questdes ainda ndo foram respondidas ou consensuadas neste campo de estudo, tais como: quais
fatores da personalidade afetam o julgamento dos individuos no processo de tomada de decisdo? Como as emogoes
e heuristicas afetivas influenciam o processamento de informagdes? Como as caracteristicas socioecondmicas,
cultura e os valores individuais se relacionam nesse contexto? Ha um esfor¢o constante de diversos autores
buscando compreender estas e outras questdes para o avango nas pesquisas na area (Norvilitis, Merwin, Osberg,
Roehling, Young, & Kamas, 2006; Brown & Taylor, 2014; Potrich, Vieira, Campara, & Santos, 2015; Campara,
Vieira, & Ceretta, 2016; Pacheco, Campara, & Costa Jr., 2018).

Brown e Taylor (2014), por exemplo, afirmam que tracos de personalidade podem interferir na dinamica
de decisoes individuais de cunho econdémico, podendo implicar inclusive em situacdes de endividamento familiar.
Pacheco et al. (2018) complementam sugerindo que existem perfis psicoldgicos que sao mais ou menos suscetiveis
a problemas financeiros.

Esta situagdo pode se agravar ainda mais em jovens que iniciam a vida adulta, ndo sdo alfabetizados
financeiramente e devem possuir responsabilidade sobre suas finangas. Norvilitis ef al. (2006) relatam que jovens
endividados possuem maior nivel de estresse e mal-estar financeiro, o que pode prejudicar o seu futuro.

Com base no exposto, este estudo pretende identificar quais caracteristicas da personalidade de jovens
adultos possuem relagdo com suas escolhas intertemporais financeiras, pois tais caracteristicas afetam a percepgao,
julgamento e comportamento individual em relagdo as decisoes de consumo e investimento.

Nos diferenciamos dos estudos anteriores ao pesquisar a tematica em jovens do sexo masculino que
prestaram o servigo militar obrigatdrio, na faixa etdria média de 19 anos. Este grupo de individuos estd em inicio da
idade adulta, em sua maioria ndo possui experiéncia com finangas e ndo possui viés de formacao superior. Contudo,
estes jovens incorporam valores institucionais do exército que podem influenciar suas escolhas intertemporais
financeiras. Dessa forma, questiona-se: qual € o grau de associacao entre tracos da personalidade, valores humanos
e caracteristicas socioecondmicas nas escolhas intertemporais financeiras em jovens militares?

Para a analise das escolhas intertemporais, utilizou-se o modelo de desconto hiperbdlico de Sutter,
Kocher, Glétzle-Riitzler e Trautmann (2013), que mede o nivel de paciéncia ou impaciéncia financeira em escolhas
financeiras, considerando as variaveis dinheiro, tempo ¢ juros.

A analise da personalidade envolveu seis dimensdes de personalidade do modelo HEXACO de Ashton
e Lee (2007): honestidade-humildade, abertura, conscienciosidade, afabilidade, extroversdo e estabilidade.
Adicionamos o modelo de valores humanos basicos de Gouveia (2003), que analisa os valores experimentagao,
realizagdo, suprapessoal, existencial, interacional e normativo do homem. Esta relagdo ainda nio foi pesquisada
no cenario brasileiro. Além disso, consideramos em nossas analises, caracteristicas socioeconémicas como fatores
influentes nas decisdes financeiras, tais como o grau de escolaridade do individuo e de seus pais, estado civil,
capacidade de poupanga, gasto médio mensal, renda familiar, ambiente e tamanho da cidade de criacao.

Os resultados evidenciam uma associag@o negativa entre os tragos de personalidade de conscienciosidade
e extroversdo com as escolhas intertemporais dos jovens estudados. Isto sugere que caracteristicas como
autocontrole, organizacdo e a expressividade podem afetar as escolhas financeiras nesta fase da vida adulta. Os
valores humanos do existencialismo ¢ da interagdo se associam positivamente com as decisoes financeiras. Ainda,
nota-se que o estado civil e nivel de renda também afetam as decisdes intertemporais. Outros resultados podem ser
visualizados ao longo do trabalho.

Acredita-se que a compreensdo dos fatores que moldam as decisdes financeiras dos jovens nesta fase da
vida adulta pode ser determinante no seu futuro, principalmente para a gestdo do or¢amento familiar. Os resultados
desta pesquisa contribuem com novas evidéncias empiricas no campo de estudo de finangas comportamentais e
para formuladores de politicas ptblicas no campo da educagdo financeira para jovens, sejam eles programas no
ensino basico, fundamental, técnico, superior ou militar.
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2 REVISAO DA LITERATURA

2.1 Escolhas intertemporais financeiras, tracos de personalidade e valores humanos

Escolhas intertemporais sao preferéncias individuais, que possibilitam trocas entre custos e beneficios
a serem obtidos em distintos pontos temporais (Pimentel, Gongalves, Scholten, Carvalho, & Correia, 2012).
Decisdes de consumo, investimento, poupanga ou planejamento de aposentadoria sdo alguns dos exemplos
onde se apresenta a importancia dos modelos de decisdo das escolhas intertemporais no campo das finangas
comportamentais (Muramatsu & Fonseca, 2009).

O desenvolvimento de trabalhos nessa area ganhou relevancia nas ultimas décadas apos as criticas de
Tversky ¢ Kahneman (1974, 1979) a Teoria Economica da Utilidade Esperada e com a criacdo da Teoria do
Prospecto. Neste campo, descobriu-se que vieses comportamentais e heuristicas cognitivas afetam o processamento
de informagdes e a tomada de decisdes do homem. Contudo, Kahneman (2002) afirma que outros fatores como
as heuristicas afetivas também afetam o julgamento humano e devem ser considerados em modelos de tomada de
decisdo individual.

Desta forma, o estudo da personalidade, que ¢ o campo afetivo ou emocional do homem, pode auxiliar
no avango dos estudos sobre fatores que influenciam o comportamento humano mediante a tomada de decis@o.
De acordo com Roberts (2009) os tragos de personalidade sdo uma espécie de padrdes de relativa duragdo de
pensamentos, comportamentos ¢ sentimentos que transparecem a tendéncia que o individuo possui ao responder a
determinadas situagdes, sendo fundamentais para a esséncia da personalidade da pessoa.

Os tragos de personalidade podem ser influenciados por caracteristicas comportamentais, de atitude,
motivacao ou afetividade, entretanto possuem predisposi¢do para manter-se estavel na maneira de comportamento
e de pensar do homem. Quanto as caracteristicas atinentes a personalidade, essas tém se tornadas boas preditoras
do comportamento humano, no que diz respeito a troca entre vantagens no presente em detrimento de ganhos
futuros (De Faveri, 2017).

Ashton e Lee (2007) desenvolveram uma ferramenta para avaliar as dimensdes da personalidade
denominada Brief HEXACO Inventory, que corresponde a uma devolugao do modelo Big Five criado na década de
1980 (Brown & Taylor, 2014). Esse modelo inclui as dimensdes honestidade-humildade, emotividade, extroversao,
afabilidade, conscienciosidade e abertura a experiéncia. As seis dimensdes podem ser mais bem compreendidas a
partir das defini¢des apresentadas por De Faveri (2017).

Fatores da personalidade relacionam-se com decisdes financeiras na medida em que influenciam o
processamento de informagoes e julgamento da tomada de decisdo. Por exemplo, pessoas com niveis de impaciéncia
financeira apresentam tracos da personalidade associados a impulsividade, dificuldade de autocontrole, neurose,
dentre outros fatores, que acabam por afetar a sua tomada de decisdo (Cadena & Keys, 2015).

Borghans, Duckworth, Heckman e Ter Weel (2008) avaliaram sistemas que tratam de medidas de tragos
de personalidade, associando-os com paradmetros de preferéncia mais utilizados pelos economistas. Concluiram
que as medidas de capacidade cognitiva sofrem influéncia dos tragos de personalidade, sendo possivel conceituar
e medir esses tragos, sendo ainda preditores de resultados econémicos e sociais.

Shamosh e Gray (2008) evidenciaram em sua pesquisa que pessoas com maior nivel de inteligéncia
possuem uma menor propensdo por recompensas antecipadas, demonstrando assim um menor indice de
impaciéncia em suas relagdes com as financas. Por fim, Xu ef al. (2015) encontraram evidéncias que jovens adultos
mais conscientes, por saberem lidar com a impulsividade, t€ém menor probabilidade de sofrerem dificuldades
financeiras, enquanto os mais neurdticos sao mais provaveis de sofrer com as financas. Desta maneira, os estudos
sugerem que ha uma relacdo entre tragos de personalidade e o comportamento do homem frente as financas.

Norvilitis et al. (2006) pesquisaram o alto nivel de endividamento no cartdo de crédito de estudantes
universitarios americanos. Fatores como conhecimento financeiro, idade, nimero de cartdes, atraso no recebimento
de salario e atitudes em rela¢do ao uso do cartdo estavam relacionados a divida. Os estudantes que reportaram
maiores dividas relataram maior estresse e menor bem-estar financeiro. Os autores enquadraram os fatores que
colocam o individuo em risco de desenvolver problemas com dividas no cartdo de crédito em: conhecimento e
atitude financeira, fatores da personalidade e caracteristicas socioeconomicas.
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Sadi, Asl, Rostami, Gholipour e Gholipour (2011) expressaram a relagéo entre personalidade e decisdes
financeiras com uma amostra de 200 especialistas de fundos de investimentos na {ndia. Os autores encontraram uma
forte relagdo entre personalidade e os erros de percep¢ao (vieses comportamentais) dos respondentes, indicando
que tragos da personalidade influenciam as decisdes dos individuos.

Brown e Taylor (2014) concluiram que os tragos de personalidade de abertura e extroversao apresentam
influéncia significativa tanto nas aplicagdes financeiras quanto nas dividas das familias. O traco de extroversao
revelou um efeito adverso no volume de ativos financeiros. Outra descoberta relevante foi a verificagao do forte
indicio da interferéncia dos tracos de personalidade na dindmica de tomada de decisdo financeira individual.

No Brasil, Pacheco ef al. (2018), demonstraram a predominancia dos tracos de personalidade
conscienciosidade e abertura a experiéncia em servidores publicos de uma universidade no sul do pais, além
de indicarem elevado conhecimento financeiro e baixa atitude ao endividamento. Este perfil sugere ser menos
suscetivel a problemas financeiros dentre os demais servidores pesquisados.

Por fim, os valores humanos sdo fundamentos éticos que influenciam a conduta humana e sdo importantes
preditores de atitudes, sentimentos ¢ comportamentos, podendo ter reflexos em atributos culturais, sociais e
econdmicos (Queiroga, Gouveia, Penha, Pessoa, & Meira, 2000).

Segundo Roccas e Sagiv (2010) ao considerar um sistema de valorizagdo, os valores humanos basicos
podem ser dispostos em trés niveis de orientagdo: valores pessoais (experimentagdo e realizagdo), valores
centrais (existéncia e suprapessoal) e valores sociais (normativo e interacional). Gouveia (2003) desenvolveu um
instrumento que avalia os valores humanos basicos no Brasil, denominado Questionario de Valores Bésicos.

Valores pessoais de experimentacao e realizagdo podem influenciar a racionalidade na tomada de decisdao
financeira, levando os individuos a tomarem decisdes baseadas em estimulos ou desejos subjetivos, o que seriam
consideradas decisdes financeiras ndo 6timas. Ja valores centrais, como o existencialismo e suprapessoal, podem
manter o homem econdmico racional a preferir escolhas intertemporais que maximize a sua riqueza particular
(Gouveia, 2003). Assim, acredita-se existir algum nivel de associagdo entre os valores humanos basicos ¢ as
escolhas intertemporais financeiras dos agentes economicos.

Para dar continuidade as pesquisas, pretende-se compreender a relacdo entre tragos de personalidade e
escolhas intertemporais financeiras em jovens em inicio da idade adulta. Para complementar a analise, buscamos
relacionar além das dimensodes da personalidade, os valores humanos e as caracteristicas socioecondmicas dos
individuos.

2.2 Caracteristicas socioecondomicas e decisoes financeiras

As caracteristicas socioeconomicas dos individuos também possuem relacdo com escolhas intertemporais
financeiras. Bakker (2017) afirma que pessoas com menor renda, em compara¢do com as pessoas mais ricas,
preocupam-se mais com suas necessidades mais imediatas e, portanto, descontam mais o futuro, priorizando a¢des
financeiras de curto prazo.

Pompian e Longo (2004), ao estudar o publico de investidores, constataram que tragos de personalidade ¢
o sexo do individuo propiciam diferentes resultados nos vieses de investimentos. Complementando estes estudos,
Kirby et al. (2005) evidenciaram que a impaciéncia financeira estd relacionada com o nivel de escolaridade dos
individuos.

No Brasil, Potrich et al. (2015) investigaram a relacdo entre o nivel de educacdo financeira e as
caracteristicas socioeconomicas e demograficas de habitantes do Rio Grande do Sul. Os resultados apontam
maiores niveis de educacdo financeira entre os homens, solteiros, que ndo possuem dependentes, estudantes, com
um maior nivel de escolaridade, tanto seu, quanto dos seus pais, com maiores faixas de renda propria e familiar.

Campara et al. (2018) estudaram a relagdo entre caracteristicas socioecondmicas e a atitude frente ao
endividamento de individuos do Rio Grande do Sul no Brasil. Com uma amostra composta por adultos em fase
de maturidade, com idade média de 43 anos, os autores alegam que os entrevistados ndo possuiam tendéncia
ao acumulo de divida, mas sim uma baixa atitude ao endividamento, ndo tolerantes ao risco, ndo compradores
compulsivos e sdo caracterizados por bom comportamento financeiro. Segundo os achados, os homens devem
preocupar-se de maneira mais efetiva com a manutengao de uma boa atitude financeira, evitar compras compulsivas
e manter um comportamento financeiro adequado para a sobrevivéncia familiar.
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Desta forma, visualizamos que, de modo geral, as caracteristicas socioeconémicas em conjunto com
tracos da personalidade influenciam as escolhas intertemporais financeiras dos individuos e influenciam o seu
comportamento perante o dinheiro. Assim, torna-se promissor verificar empiricamente quais fatores sdo indutores
desse comportamento em jovens adultos no Brasil.

3 PROCEDIMENTOS METODOLOGICOS

Esta pesquisa pode ser classificada como quantitativa, exploratoria e por levantamento. Os dados
foram coletados no inicio de 2019. A populagao-alvo escolhida foram jovens que incorporaram o servigo militar
obrigatério no ano de 2018/2019 na cidade de Cascavel, no Parand. A populagdo de recrutas que esteve servindo
no periodo perfaz um total de 470 militares, de um total de 10.500 jovens com 18 e 19 anos no municipio, sendo
metade aproximadamente do sexo masculino, segundo o ultimo Censo do IBGE. Estes jovens representam cerca
de 5% da populagdo da mesma faixa etaria e sexo do municipio.

Do total de 227 questionarios respondidos, 9 tiveram que ser descartados por preenchimento incorreto,
aproveitando-se 218 questionarios. Este numero atende o nivel exigido pela amostragem estatistica, considerando
um erro amostral de 5% e um nivel de 95% de confianca dos dados.

O questionario desenvolvido conteve quatro segdes, com o intuito de medir o nivel de impaciéncia
financeira em relagdo as escolhas intertemporais, dimensdes da personalidade, valores humanos e as caracteristicas
socioecondmicas dos jovens militares.

A primeira se¢do do instrumento conteve um teste de verificagdo da impaciéncia ou paciéncia nas
escolhas intertemporais financeiras, por meio do modelo de desconto hiperbolico de Sutter ez al. (2013), traduzido
e adaptado por De Faveri (2017).

Neste teste os participantes escolhem entre determinadas recompensas em dois momentos diferentes
no tempo: uma recompensa imediata e outra recompensa maior no futuro. Ao todo foram utilizadas 8 listas de
escolhas que continham 10 itens em cada, nas quais a recompensa antecipada permaneceu inalterada no tempo e a
recompensa futura era ampliada monotonamente ao longo do tempo.

Para analisar os resultados dos niveis de impaciéncia financeira da amostra, calculou-se o equivalente
futuro de cada uma das listas e comparou-se duas a duas. Se o valor médio do equivalente futuro da Lista 1 for
maior que o da lista 2, considera-se que o individuo desconta o tempo hiperbolicamente, pois ele se comporta de
forma impaciente no curto prazo e paciente no longo prazo. Caso contrario, ele apresenta um viés de desconto
constante. Para complementar a analise, foi realizado um teste t de médias para verificar se os resultados s@o
significativos estatisticamente.

A segunda se¢do abrangeu o teste de verificacdo de personalidade Brief HEXACO Inventory, desenvolvido
por De Vries (2013), traduzido por De Faveri (2017). O teste ¢ composto de 24 afirmativas distribuidos em uma
escala Likert de 1 (discordo muito) a 5 (concordo muito). A terceira secdo envolveu o Questionario de Valores
Basicos desenvolvido por Gouveia (2003). Esse teste possui 18 afirmagdes e uma escala Likert de 7 pontos. Para
a execucao desta pesquisa, a escala foi adaptada para 5 pontos.

A quarta se¢do do instrumento abordou as caracteristicas socioecondmicas dos individuos. As variaveis
analisadas foram a escolaridade do respondente e de seus pais, estado civil, controle financeiro, renda familiar,
ambiente de criagdo (area rural ou urbana) e tamanho do municipio de origem. O instrumento da pesquisa é
apresentado na Figura 1.

Para analisar a o grau de associagdo e a diregdo entre as escolhas intertemporais financeiras, os tragos de
personalidade, valores humanos e caracteristicas socioecondmicas, optou-se pela analise de correlagdo de Pearson.

Para a analise de correlacdo, transformaram-se as varidveis socioeconomicas ordinais em variaveis
dummy, sendo: se a escolaridade do mae for maior que a do filho, valor igual 1, se ndo igual a 0; se a escolaridade
do pai for maior que a do filho, valor igual a 1, se ndo igual a 0. Se o jovem possuir unido estavel ou for casado,
valor igual a 1, se ndo igual a 0; se poupa algum valor do salario, valor igual a 1, se ndo igual a 0; Se gastar mais
que 2/3 do salario com gastos ndo essenciais, valor igual a 1, se ndo igual a 0; a se renda familiar for até 2 salarios
minimos, valor igual a 1, se ndo igual a 0. Se o jovem foi criado em area rural, valor igual a 1, se ndo igual 0; se a
cidade em que foi criado for considerada pequena (até 100.000 habitantes), valor igual a 1, se ndo igual a 0.
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CARACTERISTICAS/ VARIAVEL
ASPECTOS INSTRUMENTO/ANEXO DIMENSOES QUESTOES CORRESPONDENTES DEPENDENTE
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Figura 1. Dimensoes de analise do instrumento de coleta de dados da pesquisa
Fonte: Adaptado pelos autores de Gouveia (2003), Sutter et al. (2013) e De Faveri (2017).

4 DESCRICAO E ANALISE DOS RESULTADOS

Em resumo, os jovens militares da amostra possuem em média 19 anos, solteiros, com o ensino médio
incompleto e baixa instrug@o dos familiares. Cerca de 38% dos jovens afirmaram nunca conseguir poupar dinheiro
e 43% conseguem poupar até R$300,00. Ainda, 74% comprometem mais de 40% de sua renda com gastos de lazer
e ativos. Em relagdo a renda familiar média, 27% dos jovens recebem até 2 salarios minimos ¢ 37% recebem de
R$2.001,00 a R$4.000,00. Em relagao a criagdo destes jovens, 65% foram criados em um ambiente urbano e 35%
em ambiente rural. Por fim, 47% afirmam terem sido criados em uma cidade de pequeno porte ¢ 53% em médio
ou grande porte.

A Tabela 1 apresenta a estatistica descritiva da dimensdo dos tragos de personalidade e dos valores
humanos investigados na amostra. E possivel notar que predominam tragos da personalidade de afabilidade e
conscienciosidade, observando o valor da nota de corte da média maior que a mediana. No entanto, nenhum valor
se destacou em questdo. No quesito valores humanos basicos, os jovens possuem maior concordancia nos valores
de existéncia, interatividade e normatividade.

Tabela 1. Estatistica descritiva dos tragos de personalidade e dos valores humanos da amostra

Descricao Média Mediana Moda
Honestidade ¢ Humildade 14,4 15
Estabilidade Emocional 16,5 17
Afabilidade 13,2 13
Modelo HEXACO .
Extroversao 11,9 12
Conscienciosidade 15,4 15
Abertura 10,5 11
Experimentacao 4,0 4
Realizacao 4,0
L . Suprapessoal 4,0 3,6
Questionario de Valores Basicos o
Existéncia 4,3 43
Interativo 4,0 4,3
Normativo 43 43

Fonte: dados da pesquisa.

A Tabela 2 apresenta as escolhas intertemporais dos jovens militares frente as decisdes financeiras. Em
primeiro lugar, foi necessario segregar os jovens que responderam as listas em modelo de desconto constante,
desconto hiperbolico ou sem desconto.
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O primeiro grupo decide de maneira racional na relagdo dinheiro, juros e tempo. O segundo ndo faz
distingdo entre as listas, sendo o seu resultado considerando ndo importar a relag@o entre estas variaveis. O terceiro
grupo apresenta um modelo de desconto hiperbdlico, isto ¢, jovens que preferem antecipar o recebimento de
valores no presente ao receber este valor no futuro, mesmo que compense financeiramente.

Classificamos o primeiro grupo de pacientes e os tltimos de impacientes financeiramente. Na comparagao
entre as listas 1 e 2, 12% dos jovens apresentaram um modelo de desconto hiperbolico em suas decisdes; nas listas
3 e4,20% listas 5 e 6, 10%; listas 7 ¢ 8, 16%. O que se percebe ¢ que quanto maior o tempo de espera entre as
decisdes financeiras, mais estes jovens querem antecipar suas escolhas, apresentando algum nivel de impaciéncia.
No entanto, ao comparar as listas pelas suas médias, notamos que o modelo que predomina na média de grupos
analisados ¢ o modelo de desconto constante.

Tabela 2. Modelo de desconto hiperbdlico das escolhas intertemporais financeiras

Lista Desconto Sem Desconto Desconto Frequéncia Relativa do
Constante Hiperbdlico Desconto Hiperbolico
EF1 > EF2 135 57 26 12%
EF3 > EF4 33 142 43 20%
EF5 > EF6 130 67 21 10%
EF7 > EF8 75 108 35 16%
Lista Amostra Média Comparacio Teste t Conclusao
EF1 4,84
161 EF1 <EF2 (9,90)* Desconto constante
EF2 6,53
EF3 7,55 L
76 EF3>EF4 1,6 Desconto hiperbolico
EF4 7,13
EF5 3,04
151 EF5 <EF6 (9,93)* Desconto constante
EF6 4,59
EF7 6,37
110 EF7 <EF8 (2,14)* Desconto constante
EF8 6,80

Fonte: dados da pesquisa.
Nota: *Significativo em até 5%.

A Tabela 3 apresenta a correlagdo de Pearson entre os constructos analisados. Na categoria tragos de
personalidade, as dimensdes abertura, conscienciosidade e extroversao apresentaram um grau de associacdo
negativo e significativo com os niveis de paciéncia financeira. Assim, quanto maior o nivel de equivalente futuro
do modelo de desconto hiperbolico aplicado, menor ¢ o valor das dimensdes destes tragos de personalidade.

Na categoria de valores humanos, observa-se uma relagdo negativa e significativa entre o nivel de
paciéncia financeira nas escolhas intertemporais e as dimensdes de experimentacdo, realizagdo e suprapessoal.
De outro modo, as dimensdes existencial e suprapessoal associam-se positiva e significativa com os equivalentes
futuros.

Entre as variaveis socioecondmicas, nota-se uma associa¢do negativa e significativa com a escolaridade
da mae, estado civil, poupanga e renda familiar com os niveis de paciéncia financeira. Ao contrario, encontramos
que o tipo ¢ o tamanho do municipio de origem possuem um grau de associacdo positivo e significativo com os
niveis de paciéncia financeira.
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Tabela 3. Correlagdo entre fatores dos tragos de personalidade e a impaciéncia financeira
Modelos Variaveis efl ef2 ef3 ef4 efS ef6 ef7 ef8
Honestidade-humildade 0,10 0,07 0,01 0,03 0,09 0,09 0,03 0,05
Abertura -0,06 -0,14%* -0,17* -0,14%* -0,05 0,02 -0,05 -0,05
Modelo HEXACO Conscienciosidade -0,18%* -0,24* -0,08 0,00 -0,06 -0,01 -0,18%* -0,13
de Personalidade Afabilidade -0,09 0,03 0,03 0,11 -0,08 -0,02 0,04 0,05
Extroversio -0,06 -0,15%* -0,11%** -0,08 -0,12%** -0,06 -0,18* -0,07
Estabilidade -0,24 0,03 0,02 0,04 0,01 -0,02 0,04 0,06
Experimentacao -0,05 -0,06 -0,12 -0,09 -0,15%* -0,01 -0,02 -0,01
Realizagdo -0,13%** -0,05 -0,16** -0,11%%* -0,11 -0,10 -0,11 -0,09
Modelo de Valores Suprapessoal -0,10 -0,16%* -0,11%** 0,08 -0,09 -0,06 -0,11%%* -0,09
Humanos Bésicos Existencial 0,12%** 0,08 0,12%** 0,22* -0,03 -0,02 0,10 0,03
Interacional -0,03 -0,04 0,00 0,12%%* -0,02 0,00 0,04 0,07
Normativo 0,04 0,07 -0,07 0,03 -0,07 0,03 0,04 0,06
Escolaridade mae -0,05 -0,06 0,10 -0,04 -0,01 -0,13%* 0,00 -0,04
Escolaridade pai 0,06 0,07 0,07 -0,02 0,06 -0,04 0,07 -0,03
Estado civil -0,15%* -0,06 -0,04 -0,17* -0,03 0,02 -0,03 -0,07
Carateristicas Poupanga -0,10 -0,09 -0,10 -0,06 0,05 -0,12 -0,16* -0,11
Socioecondmicas  Gasto Mensal 0,09 -0,03 0,04 0,08 -0,01 0,06 0,04 0,06
Renda -0,14%* -0,04 0,00 0,01 0,09 0,04 -0,06 -0,08
Rural ou urbano 0,03 0,00 0,15%* 0,15%* 0,04 0,00 0,03 0,03
Tamanho da cidade 0,11 0,10 0,06 0,08 0,06 0,06 0,16%* 0,09

Fonte: dados da pesquisa.

Nota: P-valor significativo a: 1%*, 5%** e 10%***.
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5 DISCUSSAO DOS RESULTADOS

Ao analisar a amostra do estudo, a relag@o entre impaciéncia financeira e os valores suprapessoais pode
estar relacionado as experiéncias e desafios que os jovens precisam superar na vida, para suprir as suas necessidades
de crescimento.

Existe uma relacdo inversa ¢ significativa entre o nivel de impaciéncia financeira e a extroversdo. A
extroversao ¢ uma caracteristica da personalidade de pessoas confiantes quando lideram grupos de pessoas,
desfrutam de encontros e interagdes sociais, possuem sentimentos positivos de experiéncia, de entusiasmo e de
energia (De Vries, 2013).

Avaliando esta perspectiva para a amostra da pesquisa, nota-se que os jovens militares mais extrovertidos
tendem a ser mais impacientes e preferem escolhas intertemporais financeiras hoje em detrimento do longo prazo.
Esta analise ¢ sustentada pelo baixo ou nenhum grau de poupanca e o alto nivel de gasto médio mensal com gastos
de lazer ou prestagdes que os individuos possuem. Porém, segundo Weller e Tikir (2011), é possivel que ocorra
resultados controversos sob essa hipotese.

Existe uma relacdo inversa e significativa entre o nivel de impaciéncia financeira e a conscienciosidade.
Uma alta caracteristica de conscienciosidade esta relacionada a organizagdo e disciplina dos individuos. Este valor
¢ amplamente disseminado na estrutura do Exército Brasileiro. Este resultado coaduna com Weller e Tikir (2011)
e Xu et al (2015).

Weller e Tikir (2011) constataram que individuos conscienciosos sdo geralmente mais cuidadosos, mais
propensos a manter o foco na tarefa e, como tal, podem ser mais propensos a considere os riscos e beneficios
de certas atividades que podem, em ultima analise, levar a um menor envolvimento em riscos desnecessarios.
Os autores observaram correlagdes negativas significativas da extroversao com a tomada de riscos e beneficios
percebidos para os dominios da saude, seguranga ¢ ética de sua amostra.

Ressalta-se que Xu et al. (2015) também investigaram se tragos de personalidade explicam um conjunto
de indicadores de dificuldades financeiras. Entre os resultados os autores descobriram que adultos jovens mais
conscientes tém menor probabilidade de sofrer dificuldades financeiras, enquanto mais neuréticos sdo mais
provaveis.

Existe uma relagdo negativa e significativa entre o nivel de impaciéncia financeira e a capacidade de poupar
do individuo. Este resultado comparou os individuos que ndo conseguem poupar nada frente aos que conseguem
poupar alguma quantia monetaria, sendo que 38% dos jovens entrevistados declararam que ndao conseguem
poupar nada. Loewenstein et al. (2003) haviam afirmado que individuos que apresentam dificuldades na retengéo
de conhecimento em entender e imaginar situagdes futuras ndo consideram importantes os acontecimentos que
ocorrerdo no longo prazo. Por consequéncia, eles implicam em taxas de desconto maiores que afetam o seu nivel
de poupanga para a aposentadoria.

Existe uma relagdo positiva e significativa entre o nivel de impaciéncia financeira e a renda familiar.
Nesta analise, verificou-se que os individuos que possuem uma baixa renda sdo mais impacientes financeiramente.
Bakker (2017) ja havia verificado em sua pesquisa que, individuos com menor renda em relagdo a individuos com
maior renda, preocupam-se com necessidades mais imediatas e por isso descontam mais o futuro, priorizando
acoes financeiras de curto prazo.

Ainda, existe uma relagdo positiva e significativa entre o nivel de impaciéncia financeira e o tamanho e o
grau de urbaniza¢cdo do municipio. Individuos que consideram ser criados em uma cidade pequena, de até 100 mil
habitantes, e em area urbana, tendem a ser mais impacientes financeiramente.

Por fim, os fatores da personalidade, valores basicos e caracteristicas socioecondémicas tais como a vida
precoce, estrutura familiar, satide e educag@o, entre outros, sdo o pano de fundo para gerar esse comportamento
decisorio (Xu et al., 2015). Assim, em sintese, esta pesquisa conseguiu atingir o seu objetivo, ao apresentar a
relag@o entre alguns dos tragos da personalidade humana e niveis de impaciéncia financeira.

6 CONCLUSOES

O objetivo desta pesquisa foi analisar a relagdo entre os tragos de personalidade como personalidade,
valores humanos e as caracteristicas socioecondmicas com a impaciéncia nas escolhas intertemporais financeiras
em jovens militares do Exército Brasileiro.
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Os resultados sugerem que os individuos utilizam modelos de desconto constante ao invés de hiperbolico.
A analise de correlagdo sugeriu a associagdo entre algumas das dimensdes da personalidade, valores humanos e
caracteristicas socioecondmicas ¢ as escolhas intertemporais individuais.

A escolha intertemporal ¢ um determinante central em relagao as decisdes economicas, que vao desde a
educagdo, a poupanga e investimento. Porém, muito, além disso, elas moldam o comportamento do agente, o que
pode auxiliar a formagao dos soldados dentro da prépria institui¢do do Exército Brasileiro, muito além da atividade
fim. Recrutas com menor impaciéncia financeira tendem a se tornar Soldados, Cabos, Sargentos ou Oficiais no
futuro que tomam decisdes considerando um raciocinio estratégico por tras, avaliando a relagao risco-retorno das
alternativas que lhe sdo postas e tendo uma postura organizada, planejadora, paciente ¢ menos impetuosa.

Como limitag¢do da pesquisa € possivel citar os modelos de avaliacdo dos tragos de personalidade escolhidos
pelos pesquisadores. Para pesquisas futuras recomenda-se adotar outros instrumentos para mensurar impaciéncia
financeira, considerando recompensas financeiras e ndo financeiras e analisar os vieses relacionados ao desconto
hiperbolico com produtos financeiros oferecidos por institui¢des financeiras. Espera-se que esta pesquisa estimule
novos estudos sobre finangas comportamentais.
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