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Resumen:
							                           
El objetivo de este documento es analizar y comparar la estructura de comercio de México y Brasil en el periodo 1995-2020, destacando la participación de cada país en el comercio regional y mundial, así como la competitividad de los distintos sectores de actividad económica a través del índice de la ventaja comparativa revelada, para definir los sectores competitivos en el comercio bilateral y con ello establecer el papel que ambas economías juegan tanto en el comercio mundial como bilateral en vías de fortalecer el comercio entre ambos países.Los resultados muestran diferencias importantes en cuanto a la estructura de comercio que mucho se relaciona con el modelo de desarrollo y crecimiento diseñado en cada economía. Respecto a la competitividad de los sectores, los resultados arrojan que los sectores más competitivos para México son la industria automotriz; fabricación de equipo informático, electrónico y óptico, y transporte terrestre. Para Brasil, el sector de agricultura y ganadería, minería y fabricación de alimentos, bebidas y tabaco. Los sectores que definen las relaciones comerciales bilaterales entre México y Brasil son: sustancias y productos químicos, productos farmacéuticos y productos de caucho y plástico.





Palabras clave: comercio, competitividad, ventaja comparativa relevada, México, Brasil.
		                         


Abstract:
						                           

Trade Structure in Mexico and Brazil, 1995-2020: A Sectoral Competitiveness Analysis
The objective of this document is to analyze and compare the trade structure of Mexico and Brazil in the period 1995-2020, highlighting the share of each country in regional and world trade, as well as the competitiveness of the different sectors of economic activity through the index of revealed comparative advantage, to define the competitive sectors in bilateral trade and establish the role that both economies play in global and bilateral trade in order to strengthen trade between both countries. The results show important differences in terms of the structure of trade that is closely related to the development and growth model designed in each economy. Regarding the competitiveness of the sectors, the results show that the most competitive sectors for Mexico are the automotive industry, manufacturing of computer, electronic and optical equipment, and land transportation. For Brazil, the agriculture and livestock sector, mining and manufacturing of food, beverages, and tobacco. The sectors that define bilateral trade between Mexico and Brazil are chemical substances and products, pharmaceutical products, and rubber and plastic products.
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Introducción



Hablar de ventaja comparativa inevitablemente nos remonta a las aportaciones de David Ricardo, quien en su momento propuso que los países deben producir y exportar bienes a bajo costo; es decir, los países deben exportar aquellos bienes producidos con mayor eficiencia e importar aquellos que produzca con menor eficiencia. Posteriormente, autores como Grubel y Lloyd (1975) aportaron a la teoría del comercio internacional al introducir el concepto de comercio intraindustrial, que ocurre cuando dos países intercambian productos similares dentro de la misma industria. Esta relación, demuestra que el comercio puede existir entre países con nivel de desarrollo similar y con productos de una misma industria que compiten entre sí.

Bajo esta idea, es factible el comercio internacional entre distintas ramas de una misma industria, siendo un parteaguas que se asocia con las economías de escala, con la generación un patrón de especialización y permite conocer a los sectores protagonistas y el rol en los procesos de integración. En esencia, la ventaja comparativa es la capacidad que tiene un país para producir un bien o servicio con mayor eficiencia en comparación con otros países.

Parte esencial del estudio del comercio a partir de la ventaja comparativa constituye un elemento clave ya que revela el por qué las economías comercian; además, muestra la razón que los lleva a involucrarse con otras economías a través de acuerdos comerciales y en algunos casos puede transformar la estructura comercial de un país, tal como sucedió con México y el Tratado de Libre Comercio (ahora T-MEC) país que pasó de exportar materias primas como petróleo a manufactura de autotransporte.

Gracias a la integración en el sistema productivo de las empresas en América del Norte, se logró una mayor especialización en México, creando un mercado regional y aumentando la productividad, posicionando a la economía mexicana como un país competitivo a nivel internacional dentro del sector manufacturero. La importancia del estudio de la ventaja comparativa deriva en que rige el ámbito económico en el comercio internacional porque ayuda a entender el rol que juegan las economías.

Cada nación decide cómo potencializar su ventaja y una forma de hacerlo es integrándose con otros países para eliminar barreras comerciales como aranceles y cuotas (Balassa, 1961), acceder a nuevos y mayores mercados (Krugman, 1991), atraer inversión extranjera directa (Feenstra, 2004), impulsar la diversificación económica e industrial (Chang, 2002), por mencionar algunos.

De los efectos negativos de la integración destacan la creación de desigualdades y asimetrías entre economías (Krugman, 1991), la gene- ración de comercio competitivo solo en el mercado regional; es decir, un país puede tener un sector ventajoso dentro de la región, pero frente al comercio internacional este sector puede presentar una desventaja al competir contra otros países con mayor eficiencia productiva (Bhagwati y Panagariya, 1996). Otro efecto es el riesgo de dependencia económica y falta de diversificación (Rodrik, 2001).

La alta especialización dentro de una región genera que los países puedan volverse demasiado vulnerables a los shocks negativos experimentados por alguno de los socios, sobre todo si la competitividad de la ventaja depende de la fortaleza económica del país desarrollado. Sin embargo, a pesar de la existencia de efectos negativos, la formación de mercados regionales genera un ambiente más seguro y óptimo para que las empresas puedan participar en el comercio (Peña, 2024).

La importancia de la creación de regiones depende del objetivo que se quiere lograr, existen procesos más profundos de integración como el caso de la Unión Europea y otros de menor alcance como el caso de los países de América Latina en donde la integración ha sido una herramienta poderosa para consolidar los compromisos de liberalización y apertura comercial, aprovechando las ventajas comparativas nacionales (Durán, 2024).

En resumen, el estudio de la ventaja comparativa brinda conocimiento sobre los sectores en los cuales se tiene mayor eficiencia productiva y muestra el desempeño que tiene en el comercio internacional, esto significa que es posible saber el grado de competitividad sectorial. Una forma de impulsar y fortalecerlas es a través de la integración comercial, los países en desarrollo son los más interesados en fortalecer sus ventajas para permanecer vigentes en el mapa del comercio. La creación de regiones sigue siendo un mecanismo para hacer frente a la competencia internacional, donde cada país conoce la posición comercial que juega y su nivel de especialización.

En el contexto de México, si bien se ha beneficiado del TLCAN (ahora T-MEC), también ha generado una alta dependencia comercial hacia Estados Unidos que lo ha conducido a una acotada diversificación comercial. Tan solo en el periodo de 1995 a 2020, en promedio, el 75% de las exportaciones totales de México se destinaron a Estados Unidos y solo 5.5% a Canadá, datos que dan evidencia de la alta concentración comercial a pesar de que México cuenta con una amplia gama de tratados y acuerdos comerciales con distintos países. Las presiones arancelarias del presidente de Estados Unidos, D. Trump, hacia México desde inicios de su segundo mandato en 2025, revelan la urgencia de diversificar el comercio mexicano con países de América Latina.

Por distintas razones, una propuesta interesante de diversificación comercial es la relación México-Brasil, la primera es que ambas economías son las más grandes en América Latina y el Caribe, la segunda razón es que, Brasil es para México el principal socio comercial en la región, y ocupa la octava posición de los países a los que México exporta. Además de que su nivel de influencia económica regional y su capacidad industrial y tecnológica es notablemente alta en comparación con otros países de la región (De Magallanez, 2024).

En ese sentido, este trabajo pretende analizar y comparar la estructura de comercio de México y Brasil en el periodo 1995- 2020, destacando la participación de cada país en el comercio regional y mundial, así como la competitividad de los distintos sectores de actividad económica a través del índice de la ventaja comparativa revelada, para definir los sectores competitivos en el comercio bilateral y con ello establecer el papel que ambas economías juegan tanto en el comercio mundial como bilateral en vías de fortalecer el comercio entre ambos países.

Para ello, el documento se divide en tres apartados, además de esta introducción y las conclusiones. En el primero se presenta información relevante sobre la estructura del comercio internacional de México y Brasil entre 1995 y 2020. En el segundo apartado se describe la metodología del índice de ventaja comparativa propuesta por Voll-rath (1991). Finalmente, en el tercero, se analizan los resultados obtenidos a nivel sectorial para ambos países y de manera bilateral.





1.   La
estructura
del
comercio
internacional
en México
y Brasil, 1995-2020


México y Brasil son las dos economías más grandes en América Latina y el Caribe, ambas, mantienen presencia e integración comercial tanto a nivel internacional como regional. En el caso de México, su comercio es más estrecho con Estados Unidos y Canadá a través del Tratado México, Estados Unidos y Canadá (T- MEC), mientras que Brasil comercia principalmente con China, Estados Unidos y con algunas economías de la región como Argentina, además de ser líder del Mercosur.

Aun cuando son las economías más grandes de la región, divergen en cuanto al grado de apertura comercial. En este sentido, Brasil es y ha sido mayormente proteccionista, tan solo en los años sesenta se tenía como objetivo limitar las importaciones y aumentar la rentabilidad de las inversiones en la industria nacional. Tras los esfuerzos por mantener la estabilidad económica y controlar la deuda externa, en los años ochenta queda la evidencia que la estrategia de sustitución de importaciones no favorecía el crecimiento económico.

En 1988 se adoptaron las primeras medidas para liberalizar el comercio, la Nueva Política Industrial tenía por objetivo reducir gradualmente los aranceles. Para 1993 y dando seguimiento al objetivo de apertura comercial, dio marcha al Plan Real convirtiéndose en piedra angular de la estrategia comercial brasileña liberalizando el comercio (Casaburi et al., 1999), de esta forma, Brasil eliminó muchas de las barreras arancelarias; sin embargo, en la actualidad es cada vez más reacio a contraer acuerdos comerciales profundos.

Un claro ejemplo de ello es el caso del Acuerdo de Complementación Económica 55 (ACE 55), firmado entre México y el Mercado Común del Sur (Mercosur) para favorecer el comercio en el sector automotriz, este acuerdo con entrada en vigor en el 2003 tenía la visión de convertirse en un tratado de libre comercio para el 2011, el cual no logró concretarse por la cautela, reserva y proteccionismo con que Brasil condujo su política exterior; particularmente ha eludido la competencia de países desarrollados como Estados Unidos y Canadá en sectores clave (De Magallanez, 2024; Fernández, 2010). Un escenario similar se observó en 2005 con la suspensión del Área de Libre Comercio de las Américas derivado de la falta de voluntad política de los países miembros, ausencia de solidaridad y reciprocidad y la inexistencia de instituciones sólidas para su administración eficaz (Soria, 2007).
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Gráfica 1



Saldo comercial bilateral, México-Brasil de 1995-2020  (millones de dólares)







Fuente: Elaborado con base en los datos de OECD (2023).








Tal como se aprecia en la gráfica 1, a partir de 1999 y hasta el 2011 Brasil presenta un saldo comercial superavitario mientras que el de México es deficitario. Entre el 2012 y 2015 México pasa a tener un ligero superávit sobre Brasil y en el 2016 el saldo comercial mexicano cae nuevamente. Dado lo anterior, Brasil se niega a la firma de un tratado y continúa con el esquema de cuotas del ACE 55.

Para el caso mexicano, la apertura comercial inició tras la crisis de 1982 en donde las tarifas a las importaciones eran elevadas. Para 1986 México se suscribe al Acuerdo General sobre Aranceles Aduaneros y Comercio (GATT), su principio esencial era la celebración de acuerdos para la reducción de aranceles, barreras comerciales y la eliminación de trato discriminatorio en temas de comercio. Posteriormente, tras la firma del tratado de libre comercio con Estados Unidos y Canadá, el acuerdo de integración se convierte en el proceso de apertura más importante para México.

Se debe destacar que México es una de las economías con mayor cantidad de acuerdos y tratados, a la fecha cuenta con 14 Tratados de Libre Comercio firmados con 50 países, 30 Acuerdos para la Promoción y Protección Recíproca de las Inversiones (APPRIs) con 31 países y 9 acuerdos de alcance limitado en el marco de la Asociación Latinoamericana de Integración (ALADI) (Secretaría de Economía, 2015), pero su comercio es esencialmente a través del Tratado de Libre Comercio entre Estados Unidos y Canadá.

Brasil, por su parte, cuenta con 34 acuerdos de alcance parcial y 17 acuerdos de alcance regional con los países miembros de la Asociación Latinoamericana de Integración (ALADI); además, tiene un memorándum de entendimiento con Argentina para profundizar la integración bilateral y fortalecer al Mercado Común del Sur (Mercosur), un acuerdo de cooperación con Kazajstán y una declaración conjunta con la República de Paraguay.

Sumado a lo anterior, tiene acuerdos de servicios con 20 países, un tratado de libre comercio con Chile, un acuerdo de cooperación para la inversión con Marruecos, y otra serie de acuerdos y convenios con China, Malasia e Iraq por mencionar algunos países (Ministerio de Relaciones Exteriores, 2024). No obstante, sus acuerdos y tratados son de tipo parcial y se centran en algunas industrias específicas, lo que refleja cierta mesura y protección de la industria nacional respecto al comercio internacional. Sus principales socios comerciales se muestran en el cuadro 1.




Cuadro 1




Principales socios comerciales de Brasil, promedio de 1995-2020 (porcentaje)
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Fuente: Elaborado con datos de OCDE (2023).








Del promedio de exportaciones brasileñas en el periodo de 1995 a 2020, destaca Estados Unidos como su principal socio comercial seguido de China, Argentina y Alemania en la segunda, tercera y cuarta posición respectivamente. Japón y Francia en la quinta y sexta posición. Estos seis países representan los destinos del 49% de las exportaciones de la economía brasileña.

Dentro de las economías a las que Brasil exportó en promedio el restante 51% se encuentran Chile, África, México, Países Bajos, Italia, Reino Unido, España, Corea del Sur, Rusia, India y Canadá. Esta distribución sugiere un mercado de las exportaciones brasileñas bastante diversificado aún y cuando sus tratados y acuerdos son menos profundos en comparación con otras economías como México. Respecto a las importaciones se observa que provienen de Estados Unidos, China, Alemania, Argentina, Países Bajos y Reino Unido principalmente.

Esto indica que Brasil depende de las importaciones de seis economías ya que en suma representan el 49% del promedio de importaciones en el periodo de 1995 a 2020. Seguido de estas seis economías se encuentran: Corea en la séptima posición, seguido de Italia, Japón, Francia, África, e India, todas ellas participan con el 3% de las importaciones de Brasil.

Para el caso de México se aprecia que las exportaciones promedio en el periodo de 1995 a 2020 fueron mayormente a Estados Unidos con el 72%. Ahora bien, en cuanto a las importaciones proveniente de sus socios comerciales, Estados Unidos fue el mayor proveedor, con un 53%, seguido de China, que aportó el 12% (véase cuadro 2).




Cuadro 2




Principales socios comerciales de México, promedio de 1995-2020 Importar imagen (porcentaje)
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Fuente: Elaborado con datos de OCDE (2023).








Como se aprecia en el cuadro 2, las importaciones se encuentran depositadas en dos países principalmente, Estados Unidos y China, ambos representan el 65%, lo que muestra que México mantiene una relación comercial más intensa con Estados Unidos, gracias a la firma del Tratado de México, Estados Unidos y Canadá (T-MEC).

Respecto a los bienes mayormente exportados se aprecia que en la economía mexicana destaca principalmente en el sector manufacturero. En el cuadro 3 se presentan los principales bienes exportados e importados de Brasil y México con valores promedio para el periodo 1995-2020. En cuanto a las primeras se destaca la fabricación de vehículos de motor (20%), fabricación de productos informáticos, electrónicos y ópticos (18%) y comercio mayorista y minorista de reparación de vehículos de motor y motocicletas (14%) que en conjunto representan el 52% del total de las exportaciones mexicanas.

Respecto a las importaciones, resaltan los siguientes sectores: fabricación de productos informáticos electrónicos y ópticos (19%), seguido de comercio mayorista y minorista de reparación de vehículos de motor (18%), fabricación de vehículos de motor (8%) y fabricación de maquinaria y equipo (8%). Estos cuatro sectores representan el 53% lo cual muestra que al igual que las exportaciones, los sectores importadores son principalmente manufactureros con una pequeña participación del sector de servicios para vehículos.

Para el caso de Brasil los sectores altamente exportadores son: fabricación de alimentos, bebidas y tabaco (13%), comercio mayorista y minorista de reparación de vehículos de motor (12%) seguido desectores primarios como agricultura y ganadería (11%) y minería (8%). En comparación con la economía mexicana quien deposita el 52 % de sus exportaciones en los tres principales sectores, Brasil en cambio lo hace en cinco sectores. Además de que, a diferencia de México, sus exportaciones son de productos primarios, manufacturas y servicios, demostrando también un comercio más diversificado en términos de productos e industrias.




Cuadro 3




Principales bienes comerciados de México y Brasil a nivel mundial, promedio de 1995-2020 (porcentaje)
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Fuente: Elaborado con datos de OCDE (2023).








En cuanto a las importaciones, Brasil adquiere servicios de comercio mayorista y minorista de reparación de vehículos de motor y motocicletas (13%). Otros sectores altamente importadores son sustancias y productos químicos (8%) y productos informáticos, electrónicos y ópticos (8%). En resumen, México y Brasil muestran una estructura comercial y nivel de apertura que difiere por completo, mientras que México optó por abrir su comercio y vincularse de manera profunda con Estados Unidos y Canadá a través del T-MEC a partir de los sectores automotriz, de productos informáticos, electrónicos y ópticos, y de equipo eléctrico, Brasil por su lado optó por la cautela y acuerdos comerciales parciales apoyándose de la diversificación comercial y otros tantos son firmados a través del Mercosur, así como por una estructura sectorial de las exportaciones mucho más diversificada.

Si bien, ambos países tienen socios comerciales en común como Estados Unidos y China, Brasil mantiene comercio con países de América del Sur, Europa y Asia, mientras que México se ha enfocado en América del Norte. México es altamente exportador en manufactura de productos informáticos y ópticos, así como en el sector automotriz junto con servicios de ese sector, mientras que Brasil exporta principalmente manufactura de productos alimenticios y servicios en el sector automotor.

Por el tipo y niveles exportaciones e importaciones, se revisa que México participa más activamente en bienes intermedios en comparación con Brasil. Esto se puede explicar porque en México, las 3 industrias más exportadoras coinciden con las 3 más importadoras, hecho que puede sugerir comercio de bienes intermedios y la participación de México en las cadenas internacionales de producción de dichas industrias. Brasil, por su parte, registra diferentes sectores exportadores e importadores. Con esto se concluye que la estructura comercial de ambos países es diferente y podría ser complementaria. Por ello, en el cuadro 4 se presentan los cinco bienes más comerciados bilateralmente entre México y Brasil.

Lo que se observa es que el principal sector exportador e importador tanto para México como para Brasil es el automotor. En el caso de México, además envía a Brasil manufactura de bienes informáticos, productos químicos y metales; en suma, para la economía mexicana estos cuatro sectores manufactureros representan el 57% de las exportaciones a ese país y el sector de servicios de comercio aporta el 17%. Respecto a las exportaciones de Brasil a México, se tiene que cuatro sectores de la manufactura representan el 48%, entre ellos se encuentran además del sector automotriz, la manufactura de maquinaria y equipo, metales básicos y productos químicos. El 17% es de comercio de vehículos.




Cuadro 4




Principales bienes comerciados bilateralmente entre México y Brasil, promedio de 1995-2020 (porcentaje)
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Fuente: Elaborado con datos de OCDE (2023).








Respecto al comercio bilateral, de los cinco sectores con mayores exportaciones de México a Brasil y viceversa, tres coinciden en ambos países: la fabricación de vehículos de motor, el comercio de reparación de vehículos de motor y la fabricación de sustancias y productos químicos, para México representan el 58% y para Brasil el 55%. Adicionalmente, México exporta a Brasil productos informáticos, electrónicos y ópticos (17%), y metales básicos (6%), mientras que Brasil exporta a México maquinaria y equipo (10%) y metales básicos (8%). Esta información sugiere que México y Brasil mantienen una relación de tipo competitiva no solo en el sector automotriz y sus servicios, también en los sectores de fabricación de metales básicos y productos químicos, hecho que puede sugerir la conformación de cadenas de producción. Por otro lado, mantienen una relación complementaria en los sectores de productos informáticos, donde México es el país exportador, y en el sector de maquinaria y equipo con Brasil como exportador.





2.   Índice
de
ventaja
comparativa
revelada (VCR)


Para el estudio de la ventaja comparativa revelada (VCR) existen distintos autores con diversas propuestas para su determinación (Balassa, 1965 y 1986, y Dalum et al., 1998); para fines de este trabajo, se utiliza el índice de ventaja camparativa revelada (VCR) de Vollrath (1991) que se presenta en la ecuación (1).
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Donde la ventaja comparativa revelada (VCR) es la resta de la ventaja comparativa de las exportaciones (VCX) y la ventaja comparativa de las importaciones (VCM). Al calcular la VCX (ver ecuación 1a) se obtiene la participación de las exportaciones de cada sector respecto de las totales del país, ponderadas por la participación de las exportaciones mundiales de dicho sector en el total mundial. En el caso de la ventaja comparativa de las importaciones (VCM) (ver ecuación 1b), muestra la participación de las importaciones de cada sector respecto de las totales del país, ponderadas por la participación de las importaciones mundiales de dicho sector en el total mundial. En ambos casos el objetivo es mostrar el nivel de competitividad de los sectores económicos en el comercio mundial. Con el índice VCR se identifican los sectores competitivos tanto en importaciones como en exportaciones.
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En la notación, X representa las exportaciones y M las importaciones; la a, representa el bien o sector de análisis, i es el país de estudio, r es el mundo o selección de países menos el país de análisis, n es el comercio total de mercancías o sectores restando la mercancía o sector de análisis. Para la interpretación del resultado se considera que los valores mayores a cero indican sectores o bienes con VCR y viceversa, sectores menores a cero, tienen desventaja. El índice VCR debe ser mayor a cero porque ello supondría que la capacidad exportadora es superior a la importadora, otorgando una ventaja al país en el comercio de cierto bien respecto al comercio mundial.

En el caso del comercio bilateral entre dos economías, el índice de VCR se calcula también a través de las ecuaciones (1), (1a) y (1b). Si bien, el análisis de la VCX, VCM y VCR muestra la importancia de los sectores exportadores e importadores respecto del comercio mundial, para fines de este artículo, la propuesta del cálculo de la ventaja comparativa revelada bilateral brinda una visión de la importancia que tiene el comercio de México y Brasil respecto del comercio bruto nacional de cada país. Por tanto, la determinación del indicador de manera bilateral permite conocer los sectores más importantes en el comercio bilateral respecto al comercio total de cada país. En ese sentido, las ecuaciones (1a) y (1b) se calculan a partir de las siguientes definiciones:


[image: 431582148006_gi6.png]= las exportaciones bilaterales del sector a (ejemplo exportaciones de México a Brasil, sector automotor de las),[image: 431582148006_gi7.png]= representa el total de exportaciones bilaterales menos el sector a, (ejemplo exportaciones de México a Brasil menos sector automotor),[image: 431582148006_gi8.png]= son las exportaciones brutas del país de estudio menos las exportaciones bilaterales del sector a (ejemplo exportaciones brutas mexicanas menos exportaciones brutas de México a Brasil del sector automotor) y [image: 431582148006_gi9.png]= exportaciones brutas del país de estudio menos las exportaciones bilaterales restando el sector de análisis (ejemplo exportaciones brutas mexicanas menos exportaciones bilaterales de México a Brasil menos sector automotor).


[image: 431582148006_gi10.png]= las importaciones bilaterales del sector a (ejemplo sector automotor de las importaciones de México procedentes de Brasil), [image: 431582148006_gi12.png]= representa el total de importaciones bilaterales menos el sector a, (ejemplo importaciones de México procedentes de Brasil menos sector automotor)  [image: 431582148006_gi13.png]= son las importaciones brutas del país de estudio menos las importaciones bilaterales del sector a (ejemplo importaciones brutas mexicanas menos importaciones brutas de México procedentes de Brasil del sector automotor) y [image: 431582148006_gi14.png]= importaciones brutas del país de estudio menos las importaciones bilaterales restando el sector de análisis (ejemplo importaciones brutas mexicanas menos importaciones de México procedentes de Brasil menos sector automotor).

Para su análisis e interpretación se han trazado cuatro posibles combinaciones, las cuales han sido esbozadas en cuatro cuadrantes tal como se aprecia en el cuadro 5.




Cuadro 5




Posibles resultados e interpretación del Índice de Ventaja Comparativa Revelada
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Fuente: Elaboración propia con base en Del Moral y Murillo (2015).








En el cuadrante I se encuentran aquellos sectores con ventaja comparativa revelada debido a que sus exportaciones son relevantes para el comercio internacional, pero no así sus importaciones. En el cuadrante II se encuentran los sectores cuyas exportaciones e importaciones son relevantes para el comercio mundial, en este caso, el sector puede tener o no ventaja comparativa revelada, el resultado depende de si el potencial exportador es mayor al importador o viceversa.

El cuadrante III muestra aquellos sectores que no gozan de ventaja, quiere decir que sus exportaciones e importaciones no son significativas ni tampoco competitivas en el comercio internacional, esto provee información de los sectores débiles en términos comerciales. En el cuadrante IV se encuentran los bienes o servicios que no pueden satisfacer la demanda interna y debe ser suplida por bienes o servicios en el mercado internacional. Para el desarrollo de este trabajo se consideran los sectores de los cuadrantes I y II, que son los sectores que cuentan con ventaja comparativa revelada con participación en las exportaciones. En el primer cuadrante están los sectores cuyas exportaciones son relevantes respecto del comercio internacional aún y cuando sus importaciones son limitadas o no competitivas respecto del mercado internacional. En el cuadrante II se encuentran los sectores con ventaja comparativa, es decir las exportaciones e importaciones son competitivas respecto del comercio internacional.

Para obtener una VCR el sector en cuestión debe mostrar un índice de VCR mayor a cero que puede ser resultado de índices de ventaja en la exportación e importación mayor a cero, o de índices de ventaja en la exportación, pero desventaja en la importación. En el primer caso, se puede tener una VCR de 1.5 resultado de una ventaja exportadora de 3 e importadora de 1.5, demostrando así un sector competitivo respecto del comercio internacional. En el segundo caso, es posible tener una VCR de 1.5 resultado de una ventaja exportadora de 1 y una desventaja importadora de -0.5. La VCR se calcula para México y Brasil con el mundo y de manera bilateral, en el periodo de 1995 a 2020, considerando los 45 sectores económicos de la International Standard Industrial Classification of All Economic Activities revisión 4 (ISIC, rev. 4).





3.   Competitividad
sectorial: ventaja
comparativa
revelada
de
méxico, Brasil
y
bilateral 1995-2020


Los resultados del índice de VCR de México y Brasil con el mundo y en el comercio bilateral se analizan en este apartado. En el cuadro 6 y 7 se muestran los resultados de los cuadrantes I y II de la VCR para el caso de México y Brasil respectivamente. En el caso de México (ver cuadro 6) se observa que seis de los 45 sectores de actividad económica muestran una VCR, tres se ubican en el cuadrante I y tres en el II. En los primeros, se encuentra la fabricación de minerales no metálicos, fabricación de muebles, joyas y otros, y el transporte terrestre.

En el cuadrante II se encuentra la fabricación de productos informáticos, electrónicos y ópticos, la fabricación de equipo eléctrico y la fabricación de vehículos de motor. Cabe destacar que los sectores del cuadrante I tienen VCR positiva debido únicamente a su potencial exportador ya que su VCM (relevancia como sectores importadores) es negativa. Por el contrario, los sectores del cuadrante II tienen VCR tanto por su potencial exportador como importador, esto sugiere que son sectores con participación en las cadenas globales o regionales de producción dado que, para exportar, importan, o viceversa. Estos resultados coinciden con los de otros trabajos (Fujii y Cervantes, 2017; Fuentes et al., 2020 y Murillo-Villanueva et al., 2022) quienes encuentran que las cadenas de valor de estas industrias son relevantes para México sobre todo por su comercio con la región de América del Norte.

Los resultados del cuadro 6 indican que los tres sectores mexicanos con mayor VCR son: el sector de vehículos de motor con un índice igual a 1.41, le sigue el transporte terrestre y transporte por oleoductos con 1.25 y la fabricación de equipos informáticos con 0.35. Se descartaron los sectores 1 y 2 ya que su VCR se explica principalmente por su peso en las importaciones. Por lo tanto la industria automotriz en México es la que muestra mayor ventaja respecto al comercio mundial.




Cuadro 6




México: sectores económicos con VCR en el mundo, promedio de 1995 2020
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Fuente: Elaboración propia con base en el cálculo de la ventaja comparativa revelada ponderada de 1995 a 2020.








En el caso brasileño (cuadro 7) se encuentran resultados interesantes, de los 45 sectores, 14 (casi una tercera parte) muestran VCR. Este hecho da evidencia de la diversificación comercial y competitiva del comercio de Brasil en el mundo. Otro dato relevante por destacar es que, de estos 14 sectores, 11 se encuentran en el cuadrante I y tres en el cuadrante II, por lo que la competitividad del comercio en Brasil está determinada por su capacidad exportadora más que por la importadora (Molina, 2023).




Cuadro 7




Sectores económicos con VCR de Brasil, promedio de 1995-2020
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Fuente: Elaboración propia con base en el cálculo de la ventaja comparativa revelada ponderada de 1995 a 2020.








Respecto al cuadrante I se descartan los sectores 4, 6, 8 y 11 debido a que su VCR es mayor a cero, resultado del potencial importador, característica que no es de interés para los objetivos de este trabajo porque se buscan sectores con potencial exportador. Los tres sectores con mayor VCR en Brasil son: fabricación de productos alimenticios, bebidas y tabaco con un índice VCR igual a 1.95, le sigue el sector de agricultura y ganadería con 1.91 y minería y productos de canteras con 1.79. Estos sectores coinciden con los sectores más exportadores de Brasil definidos en el cuadro 3.

Otro resultado interesante para el caso de Brasil se relaciona con el hecho de que los sectores que se identificaron en el cuadrante II donde la capacidad exportadora e importadora de los sectores muestra una ventaja (cuadro 7) son de manufactura automotora y de servicios profesionales y de administración pública. Si bien, sus índices de VCR son mayores a cero, estos son pequeños y del orden del 0.04 y 0.44. Con esto se observa que Brasil, más que ser un país inmerso en las cadenas globales de producción y de valor donde las importaciones juegan un papel relevante para producir exportaciones, se ha dedicado a desarrollar una estructura principalmente exportadora (sectores del cuadrante I) basada en las actividades primarias.

Los resultados para el caso de Brasil dan evidencia de la importancia que tiene el sector primario con sus actividades agroindustriales y mineras en la producción nacional y las exportaciones al resto del mundo (Molina, 2023). Esta estructura de comercio es completamente opuesta a la de México, país que desde la apertura comercial apostó por la especialización en actividades manufactureras. Estas diferencias coindicen con las encontradas por Godínez (2007) en un estudio similar. Con esto, Brasil demuestra que una política industrial y de desarrollo económico interno, basada en el sector primario, puede posicionar a una economía en el mundo.
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Gráfica 2



Evolución del índice VCR de los tres sectores con mayor ventaja en México, 1995- 2020







Fuente: Elaborado con base en el cálculo de la ventaja comparativa revelada ponderada de 1995 a 2020.








En las gráficas 2 y 3 se muestra la evolución del índice VCR de los tres sectores con mayor ventaja para México y Brasil en el periodo 1995 y 2020. Para el caso de México, el sector de fabricación de vehículos de motor muestra un índice VCR que ha oscilado entre 1.0 y 2.0, además de una tendencia positiva a partir del 2010 cuando el índice fue de 1.08 alcanzando su nivel más alto en 2019 con 2.03. Esto quiere decir que la ventaja mexicana en el sector automotriz cada vez se consolida más, destacando su presencia internacional en la producción mundial del sector automotriz, en palabras de Gil et al. (2012) a esta industria se le ha definido como prioritaria para el desarrollo industrial del país.

Con un comportamiento contrario se observa al sector de fabricación de productos informáticos en México que claramente muestra un índice VCR con tendencia a la baja, de hecho, desde 2013 se encuentra muy cercano a cero. Esto se explica porque su relevancia en las exportaciones e importaciones globales es cada vez menor, además de que ambos indicadores tienden a ser bastante similares, ocasionando que el índice se acerque a cero. Finalmente, el tercer sector con VCR en México es el de transporte terrestre, que ha mostrado una ventaja relativamente constante alrededor de 1.3. La importancia de este sector se encuentra sobre todo en su característica exportadora lo cual sugiere que mundialmente el sector mexicano del transporte terrestre tiene un peso relevante lo cual se puede explicar por el flujo de bienes entre Estados Unidos y México derivado de la producción conjunta de bienes.
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Gráfica 3



Evolución del índice VCR de los tres sectores con mayor ventaja en Brasil, 1995- 2020







Fuente: Elaborado con base en el cálculo de la ventaja comparativa revelada ponderada de 1995 a 2020.








Para Brasil, la gráfica 3 muestra la evolución del índice VCR de los tres sectores con mayor ventaja entre 1995 y 2020. Primero destaca que el valor de los índices es superior en aproximadamente un punto respecto a los índices de los tres sectores seleccionados para el caso de México. Segundo, se aprecia que, aunque con comportamientos diferentes, los sectores de agricultura y ganadería, y minería y productos de cantera han mostrado índices VCR con tendencia positiva, lo cual habla del desarrollo de estos sectores y el aumento de su presencia a nivel mundial en la exportación de bienes basados en recursos naturales.

Tercero, el sector de fabricación de alimentos, bebidas y tabaco ha mantenido un índice alrededor de 2.0, por lo que se ha favorecido al sector manufacturero que está vinculado al procesamiento de los productos del sector agropecuario.

Finalmente, en el cuadro 8 se presentan los sectores con VCR del comercio bilateral entre México y Brasil, del lado izquierdo se muestran los resultados del comercio de México con Brasil, y del lado derecho de Brasil con México. Respecto a los resultados de México con Brasil, en el cuadrante II existen tres sectores que muestran desventaja comparativa, es decir, estos sectores son poco relevantes para el comercio bilateral. Mientras tanto, en el cuadrante I, se pueden observar una serie de sectores que son altamente exportadores, al respecto se destacan dos: sustancias y productos químicos, y productos farmacéuticos con un resultado de 1.7 y 1.8 respectivamente.

Con los datos anteriores se da muestra de la importancia que tienen estos sectores en el comercio bilateral respecto de las exportaciones brutas mexicanas; sin embargo, este resultado también muestra que, México no ha construido cadenas de producción con Brasil al no haber evidencia de un flujo comercial bidireccional (VCX y VCM) en productos químicos y farmacéuticos. Por otro lado, como se expuso en el cuadro 6, los sectores competitivos de México son la manufactura de autos, de equipo eléctrico e informático, con esto se muestra que la economía mexicana no aprovecha sus sectores ventajosos en el comercio con Brasil.

En cuanto a Brasil, se puede observar la presencia de seis sectores con ventaja comparativa revelada (cuadrante II panel derecho), de los cuales, se destaca productos de caucho y plástico con 0.7, productos farmacéuticos y equipo eléctrico con 0.5 en ambos casos y vehículos de motor con 0.3; además, se encuentra sustancias y productos químicos y

comercio mayorista de vehículos con 0.2 y 0.1 respectivamente. En este sentido, se muestra que la participación de Brasil es mayormente ventajosa en el comercio bilateral no solo por tener sectores competitivos, sino también porque aprovecha la ventaja comparativa de México en la manufactura de autos y de equipo eléctrico para potenciar su comercio en esas industrias (ver cuadrante II panel derecho) sugiriendo el desarrollo de una cadena de la producción en la que las exportaciones e importaciones son relevantes para Brasil.




Cuadro 8




Sectores económicos con VCR del comercio bilateral entre México y Brasil, promedio de 1995-2020
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Fuente: Elaboración propia con base en el cálculo de la ventaja comparativa revelada ponderada de 1995 a 2020.








En el caso de los productos químicos y farmacéuticos, si bien México carece de ventaja comparativa revelada en estos sectores, mantiene una ventaja exportadora; es decir, México exporta estos bienes, pero no los importa. Por otro lado, Brasil aprovecha de manera estratégica dichos sectores para participar en cadenas de producción con México, los sectores competitivos en el comercio bilateral son productos químicos, farmacéuticos y gaucho y plástico, mostrando así la competitividad y el rol que juega Brasil en el comercio con México. El trabajo realizado por Morales et al. (2012) con una metodología distinta también destaca la importancia del sector de productos químicos en la relación bilateral.

A pesar de los resultados ya descritos, resulta pertinente integrar algunas ideas respecto del sector automotor en donde ambos países mantienen una ventaja comparativa respecto al comercio mundial. México obtuvo una VCR de 1.41 y Brasil de 0.44, es evidente que el comercio en este sector es importante para México y mantiene una posición competitiva por encima de Brasil. A pesar de esto, en el comercio bilateral, Brasil destaca en la manufactura automotriz con una VCR de 0.3, demostrando que el comercio en este sector entre ambos países es determinante (ver Morales et al., 2012), de tipo competitivo y sobre todo que Brasil ha aprovechado el ACE 55.






Conclusiones



Los resultados mostrados en este documento contribuyen al debate sobre los modelos de desarrollo implementados en diferentes países en las últimas décadas. En el caso de los países aquí revisados, se confirma que México apostó por la apertura comercial y el mercado externo como principal alternativa para el crecimiento y desarrollo económicos basándose en las exportaciones manufactureras y en el TLCAN como su principal mercado. En cambio, Brasil se inclinó por el proteccionismo de la industria nacional, la cautela en la firma de tratados de libre comercio, la reprimarización de la economía, el desarrollo de un sector exportador vinculado a las actividades primarias y de aprovechamiento de los recursos naturales, así como por la diversificación de socios comerciales.

Se encontró que ambos países operan su ventaja comparativa de diferente manera, derivado de la visión de política económica de cada uno. De manera específica, el índice de VCR para México arrojó la existencia de una ventaja comparativa a nivel mundial en el transporte terrestre, la producción automotriz y la producción de productos electrónicos, las primeras dos con un comportamiento relativamente constante en los últimos 25 años, y la última con una tendencia decreciente y que cada año se acerca más a cero. Por su parte, la ventaja comparativa de Brasil en el mundo se encuentra en el comercio de productos agrícolas y ganaderos, la minería y la producción de alimentos, bebidas y tabaco, las primeras dos con una tendencia creciente y la última con un comportamiento relativamente constante. Los resultados de ambas economías son congruentes con su perfil exportador y de especialización.

Este documento aporta una visión novedosa del análisis de la ventaja comparativa revelada al analizar la importancia del comercio bilateral mostrando qué tan importantes son las exportaciones e importaciones de México con Brasil respecto de las exportaciones e importaciones brutas mexicanas respectivamente y lo mismo para Brasil. Los resultados de esta propuesta metodológica indican que el comercio bilateral arroja una ventaja para ambos países, pero en el caso mexicano la ventaja se encuentra principalmente en las exportaciones de los sectores de productos químicos y productos farmacéuticos. Incluso considerando que la VCR de México en el comercio internacional no se encuentra en estos sectores.

Brasil, aprovecha su comercio con México para participar en cadenas productivas principalmente en los sectores automotriz y de equipo eléctrico, que son los sectores en los que se da evidencia que México se especializa.

Por tanto, para lograr el fortalecimiento del comercio bilateral es importante que México aproveche los acuerdos comerciales firmados entre ambas economías, sobre todo en los sectores farmacéutico y automotriz donde se pueden construir cadenas de producción y obtener un beneficio mutuo del comercio.

Es importante destacar que ambas economías juegan un papel importante dentro de la región de América Latina y lograr una integración más estrecha puede tener grandes beneficios en términos de la diversificación comercial y el fortalecimiento de la región. Finalmente, como futuras líneas de investigación se tiene el análisis de las ganancias del comercio bilateral de México y Brasil en términos de valor agregado destacando la especialización comercial de cada país en bienes primarios y manufactureros, respectivamente. De igual modo, sería interesante considerar escenarios de comercio bilateral de México con otros países de América Latina como Argentina o Colombia.
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