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Jean Tirole y la nueva identidad de la ciencia econémica

Alexander Tobon

Jean Tirole and Economic Science New Identity

Abstract

In Economics for the Common Good, Jean Tirole sets a turning point in the way of conceiving the
problems and methods used in economics. This article attempts to show that these components define
a new identity for economic science, but without economic theory. To this end, Tirole’s position
according to which economics must be relocated within the social and human sciences is refuted.
Consequently, this article contributes to reflection on the analytical scope of the new economic scien-
ce and the meaning of what economists do nowadays.

Keywords: common good, homo economicus, homo psychologicus, homo socialis, homo juridicus..
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INTRODUCCION

Jean Tirole es uno de los mas promi-
nentes contribuyentes a la economia
industrial. Su llegada a este campo de
la economia se debio a la influencia de
Paul Joskow y Dick Schmalensee, sus
profesores en el MIT a principios de los
afios 80. Pero fue la colaboracion con
Drew Fudenberg y posteriormente con
Jean-Jaques Laffont lo que proyecto su
intensa trayectoria académica, la cual
se evidencia por la considerable can-
tidad de articulos y libros publicados.
Esta trayectoria le merecid muchos
reconocimientos, especialmente el
Premio Nobel de Ciencias Econdmicas
en 2014. Su interés por las otras cien-
cias sociales y humanas siempre estuvo
vinculado al uso de la teoria de juegos,
el lenguaje por excelencia de la teoria
de la organizacion industrial, desde su
tesis doctoral bajo la asesoria de Eric
Maskin, profesor del MIT e igualmente
laureado por el Premio Nobel en 2007.
Sin embargo, fue decisiva su colabora-
cioén con Ronald Bénabou en el ambito
de la psicologia social, desde los inicios
de los afios 2000.

Publicada por primera vez en 2016, la
obra La economia del bien comun de
Jean Tirole (2017) es uno de los best
sellers mundiales. Con seis premios
y trece traducciones a otros idiomas
queda clara su significativa aceptacion
por parte del publico académico. En
esta obra, su autor asume la respon-
sabilidad que considera debe ser la de
todos los economistas: comunicar al
publico en general los resultados de
su investigacion y sus opiniones sobre
los principales debates econdmicos. La
economia es entonces definida como
una cultura que proviene de una com-
prension pragmatica del mundo, razon
por la cual el economista es un intelec-
tual publico. En esta perspectiva, Tirole
entiende su obra como una herramienta
para cuestionar la economia moderna
tanto desde un punto de vista tedrico,
como desde un punto de vista empirico.
En efecto, esa fue siempre su preten-
sion: la teoria pura deberia ser probada
para que sea aplicada en la toma de
decisiones privadas y publicas. Este es
el rasgo mas notable de la trayectoria
académica de Tirole.

19



Jean Tirole y la nueva identidad de la ciencia econémica

Alexander Tobon

Si bien Tirole autoriza la lectura de
los capitulos en el orden que se desee
(2017, p. 25), la forma mas seductora
es considerar las dos primeras partes
(“Economia y sociedad” y “La profesion
de investigador en economia”) como
una sola unidad de reflexion, leyendo
sus capitulos en el siguiente orden: 4,
2, 1, 5 y 3. Esta unidad de reflexion
concentra los componentes basicos de
un punto de inflexion en la forma de ver
los problemas y los métodos utilizados
por la economia, cuyo propdsito es la
reubicacion de la economia dentro de
las ciencias sociales y humanas. Por
alguna razon desconocida, Tirole consi-
dera que la economia es una disciplina
separada del resto de aquellas que com-
ponen esas ciencias.

El objetivo de este articulo es mostrar
que esos componentes delimitan una
nueva identidad para la ciencia econd-
mica, pero sin teoria econdémica. En
esta nueva identidad, la economia se
funda en diversos analisis desarticu-
lados sobre las decisiones humanas en
general, con propoésitos exclusivamente
normativos, especialmente la busqueda
de un bien comun.

Para lograr este objetivo, el documento
se divide en tres partes. Primero, se
presentan los dos antecedentes tedricos
necesarios para identificar la fuente de
las insatisfacciones por parte de Tirole.
En segundo lugar, se expone lo que
Tirole llama “el marco tedrico unifica-
dor” (2017). En tercer lugar, se indican
los componentes de la nueva identidad
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de la ciencia econoémica. Esos compo-
nentes son el concepto de bien comun,
el cuestionamiento de la ficcion neocla-
sica de homo economicus y el caracter
multidimensional del individuo. Al final
el lector encontrara las conclusiones de
esta reflexion critica.

ANTECEDENTES TEORICOS

Gran parte de la economia se ha concen-
trado en el estudio de la coordinacion
de las decisiones economicas. Por esta
via de investigacion, la microecond-
mica moderna dispone de dos grandes
sustentos conceptuales radicalmente
distintos: por un lado, la teoria neocla-
sica del equilibrio general y, por otro,
la teoria de juegos. Las dos teorias han
dado como resultado, respectivamente,
conceptos clave como el equilibrio wal-
rasiano y el equilibrio de Nash. Ambas
teorias estan explicitamente presentes
en Tirole, pero ellas se aprecian de
manera muy diferente.

La teoria neoclasica del equilibrio ge-
neral walrasiano

La teoria del equilibrio general cons-
tituye el marco analitico de referencia
de todo el pensamiento neoclasico.
Siguiendo el método positivo, esta teoria
proporciona una respuesta sofisticada
al paradigma fundador de la economia
como disciplina auténoma, propuesto
por Adam Smith. Se trata de saber como
una multitud de individuos, guiados
unicamente por Sus propios intereses
(egoismo), logran conformar una socie-
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dad econémica coherente o no cadtica.
Segun la teoria del equilibrio general,
las decisiones individuales pueden coor-
dinarse mediante un sistema de precios
de equilibrio, sin la intervencion de un
Estado o de otra institucion exdgena a
los propios individuos (Hahn, 1981). El
fundamento filosofico de esta teoria es el
individualismo metodologico, es decir,
la idea segun la cual la explicacion de la
sociedad econdmica tiene como punto
de partida el estudio del individuo,
definido por una unica racionalidad:
maximizar sus intereses privados a par-
tir de elecciones alternativas respecto a
un conjunto de bienes. Esta es la famosa
ficcion del homo economicus.

La teoria del equilibrio general describe
una economia abstracta compuesta por
individuos (consumidores y empresas),
a partir de la cual es posible disefiar un
sistema de ecuaciones respecto a los
bienes y cuya solucion es el vector de
precios relativos del equilibrio. Este vec-
tor de precios es el que iguala la oferta
y la demanda en cada mercado, permi-
tiendo que se maximicen los objetivos
de los individuos. El rasgo mas sus-
tancial de esta teoria es que no existen
fricciones o fallos de mercado, lo que se
refiere esencialmente a la existencia de
dos hipotesis: la competencia perfecta y
un sistema completo de mercados. Esta
ultima hipétesis implica que la informa-
cion de la cual disponen los individuos
es simétrica, perfecta y completa, que
no hay externalidades de ningun tipo,

no hay costos de transaccion, ni bienes
publicos. Extrafiamente, esta parte de
la teoria no describe ningin proceso
de ajuste de las decisiones individuales,
con el fin de explicar como se lograria el
vector de precios de equilibrio general!.

Aunque los economistas neoclasicos
reconocieron muchas de las dificultades
de esta teoria, todos concuerdan en un
resultado altamente significativo: la
equivalencia entre las asignaciones de
bienes obtenidas por medio de los pre-
cios de equilibrio general y aquellas que
verifican el criterio de la eficiencia u
optimo de Pareto, lo cual ha conducido
a la formulacion de los dos teoremas del
bienestar. Este resultado permitié que
la teoria neoclasica se desarrollara en
diferentes perspectivas y se consolidara
como la teoria econdmica dominante,
tanto en la formacion de los economis-
tas como en la investigacion.

Tirole se refiere a la teoria neoclasica del
equilibrio general walrasiano mediante
la expresion “modelo competitivo”
(2017, p. 117). Descrito de forma extre-
madamente resumida en un recuadro, €l
observa dos deficiencias:

Esta fue una etapa importante del desa-
rrollo de la teoria econémica, pero pre-
senta dos defectos vinculados entre si.
Por una parte, sus implicaciones en la
politica econdmica no eran evidentes:
la ausencia de friccion (mercados com-
petitivos, informacion simétrica, racio-
nalidad, etcétera) hace que los merca-

1 Para una presentacion sintética de la teoria del equilibrio general, ver Pignol (2017).
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dos sean eficaces. [...]. Por otra parte,
ese modelo no describe practicamente
ninguna de las situaciones que abordo
en este libro. (Tirole, 2017, p.117)

En estos términos, el modelo competi-
tivo seria inadecuado porque la ausencia
de fallos de mercado limita su aplicacion
en la toma de decisiones econdmicas de
la vida real, que es justamente la preten-
sion de toda teoria. Es por esta via que
Tirole interroga el caracter cientifico de
la economia y remite a Rodrik (2016).
Cree que el método deductivo sobre el
cual se ha construido la economia le
otorga un “funcionamiento cientifico”,
pero no es una ciencia exacta, porque
su capacidad de predecir los fendmenos
econdmicos es bastante restringida. La
razén es que la economia enfrenta dos
obstaculos (2017, pp. 105-106). Primero,
la dificultad de disponer de datos, y
segundo, no hay objetividad. En efecto,
dado que los economistas son indivi-
duos, ellos mismos son parte del objeto
de estudio en su propia disciplina. Este
obstaculo es infranqueable no solo para
la economia, sino también para las cien-
cias sociales y humanas.

Teoria de juegos en el enfoque
individual

La teoria de juegos es hoy en dia una
de las herramientas mas usadas en
economia gracias a dos caracteristicas:
su capacidad para dotar de una cierta
racionalidad a los jugadores y su capa-
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cidad de explicar las interacciones entre
ellos. Es asi como los economistas ven
una alternativa a la teoria econémica del
equilibrio general.

Un juego es la formalizacion matematica
del conjunto de elecciones que pueden
realizar los jugadores, basandose en
reglas previamente establecidas. En un
juego es necesario especificar al menos
tres tipos de reglas: (i) La forma de orga-
nizacion del juego. (ii) Las diferentes
soluciones posibles del juego asociadas
con las ganancias resultantes para cada
jugador (positivas en forma de recom-
pensas o negativas en forma de pérdidas
o castigos). (iii) Todas las estrategias de
actuacion disponibles en desarrollo del
juego. El modelista (el economista o
experimentador) esta obligado a expli-
citar todas las hipotesis que se deducen
de estas tres reglas, a diferencia de la
teoria del equilibrio general donde hay
muchas hipdtesis implicitas.

Enlo querespectaalaregla (i), se pueden
distinguir dos tipos de juegos clasicos:
por un lado, los juegos no cooperativos,
donde los jugadores considerados indi-
vidualmente compiten en funcion de sus
propios intereses y, por otro lado, jue-
gos cooperativos, donde los jugadores
conforman coaliciones que compiten en
funcion de los intereses de la coalicion.
Dado que el comportamiento egoista
siempre esta presente, estos dos tipos de
juegos clasicos constituyen un enfoque
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llamado aqui “individual’2. Recordemos
ciertos atributos esenciales que facilitan
su comparacion con la teoria econémica
del equilibrio general.

En primer lugar, en los juegos no
cooperativos se valora la racionalidad
individual, las soluciones son gene-
ralmente suboptimas y prevalece el
concepto de equilibrio de Nash. Este
equilibrio designa cualquier combi-
nacion de estrategias (de un par de
jugadores), de modo que ningtn jugador
se arrepienta de su eleccion después de
haber verificado la eleccion del otro, por
lo que ningtn jugador esta interesado
en cambiar unilateralmente la estrate-
gia adoptada. En este sentido, Tirole
recuerda que el equilibrio de Nash,
solucion ilustrada por el emblematico
“dilema del prisionero”, ofrece una res-
puesta interesante para los economistas
(2017, pp. 125-127). Dado que este
juego adopta estrategias estrictamente
dominantes, ninguno de los acusados
puede decidir anticipando lo que hara
el otro. Entonces hay un tratamiento
del problema de la coordinacion de las
decisiones individuales, en términos
cercanos al paradigma de Smith (citado
por Tirole, 2017)3.

En segundo lugar, en los juegos coope-
rativos se valoran las coaliciones entre
jugadores y las soluciones resultan ser

a menudo optimas de Pareto. Al disefiar
estos juegos, se deben especificar los
acuerdos que establecen los grupos
de jugadores. Sin embargo, no es
necesario especificar como se forman
y se mantienen las coaliciones, ni el
propoésito de compartir las ganancias.
Resulta entonces inevitable pensar que
este tipo de juegos evoca la existencia
de algun tipo de institucion (como por
ejemplo la confianza), la cual facilitaria
una coordinacion de los intereses indi-
viduales, previa a la conformacion de
las coaliciones.

Fue en el contexto de los juegos coope-
rativos que se establecié un resultado
importante para la teoria econdmica:
el “principio de equivalencia”. Segun
este principio, la distribucion de bienes
por medio de un sistema de precios de
equilibrio en competencia perfecta es
equivalente a la distribucion de bienes
por medio de “pequeias negociaciones”
sin precios, modelada por la teoria de
juegos (Aumann, 2008, pp. 546-548).
Este resultado fue obtenido por Shapley
y Shubik utilizando el concepto de
nucleo propuesto por Edgeworth4 (cita-
dos por Monsalve, 2018).

Asi mismo, resulta interesante saber que
antes de que se estableciera este princi-
pio de equivalencia, existia otro vinculo
entre la teoria del equilibrio general y

2 Este es el sustento del “programa de Nash”, el cual establece que, bajo ciertas condiciones, los juegos cooperativos

pueden reducirse a juegos no cooperativos.

B~ w

Para el punto de vista de Tirole (2017) sobre el egoismo en Smith, vea las paginas 61-64.
Una sintesis sobre los vinculos entre la teoria neoclasica del equilibrio general y la teoria de juegos se encuentra en

Monsalve (2018, pp. 415-434). Asi mimo, una breve presentacion sobre la contribucion de Lloyd Shapley y Martin

Shubik puede leerse en Monsalve (2018, pp. 348-354).
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la teoria de juegos. En efecto, la demos-
tracion matematica de la existencia del
equilibrio de Walras y la del equilibrio
de Nash recurren a la aplicacion del
teorema del punto fijo de Kakutanis.
Sin embargo, no hay nada conceptual
que vincule ambas teorias, ni siquiera
el significado de la palabra “equilibrio”.
Segin Guerrien (1995, p. 35), un equi-
librio econémico traduce una situacion
de armonia de las decisiones en la que
ninguna fuerza interna o externa (en un
sentido fisico) la modifica. Sin embargo,
en la teoria de juegos no es posible apli-
car el concepto de fuerza (Sorin, 1999).

MARCO TEORICO UNIFICADOR

Sin volver sobre los defectos de la teo-
ria del equilibrio general walrasiano,
Tirole afirma que la microeconomia
moderna se basa en la teoria de juegos
-que representa y predice las estrategias
de unos actores provistos de objetivos
propios e independientes —y en la teo-
ria de la informacion— que da cuenta
del uso estratégico de informaciones
privilegiadas por esos mismos actores.
(Tirole, 2017, p. 123)

Estas dos teorias conforman el marco
tedrico unificador, con el cual la econo-
mia encuentra su lugar en las ciencias
sociales y humanas.

El marco teodrico unificador es una
metodologia aplicada en diferentes pro-
blemas relacionados con el estudio de
las decisiones humanas, caracterizada
por tener una vocacion esencialmente
normativa. Tirole insiste en la necesidad
de comprobar los postulados tedricos
para poder “cambiar el mundo” (2017, p.
101). Ahora, esta comprobacion pasa por
el disefio de juegos que se aplican bajo la
forma de experimentos en laboratorio,
donde las decisiones de los jugadores
estan totalmente controladas. La voca-
cion normativa de la economia deseada
por Tirole es de naturaleza distinta a la
de Friedman (2017, p. 113)s, pues no cree
que la comprobacion de los postulados
tedricos pase necesariamente por el uso
de la econometria (2017, p. 132).

En esta perspectiva, el marco teorico
unificador no conduce a la formulacion
de una teoria general de la sociedad
econdémica (o0 una teoria globaliza-
dora, 2017, p. 118). Asi es como Tirole
promueve el abandono de la vocacion
positiva que ha caracterizado la cons-
truccion y el desarrollo de la teoria
econémica. Veamos ahora cual es el
contenido de las teorias que componen
este marco unificador.

5 SegunAumann (2008, p. 553), la primera prueba de la existencia de un equilibrio competitivo realizado por Kenneth
Arrow y Gérard Debreu en 1954, utiliza la demostracion de la existencia de un equilibrio estratégico en un juego
generalizado (o restringido), propuesto por Debreu (1952).

6 En esta traduccién de la obra de Tirole se omitié por error el nombre de Milton Friedman.
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Teoria neoclasica de la informacion

La teoria neoclasica de la informacion
o la teoria de los contratos o teoria del
agente-principal-agente (2017, p. 129),
es el hilo conductor de todo el trabajo de
Tirole (p. 24). Esta teoria se construyo
a partir de la aplicacion de un método
propuesto por Arrow (1969), el cual
consiste en determinar los precios en
un modelo de equilibrio general en
presencia de fallos de mercado. Tirole
entiende este método como un proceso
de introduccion de fricciones respecto al
“antiguo” modelo de equilibrio general
(2017, p. 118). Este proceso de refina-
miento en las hipdtesis se caracteriza
por el hecho de que las restricciones que
enfrentan los individuos son ahora mas
diversas y complejas.

En la teoria del equilibrio general, la
hipétesis de un sistema de mercado
completo implica la existencia de infor-
macion simétrica entre individuos. Esto
significa que los precios reflejan correc-
tamente la calidad de los bienes para
los cuales se determinan los precios. La
teoria de la informacion también tiene
como objetivo determinar los precios,
pero suponiendo que los individuos
disponen de informacion asimétrica, es
decir, no todos saben lo mismo sobre
la calidad de los bienes. El ejemplo
tradicional de esta idea es el mercado de
vehiculos usados, planteado por Akerlof

© ~

(1970). Uno de los mas importantes
representantes de la teoria de la infor-
macion en esta perspectiva es Laffont
(1980)7. Su trabajo presenta un modelo
neoclasico de equilibrio general, bajo
la hipotesis de informacion asimétrica.
En respuesta a la incertidumbre sobre
la calidad de los bienes, los individuos
deben anticipar, razon por la cual apa-
recen los comportamientos de riesgo
moral y seleccion adversa. En conse-
cuencia, Laffont muestra que los precios
de equilibrio general pierden su papel
como un mecanismo eficiente de asig-
nacion de recursos. Luego, la eficiencia
puede ser eventualmente restablecida
mediante la introduccion de un medio
privado: la creacion de un mercado de
seguros, centrado en el establecimiento
de un contrato que internalice las asi-
metrias de informacions.

Para Tirole, el contrato es el punto de
partida del estudio de las decisiones
humanas en general, ya que implica la
existencia de diferentes tipos de institu-
ciones. Porejemplo, el tribunal de justicia
en presencia de contratos de seguros
analizado por Laffont (1980, p. 95). Asi
es como Tirole considera fundamental
el estudio de los comportamientos que
vinculan a los individuos con las institu-
ciones. “El tema de la informacion esta
en todas partes, en el nlicleo mismo de
la elaboracion de nuestras instituciones
y de nuestras decisiones en el ambito de

Tirole también cita a otros economistas neoclasicos (2017, p. 129).
La existencia de externalidades es otro fallo de mercado destacado por Tirole. A su juicio, la politica econémica

de un pais se basa en el estudio de este fallo, ya que alli es posible observar “la diferencia entre la racionalidad
individual y la racionalidad colectiva: lo que es bueno para un actor econémico puede no serlo para la sociedad en

su conjunto” (Tirole, 2017, p.137).
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la politica econdomica. En el nicleo de
la economia del bien comun” (Tirole,
2017, p. 25). Tirole esta convencido de
que, en lugar de considerar los precios
como el mecanismo perfecto para la
conciliacion mutua de los intereses
individuales, lo importante es compren-
der las instituciones como el medio de
conciliacion del interés individual con
el interés colectivo en un mundo con
fallos de mercado.

La teoria de juegos en el enfoque
colectivo

La teoria de juegos es la herramienta
matematica que sirve de lenguaje a la
teoria de la informacién centrada en las
instituciones. Desde luego, la teoria de
juegos en el enfoque individual debe ser
adaptada para incorporar las decisiones
colectivas, es decir, juegos en los cuales
se estudie la reaccion consciente de
un jugador frente a un grupo de otros
jugadores. Se trata de abandonar el
postulado del egoismo como la unica
racionalidad humana contenida en la
teoria de juegos clasica en el enfoque
individual (2017, p. 127).

Para ilustrar el sentido de los juegos en
el enfoque colectivo, Tirole vuelve al
juego del “dilema del prisionero”. Como
se dijo, los dos acusados colectivamente
prefieren cierta coordinacion antes del
juego, pero esto es imposible porque una
de las reglas son las estrategias domi-
nantes, es decir que ninguno decide

anticipando la decision del otro. Por lo
tanto, la cooperacion solo es posible si
se elimina esa regla.

El origen de los juegos en el enfoque
colectivo se puede encontrar en dos
fuentes bien conocidas: por un lado,
las obras de Shubik (1982, 1984) en el
contexto de los juegos cooperativos v,
por otro lado, los trabajos de Harsanyi
(1967-68) en el contexto de los juegos
no cooperativos®. Las obras de Shubik
se consideran el punto de partida para
muchas aplicaciones de la teoria de
juegos en las ciencias sociales y huma-
nas. Segun Tirole,

una de las caracteristicas de las ciencias
sociales y humanas es la importancia
de las predicciones y, especialmente, la
comprension de como el [entorno] del
agente va a evolucionar y a reaccionar
ante sus decisiones: para jugar, un actor
debe prever lo que haran los otros acto-
res. (Tirole, 2017, p. 123)

En este sentido, anticipar se define como
la capacidad de un jugador de ponerse
en el lugar de otros jugadores (p. 128).

El aspecto esencial aqui es que son las
anticipaciones las que hacen posible
pasar del analisis exclusivamente indi-
vidual (egoista tradicional de Smith), al
analisis simultaneo del comportamiento
individual y colectivo (2017, p. 123). Por
lo tanto, cualquier juego que incorpore
la capacidad de anticipar como una
regla que orienta la toma de decisiones

9  Una sintesis del proceso de desarrollo de la teoria de juegos se puede encontrar en Aumann (2008).
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deberia ser capaz de mostrar que la
cooperacion emerge como un compor-
tamiento espontaneo. Segun Tirole,
en algunos juegos de laboratorio se ha
encontrado que entre el 15 % y el 20 %
de los jugadores optan por la coopera-
cion (2017, p. 127), mientras que en el
mundo real los individuos suelen ser
menos generosos que en el laboratorio
(2017, p. 527 ),

La teoria de juegos dindmicos con
informacion incompleta aparece como
el escenario idoneo, ya que vincula las
anticipaciones con los comportamientos
individual y colectivo (2017, p. 128)1,
Se trata de juegos en los cuales los indi-
viduos toman sus decisiones de manera
secuencial, primero decide un jugador,
luego otro y asi sucesivamente. A la
excepcion del primer jugador, los demas
jugadores (la colectividad) deberan
anticipar las decisiones de los jugadores
que los preceden antes de poder decidir
ellos mismos. En presencia de la regla
de informacion incompleta, los jugado-
res conforman un sistema de creencias,
a las cuales se les aplica la teoria de
las probabilidades, especialmente el
teorema de Bayes. Este procedimiento
analitico se remonta al trabajo de
Harsanyi (1967-68).

En conclusion, el marco tedrico unifi-
cador permite concebir la racionalidad
del individuo en la siguiente sucesion:

10 N.° 36.

11 Al respecto, ver Fundenberg y Tirole (1991, parte 1V).

el individuo debe tomar decisiones de
acuerdo con la informacion disponible.
Si esta ultima es imperfecta, asimétrica
o incompleta, entonces el individuo es
victima de incertidumbre, razon la cual
debe anticipar. Tomados en su conjunto,
los individuos se cubren de los errores
en sus anticipaciones a través de dos
medios: establecer contratos que buscan
mantener los intereses individuales o
cooperar alrededor de un interés comun
o colectivo. En ambos casos se hacen
evidentes las instituciones, por ejem-
plo, la confianza y la generosidad. Si
los individuos son puestos en un juego
dinamico con informacién incompleta,
se muestra que la sucesion de decisiones
permite una convergencia de los inte-
reses de todos los jugadores, es decir,
se concilia simultdneamente el interés
individual y el interés colectivo. Es asi
como se dispone de una metodologia
para el disefio de las politicas econd-
micas y sociales.

LA NUEVA IDENTIDAD DE LA
CIENCIA ECONOMICA

El marco tedrico unificador se presenta
como una forma especifica de definir
la economia unicamente en torno al
estudio de la coordinacion de las deci-
siones humanas. Bajo este formato, la
economia cumple el requisito para ser
reubicada dentro de las ciencias sociales
y humanas!2, en las cuales estan la psi-

12 Tirole (2017) no distingue entre ciencias sociales y ciencias humanas.
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cologia, la sociologia, la antropologia, el
derecho, la historia, la filosofia y la cien-
cia politica (Tirole, 2017, pp. 21, 137).

Este retorno metodologico es posible
porque tanto la economia como estas
disciplinas se refieren a “las mismas
personas, los mismos grupos y las
mismas organizaciones” (2017, pp. 137-
138). A juicio de Tirole,

es indispensable que los diversos
campos disciplinarios en ciencias hu-
manas y sociales se abran a los otros
y se alimenten entre si. El economista
tiene mucho que aprender de las otras
disciplinas y, a la inversa, sus trabajos
pueden abrir nuevas perspectivas de in-
vestigacion sobre los comportamientos
individuales y los fenomenos sociales.
(2017, p. 138)

En parte, este proyecto de reubicacion
de la economia en las ciencias socia-
les y humanas fue inaugurado, entre
muchos otros, por James Buchacan,
Ronald Coase, Daniel Kahneman,
Robert Shiller, Richard Thaler y
Elionor Ostrom, ganadores del Premio
Nobel de Economia.

Dos argumentos justifican el fin de
la autonomia de la economia como
disciplina: el compromiso eludido de
los economistas con la busqueda del
bien comun y el fracaso de la teoria
neoclasica basada en la ficcion del
homo economicus. Ambos argumentos
son utiles para comprender el caracter
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multidimensional del individuo que es
absolutamente necesario en cualquier
estudio interdisciplinario.

El bien comin

Extranamente, Tirole se refiere a la
nocion de bien comun solo en el prologo
de su obra. La discusion gira en torno a
dos preguntas: por un lado, la definicién
del bien comun en las ciencias sociales
y humanas y, por otro lado, la busqueda
del bien comun por medio de la eco-
nomia. La siguiente cita presenta los
elementos mas relevantes sobre estas
dos proposiciones:

Ya seamos politicos, empresarios,
asalariados, parados, trabajadores in-
dependientes, altos funcionarios, agri-
cultores, investigadores, sea cual sea
el lugar que ocupemos en la sociedad,
todos reaccionamos a los incentivos a
los que nos enfrentamos. Estos incen-
tivos -materiales o sociales-, unidos a
nuestras preferencias, definen nuestro
comportamiento. Un comportamiento
que puede ir en contra del interés co-
lectivo. Esa es la razon por la que la
busqueda del bien comtin pasa en gran
medida por la creacion de instituciones
cuyo objetivo sea conciliar lo mas po-
sible el interés individual y el interés
general. En este sentido, la economia
de mercado no es en absoluto una fina-
lidad. Es, como mucho, un instrumen-
to, y un instrumento muy imperfecto, si
se tiene en cuenta la discrepancia que
puede haber entre el interés privados
de los individuos, de los grupos socia-
les o las naciones y el interés general.
(Tirole, 2017, p. 15)
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Primero, el bien comun se define como
el “bienestar colectivo” (2017, p. 16) y
es la propia sociedad quien lo decide.
Para comprender esta definicion, Tirole
retoma un instrumento de razonamiento
propuesto por Rawls (citado en Tirole,
p. 14), llamado colocarse “detras del
velo de la ignorancia”. El velo de la igno-
rancia es un mecanismo que permite
establecer un criterio de justicia social:
una sociedad justa es aquella en la cual
los individuos que la componen ignoran
el grupo social al que pertenecen, de
modo que la accién emprendida por un
individuo para promover su posicion
social, también promueve la posicion de
los demas. Tal accion es, por lo tanto,
justa socialmente. Asi, “detras del velo
de la ignorancia” convergen el interés
individual y el interés colectivo.

Sin embargo, Tirole destaca el otro lado
de este instrumento de razonamiento.
Cuando nos colocamos “frente al velo
de la ignorancia”, los individuos se
reconocen en el grupo social al que per-
tenecen. Por lo tanto, ellos reaccionan
a los incentivos (materiales o sociales)
a los que se enfrentan constantemente.
Si las reacciones de un individuo van
en contra del interés colectivo, es decir,
en contra del bien comun, entonces se
observa injusticia social. Segiin Tirole,
es alli donde deben crearse instituciones
para conciliar los intereses individuales
y colectivos, cuyo resultado seria el
mantenimiento del bien comun. Esto

evitaria, por ejemplo, la famosa “trage-
dia de los bienes comunes” de Hardin
(citado en Tirole, p. 128)1.

Segundo, con respecto a la busqueda
del bien comun, Tirole considera
que “la economia esta al servicio del
bien comun” (2017, p. 17). Subraya
claramente dos roles: por un lado, la
economia debe dar lugar a debates
que permitan distinguir los objetivos
establecidos en el bien comun, de los
instrumentos que permiten su logro.
Estos instrumentos son, por ejemplo,
instituciones como el mercado, una
ley o una politica economica. Por otra
parte, la economia, al considerar el bien
comuin como un criterio fundamental,
desarrolla los instrumentos para contri-
buir a €l (2017, p. 17).

El cuestionamiento del homo
economicus

Tirole esta convencido de que la ficcién
del homo economicus, sobre la que se
construy6 todo el pensamiento econo-
mico neoclasico, es insostenible. La
razon es que muestra una racionalidad
humana excesivamente simplista y no
permite dar cuenta de los innumera-
bles errores cognitivos cometidos por
los individuos en la toma cotidiana de
sus decisiones. Este cuestionamiento
es sorprendente, pues la teoria de la
informacion esta construida sobre
esa ficcion, es decir, un individuo que

13 Es una situacion en la que varios individuos, motivados Unicamente por su interés personal y actuando de manera
independiente y racional, terminan destruyendo un bien o recurso de interés colectivo limitado.
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busca maximizar un objetivo individual
a partir de un conjunto de alternativas.
Sin embargo, el punto esencial para
Tirole es que, contrariamente al somo
economicus, el ser humano no busca
siempre su interés individual material.
Al respecto afirma:

Evidentemente, no actuamos siempre
en pro de nuestro interés material, lo
que, por ejemplo, maximizaria nuestra
cuenta bancaria o, en un sentido mas
general, los bienes y servicios de que
disponemos. Hacemos donaciones a
organizaciones caritativas, ayudamos
a desconocidos que sabemos que no
volveremos a ver y de los que no espe-
ramos ninguna reciprocidad. Afiadir un
componente de empatia a la descripcion
del objetivo de los actores econdmicos
no entra en contradiccion con la teoria
econdmica clasica, pues basta con rede-
finir el interés bien entendido; si inter-
nalizo una parte del bienestar de usted,
pasara a ser, de hecho, el mio. (Tirole,
2017, p. 142)

Segun Tirole (2017), Smith formé una
idea del mercado en torno al egoismo
como un sentimiento o pasion, es decir,
sobre la base de la filosofia moral. Los
argumentos de Tirole conducen a una
pregunta: jel estudio del mercado basado
en el egoismo smithiano debilita la idea
de un vinculo social? Refiriéndose a
Seabright (2012), Tirole considera que, si
el mercado es un dispositivo resultante
de la divergencia de intereses, no tiene
por qué implicar el rechazo de un vinculo

social. La sociedad de mercado, lejos
de depender Unicamente del egoismo
de los individuos, también exige una
gran capacidad de confianza, y nada es
mas corrosivo para la confianza que el
egoismo puro (2017, p. 63). Para Tirole,
“el mercado es un lugar de competicion
y de colaboracion, y el equilibrio entre
ambos es siempre delicado” (p. 63).

Ahora, aunque Tirole cuestiona la fic-
cion del homo economicus, no rechaza
el individualismo metodologico, el cual
considera “es perfectamente compatible
(incluso quizd indispensable) con la
comprension y el analisis preciso de
los fendémenos de grupo. Los actores
econdmicos reaccionan a sus incentivos
y algunos de esos incentivos proceden
de los grupos sociales a los que perte-
necen” (2017, p. 102). Los incentivos
que se encuentran en el centro de la
definicion del bien comun estan vin-
culados a esta interpretacion del
individualismo metodologicol4.

La propuesta de Tirole se dibuja
entonces de la siguiente manera: las
ciencias sociales y humanas (incluida la
economia) deben estar dotadas de una
metodologia que sea tanto individualista
como holistica, es decir, una metodologia
que considere el comportamiento indivi-
dual y comportamiento colectivo como
complementarios (2017, p. 156). Para
hacer esto, el individuo debe definirse
tanto en su dimension individual como

14 Tirole es consciente de que muchos investigadores en ciencias sociales y humanas no se adhieren al individua-
lismo metodolégico (2017, p. 138). Para una critica desde el punto de vista de la sociologia, ver Durand y Weill

(1989).
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en su dimension social (p. 17). En otras
palabras, los comportamientos humanos
que interesan son aquellos que concilian
simultaneamente el interés privado y el
interés colectivo. Si se demuestra que
esta conciliacion de intereses pasa por la
existencia de instituciones, la realizacion
del bien comun es posible.

El caracter multidimensional del
individuo

Las decisiones humanas se toman en
funciéon de ciertos comportamientos,
los cuales estan determinados por un
entorno multidimensional complejo.
Segun Tirole (2017), el comportamiento
individual se inscribe al menos en cuatro
ambitos: econdmico, psicologico, social
y juridico. En lo referente al ambito
econdmico, Tirole usa la expresion homo
incitatus para identificar los comporta-
mientos individuales frente a ciertos
incentivos no siempre monetarios. A
partir de ahi, propone agrupar los com-
portamientos en las tres expresiones
siguientes: homo psicologicus, homo
socialis 'y homo juridicus. Es el homo
psicologicus el que domina ampliamente
la exposicion de Tirole.

La aplicacion del marco teorico unifica-
dor (con frecuencia implicito) muestra
que mas alla de determinar una situacion
de armonia de las decisiones llamada
“equilibrio”, lo que interesa ahora son
los dilemas que enfrentan los individuos
cuando deciden. El problema tradicional
de la economia —como disciplina auto-

noma— de estudiar la coordinacién de
individuos por medio del intercambio
de bienes en el mercado, es solo un caso
particular dentro del conjunto de todas
las decisiones humanas.

“Homo incitatus”

En el ambito econdmico, homo incitatus
se define por un conjunto de argumentos
destinados a mostrar que los incentivos
estan en la base del comportamiento
humano, pero no se trata siempre de
incentivos monetarios o materiales. De
esta manera, homo incitatus reemplaza
a homo economicus. Segun Tirole, exis-
ten casos en los cuales los incentivos
monetarios de homo economicus no
conducen al logro del objetivo buscado,
lo que muestra que el mercado y, por
lo tanto, los precios, no siempre son el
mejor mecanismo para coordinar las
decisiones economicas.

Este punto de vista se encuentra en
Bénabou y Tirole (2003), bajo la tesis
de que la motivacion extrinseca puede
desplazar la motivacion intrinseca,
haciendo que haya incentivos contrapro-
ducentes. El ejemplo de la donacion de
sangre resalta este efecto (2003, pp.158-
162). Cuando se ofrecen recompensas
monetarias para los donantes de sangre
(un bien de interés colectivo) con la
esperanza de aumentar la cantidad de
donaciones, se tiene el resultado contra-
rio. El donante teme que la recompensa
sea interpretada por el resto de los
individuos como un signo de avaricia
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(motivacion extrinseca), en lugar de
generosidad (motivacion intrinseca).
Tirole destaca un comportamiento psi-
cologico fundamental en la toma de las
decisiones humanas: la preocupacion
de aparentar, es decir, la imagen que
el individuo proyecta hacia los demas
(2017, p. 159). Si este comportamiento
psicoldgico no existiera (como en homo
economicus), el incentivo monetario
conduciria efectivamente a un aumento
en la donacion de sangre. Para Tirole,
muchas decisiones sobre bienes de inte-
rés colectivo estan dominadas por este
comportamiento psicologico.

Los comportamientos que encuentran su
explicacion en psicologia traducen una
racionalidad humana compleja, la cual
puede estudiarse definiendo un homo
psicologicus. Segun Tirole, la psicologia
social explica muchos comportamientos
que permiten ir mas alla de la explica-
cion basada en el egoismo smithiano.

“Homo psicologicus”

En su trabajo, Tirole distingue los com-
portamientos psicologicos puestos en
una perspectiva tanto individual como
prosocial. La teoria de juegos y la teoria
de la informacién (el marco teorico
unificador) hallan aqui un campo de
aplicacion inesperado, pero bastante
natural (2017, p. 151).

* Desde la perspectiva individual

Retne los comportamientos psicolo-
gicos que van en contra del interés
individual, es decir, la racionalidad
del homo economicus. Tirole identifica
cuatro comportamientos psicologicos
importantes: la procrastinacién, los
errores en la formacion de creencias,
la empatia y la automanipulacion de
creencias!s. La Tabla 1 presenta Ia
definicion de estos comportamientos
psicolégicos y un ejemplo.

Tabla 1. Comportamientos individuales del homo psicologicus

Comportamientos psicolégicos que
van en contra del interés individual

Ejemplos

Procrastinacién. Postergar una accion prioritaria
para atender en el presente una accién mas
agradable. Es una elecciéon intertemporal que
muestra una preferencia por el presente o por el
corto plazo.

Quiero dejar de fumar, sin embargo hoy quiero fumar
mi ultimo cigarrillo y dejaré para mafiana la dolorosa
tarea de no fumar.

Errores en la formacién de creencias. Una creencia
es la capacidad mental de un individuo para
calcular una probabilidad (estadistica) sobre la
ocurrencia de un evento futuro.

Supongamos que se tira al aire una moneda para
que caiga cara o sello. Aunque sabemos que la
probabilidad es siempre del 50 %, creemos que
cuando la moneda ha caido sello tres veces seguidas,
la probabilidad de que en el préximo tiro caiga cara
es mas del 50 %. Sin embargo, la moneda no tiene
memoria. Es la falacia del apostador.

15 Tirole también menciona el optimismo excesivo, la fuerte aversion a las pérdidas, el papel contraproducente de las

emociones y la memoria selectiva (2017, p. 142).
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Empatia. Es la capacidad de un individuo de
internalizar de manera interesada el bienestar de
otro individuo en su propio bienestar.

Las donaciones a organizaciones benéficas: la
felicidad de los pobres contribuye a la felicidad del
donante.

Automanipulacion de creencias. Eliminar, olvidar
o reinterpretar informacién desfavorable para
tener una mejor imagen de si mismo y tomar una
decision que no se tomaria en otras condiciones
(por pereza, miedo o procrastinacion).

Dado que me veo inteligente, hermosa y generosa,
decido buscar un empleo como presentadora de
television.

Desde la perspectiva prosocial

Se refiere a los comportamientos indivi-
duales prosociales en los cuales el interés
material no tiene la prioridad, es decir,
el individuo internaliza desinteresada-
mente el bienestar de los demas (2017,
p. 143). Se trata de comportamientos
individuales como el altruismo, el cual
es motivado por tres factores: la motiva-
cion intrinseca, la motivacion extrinseca
y el deseo de aparentar, es decir, dar una

buena imagen de si, tanto a los otros
como a si mismo (p. 144). La Tabla 2
muestra que, segun Tirole, el altruismo
es un comportamiento complejo: puede
ser interesado, reciproco y fragil.

Tirole destaca otros dos comportamien-
tos psicologicos individuales desde una
perspectiva prosocial: la fragilidad de
la honestidad debido a la pérdida de la
memoria (2017, p. 150) y el castigo por el
exceso de altruismo puro (pp. 150-151).

Tabla 2. Comportamientos prosociales del homo psicologicus

Conductas psicolégicas prosociales

Ejemplos

Altruismo vinculado a la imagen de si mismo. Un
individuo es generoso con la condicion de que
todos los demas vean su generosidad, porque es el
prestigio social lo que le interesa.

Hay mas donaciones a un museo cuando los
donantes se hacen publicos.

Altruismo reciproco o cooperativo. Un individuo es
generoso solo con aquellos que también lo son con
él (seglin las preferencias sociales).

Las personas que conforman la microsociedad de
los Tsimanes en Bolivia y los Hadzas en Tanzania
(Tirole, 2017, p. 146).

Altruismo fragil por excusas. Frente a la eleccion de
una accién egoista o altruista, el individuo prefiere
no tener que elegir.

Un individuo que cambia la acera cuando ve a una
persona sin hogar en la distancia que va a pedirle
dinero. Asi evita enfrentar la decisién de dar o no
dar dinero.

Altruismo fragil debido al contexto. Frente a la
eleccion de una accién altruista, otra egoista y otra
muy egoista, la accién egoista parece mejor que la
accion muy egoista. La relativizacion del egoismo
debilita el altruismo.

El Estado ofrece a una persona un plan de ahorro
para su jubilacion. Le dicen que este plan es
adecuado para “la mayoria de las personas”’, es
decir, es un plan altruista. La persona lo acepta
incluso si hay un mejor plan basado en sus propias
preferencias de ahorro. Es un fenémeno sugestivo.
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“Homo sociales”

Se puede observar al individuo en el
contexto o entorno social en el que toma
sus decisiones, ya que forma parte de

grupos sociales y estos afectan su com-
portamientols. La Tabla 3 muestra los
dos comportamientos de origen social
que afectan la toma de decisiones indi-
viduales: la confianza pura en los demas
y la reputacion colectiva.

Tabla 3. Comportamientos de origen social del homo socialis

Comportamiento social

Ejemplos

Confianza pura en los demas. Un individuo recopila
informacion imperfecta sobre la fiabilidad y las
preferencias de otro individuo. Como no se codea
con él, no puede evaluar estos dos elementos, pero
aun asi le concede un cierto grado de confianza.

Como empresario, yo pago un salario mas alto a un
nuevo trabajador esperando un aumento voluntario
de su productividad.

Reputacién colectiva y estereotipos. Se trata de
la influencia de un grupo que tiene una cierta
reputacion (buena y mala) sobre las decisiones
individuales. La reputacion colectiva es un bien
publico para la comunidad (Tirole, 2017, p. 156).

La mala reputacion de los taxistas por hacer
cobros excesivos a los turistas. Para un taxista
en particular, defender la buena reputaciéon de
los taxistas le trae un alto costo privado y un bajo
beneficio privado, pues este ultimo lo comparte con
todos los demas taxistas. Surge el fenémeno del
free riding: ningun taxista tiene interés en defender
la buena reputacion del gremio.

“Homo juridicus”

La ley es una expresion de los valores
sociales o morales de una sociedad, en
la medida en que hace explicitos los
comportamientos individuales acepta-
dos y prohibidos. La ley es, por lo tanto,
una norma social o una institucion. Para
explicar esta afirmacion, Tirole utiliza
un ejemplo muy familiar: la ley sobre
la pena de muerte. En Europa existe
una norma social segun la cual ningin
delito justifica la pena de muerte. Por el
contrario, en los Estados Unidos, donde
existe la pena de muerte, se establece
otra norma social: existen delitos social-
mente inaceptables.

La idea de Tirole es que los compor-
tamientos  prosociales individuales
establecidos por ley pueden promoverse
de manera mas efectiva a través de
mensajes publicitarios estratégicos al
publico, sin la necesidad de incentivos
(recompensas o castigos)!”. Por ejemplo,
una ley que ordena a los ciudadanos
clasificar sus desechos destinados al
reciclaje, bajo la amenaza de una multa.
Entonces, para promover el reciclaje, en
lugar de incurrir en costos asociados
con la bisqueda de infractores a la ley,
el Estado debe financiar a bajo costo
una campafia publicitaria en la que se
anuncie publicamente el porcentaje de
ciudadanos que reciclan. Los anuncios

16 Sobre la cuestion de la existencia de una racionalidad colectiva, ver Bassett y Claveau (2011).

17 Al respecto, ver Bénabou y Tirole (2012).
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de este tipo buscan promover virtudes
colectivas. Nuevamente se trata de
volver a la psicologia de los individuos.
Este mecanismo también funciona para
las normas sociales que no son necesa-
riamente leyes. Por ejemplo, una ciudad
que quiere promover una reduccion en
el consumo de alcohol debe invertir en
un anuncio que muestre la cantidad de
personas que no beben alcohol y que
muestre la cantidad de dinero que puede
usarse para otras actividades.

El alcance analitico de la nueva
identidad

A partir de los afios 80, la ciencia
econdémica sufrié una ruptura metodo-
l6gica como consecuencia de la famosa
critica de Lucas. Considerada como un
método analitico demasiado estrecho, la
teoria econdmica pura se fue desdibu-
jando, a medida que crecia la exigencia
de gobiernos y grandes empresas por
obtener recomendaciones concretas,
orientadas a aprovechar las transforma-
ciones neoliberales de aquellos afos.

La nueva identidad de la ciencia econd-
mica propuesta por Tirole es un punto de
inflexion de esa ruptura. La economia,
como disciplina autébnoma, entendi6 por
muchos afios que su objeto de estudio
era la coordinacién de las decisiones
econdémicas por medio del mecanismo
del mercado. Sin embargo, para Tirole,
la economia, reubicada en las ciencias
sociales y humanas, debe contribuir al
estudio de la coordinacion de todas las

decisiones humanas. En este contexto,
la economia deja de ser una filosofia
de la sociedad, para convertirse en una
herramienta con normativos. Algunas
criticas a los componentes de la nueva
ciencia econdomica son los siguientes:

1. La ficcion del homo economicus
es cuestionada porque su compor-
tamiento es puramente econdmico
y excesivamente simplista, guiado
por incentivos monetarios que a
menudo resultan ser contraprodu-
centes. El comportamiento egoista
smithiano que le dio origen, resulta
ser insuficiente para dar cuenta de
la complejidad que revisten las
decisiones humanas. El paradigma
de Smith, fundador de la ciencia
econdémica autéonoma, es injusta-
mente considerado como demasiado
estrecho para ser mantenido.

2. La teoria de juegos en el enfoque
colectivo se presenta como la herra-
mienta idonea para el estudio de
todas las decisiones humanas indi-
viduales, situadas en un contexto en
el que responden al comportamiento
de los demas (otro individuo, un
grupo de individuos o la sociedad
en su conjunto). La teoria neoclasica
de la informacion juega un papel
subsidiario, al permitir el disefio
de reglas de juego relacionadas
con las diferentes restricciones de
informacion a las que se enfrentan
los jugadores y las instituciones
que surgen a su alrededor. Aunque
tenga un papel subsidiario, la per-
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manencia de la teoria neoclasica de
la informacion nos hace pensar que
su modelo de referencia —la teoria
del equilibrio general- no puede
considerarse totalmente obsoleto.

Tirole espera obtener un resultado
significativo: mostrar que existen
juegos en los cuales es posible hacer
que el individualismo metodologico
sea compatible con el holismo, es
decir, juegos que muestran como el
interés individual puede ser simulta-
neamente compatible con el interés
de la sociedad. Este resultado es
contrario al paradigma de Smith,
pues en este el interés de la sociedad
es solo comprensible después de que
todos los individuos han logrado sus
propios intereses.

Las decisiones individuales
tienen su origen en diversos
comportamientos psicologicos, tales
como la procrastinacion, la empatia,
el altruismo, la confianza, la
automanipulacion de las creencias,
lareputacion colectivay lasugestion.
(Permiten estos comportamientos
configurar una psicologia general
cuyos conceptos se fundan
coherentemente con aquellos de la
economia? La eliminacion de las
fronteras entre las ciencias sociales
y humanas deberia ser un fin en si
mismo y no un medio.

5. Lanueva ciencia econdmica aparece

conformada por una amplia gama
de juegos interdisciplinarios, cuyo
objetivo es resaltar los dilemas y
paradojas que subyacen en la toma
de decisiones individuales. No
pretende demostrar la existencia
de un equilibrio, en el sentido de
una situacion de compatibilidad
de las decisiones que reflejan una
situacion de armonia inmutable.
El problema del intercambio de
bienes privados por medio de un
sistema de precios aparece como
un caso especial entre un vasto
conjunto de decisiones humanas.
Para la economia convencional
no se trata de un problema banal
sino, por el contrario, del problema
fundamental que debio6 ser resuelto
por las teorias del valor, las cuales
fueron las primeras en darle su
estatus de ciencia.

Dado que los juegos se prueban
por medio de experimentos
controlados en el laboratorio con
individuos reales, la nueva ciencia
econdémica adquiere una vocacion
esencialmente normativa, orientada
alabusquedadel biencomuny, segin
la vision de Tirole, esto equivale
a reforzar su caracter cientifico
porque los experimentos mejoran
la predictibilidad de los fenomenos
sociales, ya que arrojan datos
estadisticos cuyas regularidades
terminan por considerarse “leyes”
del comportamiento humano.
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7. Los juegos son ejemplos considera-
dos altamente representativos de las
decisiones humanas. La identidad
de la nueva ciencia econdémica
representa, por lo tanto, la muerte
de la teoria econdémica positiva
tradicional: la construccion de una
teoria general de la sociedad econd-
mica deja de ser una preocupacion
intelectual. En sintesis, no se trata
de una reubicacion de la economia
en las ciencias sociales y humanas,
sino de su abandono.

CONCLUSIONES

Jean Tirole se inscribe en la lista de
los economistas que desde los afios 80
consideran la teoria economica positiva
como un campo de analisis demasiado
estrecho. Desde su punto de vista, la
ficcion de homo economicus, centro del
analisis neoclasico, es inaceptable. En
esencia, esa ficcion no recoge los atri-
butos que caracterizan la racionalidad
de un individuo, conducentes a separar
las decisiones propiamente econdémicas
del resto de las decisiones humanas.
En consecuencia, el individuo es mul-
tidimensional y requiere un estudio
interdisciplinario dentro de las ciencias
sociales y humanas.

La teoria de juegos facilita una forma-
lizacion de la racionalidad contenida
en las decisiones de individuos mul-
tidimensionales que interactiian entre
ellos, a la vez que permite probar con
personas reales muchas de las paradojas

y los dilemas que si caracterizan las
decisiones humanas. La racionalidad
depende, en gran medida, de la infor-
macion disponible por los individuos.
Estos experimentos en laboratorios
humanos posibilitan la acumulacion de
datos estadisticos (que se obtienen por
encuestas), los cuales serian interpreta-
dos como “leyes” del comportamiento
humano. La promesa es entonces dis-
poner de un analisis mas amplio, mas
realista y, sobre todo, verdaderamente
practico para la toma de decisiones
privadas y publicas.

Ahora, dentro de todos los juegos
imaginables, Tirole busca seducir a sus
lectores invocando la posible existencia
de un superjuego: aquel que formaliza
las reglas conducentes al logro del bien
comun. El economista debe considerar
el premio del juego —el bien comin—
como algo ya conocido, mientras que
las reglas del juego se refieren a los
incentivos creados por instituciones de
toda indole. Mas alla de poder disefiar y
solucionar este superjuego, es claro que
la teoria de juegos es una herramienta
matematica flexible y no una filosofia
social. El proyecto de la reubicacion
de la economia dentro de las ciencias
sociales y humanas implica el abandono
de la teoria econdmica, sobre la cual se
construyd exitosamente la economia
como disciplina autébnoma. Pero atn es
temprano para juzgar la bondad de esta
nueva metodologia.
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