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PALABRAS CLAVE Resumen

Acuerdos comerciales; Los tratados de libre comercio se centran generalmente en definir unas reglas de juego
TLC; para lograr el intercambio comercial. En este articulo se discuten los contenidos del
Instituciones; texto del tratado de libre comercio entre Colombia y Estados Unidos a través del analisis
Gestion organizacional; critico del discurso, que permite identificar relaciones de poder en ese discurso en el
ACD; contexto de la gestién de las empresas colombianas. De la misma manera, se analizan
Pymes las particularidades del tratado de libre comercio desde el punto de vista linglistico y

teniendo en cuenta variables como acceso de mercancias al mercado, procedimiento
aduanero, defensa comercial, contratacion publica, derechos de propiedad intelectual,
asuntos laborales y medio ambiente.

Los resultados estan relacionados con un proceso de analisis del contenido discursivo
de los tratados de libre comercio en tres niveles: gramatica del texto, pragmatica del
discurso y un nivel psicosocial para entender el papel que desempefa el discurso en la
interpretacion y la reproduccion de la dominacion social con el objeto de que sirva para
la orientacién de la gestion de empresas exportadoras colombianas.
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TG, Abstract

'”St'w_t'or}s? Free trade treaties are generally centered on defining some game rules to achieve
Organizational commercial exchange. In this article, the contents of the text of the free trade treaty
management; between Colombia and the United States are discussed using a critical discourse analysis,
ACD; which will help to identify the power relationships in this discourse in the context of
SMEs

Colombian company management. The particularities of the free trade treaty are also
analyzed from a linguistic point of view, and taking into account the variables such as
access of goods into the market, customs procedures, business defense, public
contracting, intellectual property rights, job-related and environmental issues.

The results are associated with an analysis process of the discursive content of free trade
treaties at three levels: grammar of the text, pragmatics of the text, and at a psychosocial
level to understand the role that the discourse plays in the interpretation and reproduction
of the social domination, with the aim that it may serve as an orientation for the
management of Colombian export companies.

© 2014, Konrad Lorenz University Foundation. Published by Elsevier Espafia, S.L.U. This

is an open-access article distributed under the terms of the Creative Commons CC
BY-NC ND Licence (http://creativecommons.org/licenses/by-nc-nd/3.0/).

Introduccioén

Se logra dilucidar las relaciones de poder que se tejen des-
de el tratado de libre comercio (TLC) firmado por el pais
con Estados Unidos a través del analisis critico del discurso
(ACD). Segun el Ministerio de Comercio, Industria y Turismo,
“(...) a través de la ley 1143 de 2007 se ha aprobado y ha
entrado en funcionamiento un Tratado de Libre Comercio
entre Colombia y Estado Unidos. Por tanto, el pais se en-
frenta a un contexto de liberalizacién econémica que influ-
ye en el desarrollo futuro del pais y de sus habitantes”.

El objetivo fundamental del presente articulo es la iden-
tificacion de los contenidos de los TLC con Estados Unidos a
través del ACD para la orientacion de la gestion organizacio-
nal de las empresas exportadoras colombianas.

Ademas, en las dinamicas de las empresas exportadoras
colombianas, se busca encontrar los problemas y las posibili-
dades que se generan desde los TLC firmados por la Republica
de Colombia, ya que se ha observado que muchas economias
gue han abierto sus mercados de manera indiscriminada han
afectado a la industria nacional incipiente y el nivel de vida
de sus poblaciones (Stiglitz, 2005). De esta manera se espe-
ra, a partir de la identificacion de relaciones de poder en el
texto del TLC, aportar al desarrollo de politicas exteriores y
de comercio exterior que permitan mitigar el impacto nega-
tivo que podrian generar estos TLC.

Por ello, se analizan las particularidades del TLC desde el
punto de vista lingiistico y teniendo en cuenta variables
que normalmente generan asimetrias en el intercambio in-
ternacional, como acceso de mercancias al mercado, texti-
les y vestidos, procedimiento aduanero, defensa comercial,
contratacion publica, derechos de propiedad intelectual,
asuntos laborales y medio ambiente. Por lo tanto, los resul-
tados de esta investigacién dependen de un proceso de ACD
de los TLC en tres niveles: a) gramatica del texto; b) prag-
matica del discurso, y c) nivel psicosocial, para entender el
papel que desempenfia el discurso en la interpretacion y la
reproduccion de la dominacién social.

Metodologia

La metodologia se centra en el ACD. Los autores referentes
de esa metodologia son tres en orden histérico: Searle
(1969), Blum-Kulka (1993) y Van Dick (2006). Los aportes se
construyen desde tres lugares.

En primer lugar, desde el punto de vista de la gramatica
del texto, se busca dar cuenta de “las relaciones de cohe-
rencia semantica entre oraciones” (Van Dick, 2006), es de-
cir, la forma en que una determinada organizacion de ora-
ciones, en relacion con las cosas que representan, expresan
un tipo de imaginario. En ese sentido, se analizan los rasgos
en términos de las oraciones que se expresan en un campo
semantico particular reflejando intenciones concretas en el
discurso.

En segundo lugar, Van Dick (2006) plantea el enfoque de
la pragmatica del discurso, es decir, “el estudio de los actos
de habla y las secuencias de los actos de habla”; por lo
tanto, la pragmatica tiene que ver con la accién a través
del discurso. Para Searle (1969), “un acto de habla es una
interlocucion, la cual consiste en realizar actos conforme a
reglas”, es decir, que las intenciones de quien emite un
acto de habla estan determinadas por ciertas reglas linglis-
ticas aceptadas socialmente. Para ello, se observan seis
funciones de la comunicacién: funcién emotiva (grado de
emotividad presente en el discurso), funcion referencial
(fuentes utilizadas al expresar una idea), funcion poética
(uso de lenguaje literario para expresar una idea), funcion
apelativa (busqueda de provocar reaccion en el oyente),
funcion metalingiistica (uso del lenguaje para referirse al
mismo lenguaje) y funcién fatica (influencia para cambiar
el rumbo de una discusion).

De igual forma, las méaximas de la comunicacion, es decir,
“los principios y subprincipios racionales y universales que
aseguran el supuesto tacito general de la cooperacion en la
comunicacion” (Blum-Kulka, 1993) reflejan intenciones en
los discursos. La violacion de una o varias maximas significa
que el hablante tiene la intencion de implicar algo en la
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conversacioén. Por lo tanto, podemos afirmar que hay una
intencion que no esté siendo expresada abiertamente, sino
gue busca ocultarse. Las maximas de la conversacién son: la
maxima de calidad, por la cual no decimos lo que creemos
gue es falso o sin evidencia adecuada; la maxima de canti-
dad, por la cual las participaciones en la conversacion no
deben ser ni menos ni mas informativas de lo necesario; la
méaxima de modo, por la cual se evita que los hablantes
eviten la oscuridad y la ambigliedad, y la maxima de rele-
vancia, es decir, que lo que se dice sea relevante para el
proposito.

En tercer lugar, el nivel psicosocial permite analizar “la
forma en que los usuarios representan oraciones y sus signi-
ficados en la memoria” (Van Dick, 2006). En este sentido, se
observan los modelos mentales en términos de estereotipos
y prejuicios que predominan en el discurso.

En el analisis se tiene en cuenta variables como acceso
de mercancias al mercado, textiles y vestidos, procedi-
miento aduanero, defensa comercial, contratacion publica,
derechos de propiedad intelectual, asuntos laborales y me-
dio ambiente. Estos elementos se constituyen en categorias
fundamentales para la comprensién de la competitividad de
las empresas colombianas.

Por lo tanto, los resultados se tejen relacionando el dis-
curso con un proceso de analisis del contenido discursivo de
los TLC en tres niveles: a) gramatica del texto; b) pragma-
tica del discurso, y c) nivel psicosocial, para entender el
papel que desempefia el discurso en la interpretacion y la
reproduccion de la dominacion social.

Marco de referencia

El TLC entre Colombia y Estados Unidos configura un reto
para las empresas, los espacios de negocios y las formas de
enfrentarse a los nuevos mercados, que en muchos casos se
reconocen con bajos niveles de competitividad. En el marco
de la politica publica alrededor de los TLC, no se evidencian
analisis amplios sobre los impactos atribuibles a este tipo
de liberalizacion econémica.

Organizaciones y la internacionalizacion

Para Escolano y Velso (2003), la teoria de la internacionali-
zacion parte de la imperfeccion de los mercados (retardos,
negociaciones inestables derivadas de posiciones de poder,
discriminacion en precios, asimetrias de informacion, inter-
venciones gubernamentales, etc.). De esa manera, el TLC
como forma de internacionalizacion evidencia esa imper-
feccion de los mercados, que se logra observar a travées de
las relaciones de poder a partir del ACD.

Ese reconocimiento de factores de dominacion es funda-
mental en la definicion de la politica publica para el fomen-
to de una gestion organizacional para la internacionaliza-
cion de las empresas exportadoras colombianas. Es
determinante que esa politica publica se enfoque en pro-
gramas personalizados por encima de acciones generaliza-
das. En muchos casos, las politicas para la gestiéon se pue-
den basar solamente en capacitaciones acerca de los
procedimientos para exportar y se desconocen las particu-
laridades de las empresas, que ven limitado su proceso de

gestién organizacional debido a la falta de apoyo guberna-
mental.

Es asi como la gestién publica se constituye en un factor
crucial en el acercamiento de las empresas mas jovenes al
ambito internacional, lo que no necesariamente tiene que
ver con procesos de exportacion, sino de importacién de
bienes de capital o tecnologias. De la misma manera, se
hace fundamental facilitar a estas empresas incipientes la
constitucion de redes organizacionales a través de progra-
mas gubernamentales para tal efecto (Cardona y Gutierrez,
2010), con el animo de facilitar la gestion para la interna-
cionalizacion. Asi se provee a estas organizaciones jévenes
de posibilidades para la realizacion de actividades de ges-
tién organizacionales que mejoren su competitividad para
ese proceso de internacionalizacion.

Competitividad en el contexto de los TLC

La Camara de Comercio de Bogotd, en un informe realizado
en 2007, sefialaba que, de los 114 sectores productivos, 34
eran competitivos en el comercio mundial. Asimismo se se-
flalaba que “de esos 34 sectores, 16 presentan complemen-
tariedad econémica con Estados Unidos” (Camara de Co-
mercio de Bogotda, 2007). Es decir, que se podria lograr una
ventaja comparativa en productos como las frutas procesa-
das, hortalizas, especias, hortalizas procesadas y frutas. Sin
embargo, alrededor de 58 sectores no presentaban compe-
titividad y Estados Unidos tampoco mostraba vocacién im-
portadora de esos productos.

En cuanto a competitividad como eje en la agricultura
nacional, segun el Ministerio de Agricultura (2007), se plan-
teaba que “Unicamente 164 subpartidas registraban expor-
taciones colombianas a los Estados Unidos, mientras que las
exportaciones estadounidenses hacia Colombia se realiza-
ron a través de 425 subpartidas. Existia un desbalance co-
mercial entre Colombia y Estados Unidos, lo que podia afec-
tar un intercambio econémico que beneficie a ambos paises
por igual. Sin embargo, para abril de 2014, el MinCIT sefiala
gue en un balance preliminar mas de 1.600 empresas ven-
dieron, por primera vez, sus bienes a ese mercado que tie-
ne cerca de 300 millones de consumidores”.

En la misma medida, se observa que a partir de la entra-
da en funcionamiento del TLC con Estados Unidos, tomando
como referencia el afio 2007, el incremento de las exporta-
ciones a ese pais solo esta asociado a un producto derivado
de la explotacion de recursos naturales (petroleo), lo que
no representa grandes valores agregados a la economia. De
la misma manera, el TLC con Estados Unidos presenta poca
relacién con este tipo de industria, ya que no existen aran-
celes para la exportacion de petréleo. De igual manera,
productos tradicionales como el café, el carbon y las flores
han disminuido sus exportaciones a Estados Unidos, al igual
que los demés productos en los que se generan cadenas de
valor mas amplias que contribuyen a mejores niveles de
empleo (fig. 1). Por esta razon, se observa que, en términos
de competitividad para Colombia, no se vislumbra un bene-
ficio frente al TLC; por el contrario, gran parte de la pro-
duccién nacional tiende a la desaparicion debido a esos ni-
veles competitivos.

En términos de ventajas comparativas, el Ministerio de
Agricultura observaba en 2007 que “Estados Unidos era el
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Figura 1 Exportaciones de Colombia a Estados Unidos. Toma-
do de: http://www.analdex.org/images/seminarios2012/
Bolet%C3%ADN%20310%20-%20EE%20UU. pdf

mayor exportador mundial de carne de aves, carne de res,
maiz, sorgo, trigo, fibra de algoddn, tabaco y soya [...]. Por
su parte, Colombia no era el mayor productor ni exportador
mundial de ningun producto agricola” (Ministerio de Agri-
cultura, 2007).

Sin embargo, para Pérez y Botero (2010), en Latinoamé-
rica en la década pasada “el intercambio comercial con Es-
tados Unidos creci6 cerca del 170%”. Por esta razoén, los TLC
entre los paises andinos y Estados Unidos significan una gran
oportunidad comercial para lograr mayores niveles de cre-
cimiento; no obstante, es necesario especializar ain mas la
produccién y realizar inversiones en la modernizacion de la
infraestructura.

Resultados

Los resultados se corresponden con un proceso de ACD en
temas de alta sensibilidad para la competitividad y el desa-
rrollo econdmico del pais. Se analizan las variables “acceso
de mercancias al mercado”, “textiles y vestidos”, “procedi-
miento aduanero”, “defensa comercial” y “contratacion
publica”.

En cuanto al acceso de mercancias al mercado, se obser-
va en el discurso un campo semantico relacionado con la
raiz de la palabra arancel. Esto puede estar relacionado con
el interés de la economia norteamericana de eliminar ba-
rreras arancelarias para obtener acceso a sus mercancias
sin ningun tipo de barrera comercial, con lo que mejoran las
utilidades de sus empresas transnacionales. Por el contra-
rio, la oferta exportable colombiana esta relacionada con la
explotacioén de los recursos naturales, por lo que la disminu-
cién de aranceles no implica mayores excedentes econémi-
COs.

Teniendo en cuenta la pragmatica del discurso, es posible
identificar una funcion emotiva al expresarse la imposibili-
dad de incrementar aranceles aduaneros existentes y su
eliminacion progresiva (tabla 1). De igual manera, se obser-
va esa funcién cuando se menciona que Estados Unidos, a su
eleccion, podra aplicar un mecanismo de compensacion
para los exportadores de azlcar.

La afirmacion con respecto a las tasas y cargos, segun la
cual deben limitarse al costo aproximado de los servicios

Tabla 1 Aspectos del discurso en la variable acceso de mercancias al mercado

Gramatica del texto (campos semanticos)

Pragmatica del discurso

Nivel psicosocial

1. Ninguna parte podré incrementar
ningun arancel

2. O adoptar ningun arancel nuevo, sobre
una mercancia originaria

3. Salvo disposicién en contrario en el
acuerdo, cada parte eliminara
progresivamente sus aranceles aduaneros
sobre las mercancias originarias

4. La parte solicitante y una o mas de las
partes realizaran consultas para
considerar la aceleracion de la
eliminacion de aranceles aduaneros

5. En cualquier afio, Estados Unidos
podra, a su eleccién, aplicar un
mecanismo que resulte en la
compensacion para los exportadores de
una parte de mercancias de azucar en
lugar de acordar un tratamiento libre de
aranceles

6. Para alguna o toda la cantidad de
mercancias de azucar libre de aranceles

Funcion emotiva: alto nivel de
emotividad al expresar la imposibilidad
de incrementar aranceles aduaneros
existentes y su eliminacion progresiva
Alta emotividad al referirse a la
prohibicion de venta del Bourbon whiskey
en Colombia, a menos que sea producido
en Estados Unidos

Emotividad cuando se menciona que
Estados Unidos, a su eleccion, podra
aplicar un mecanismo de compensacion
para los exportadores de azlcar

Méaxima de cantidad: infraccién de la
maxima de cantidad cuando se afirma
gue las tasas y cargos se deben limitar al
costo aproximado de los servicios
prestados; se agrega que no deben
representar una proteccion indirecta de
las mercancias nacionales

Infraccion de la méxima de cantidad
cuando se sefiala que Colombia
reconocera que el Bourbon whiskey se
produce en Estados Unidos. Se afiade que
Colombia no permitira su venta

Prejuicios: se observa un prejuicio en
la funcién emotiva segun la cual un
pais como Colombia podria
incrementar sus aranceles para
proteger su economia interna.
Asimismo, cuando se viola la maxima
de cantidad frente a las tasas y cargos,
gue no deben representar una
proteccion. Se observa un prejuicio
hacia los paises latinoamericanos
contra el proteccionismo propio de los
modelos de sustitucion de importacion

Elaboracion propia basada en el texto final del TLC Colombia-Estados Unidos (http://www.tlc.gov.co/publicaciones.

php?id=727).
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prestados, refleja una infraccién de la maxima de cantidad,
ya que se agrega a la afirmacion originaria que no deben
representar una proteccion indirecta a las mercancias na-
cionales. Igualmente, se infringe esta maxima cuando se
sefiala que Colombia reconocera que el Bourbon whiskey se
produce en Estados Unidos (tabla 1); se afiade una asevera-
cion en la que se sefiala que Colombia no reconocera su
venta.

En el discurso sobre el TLC se observa una carga hacia lo
psicosocial relacionada con cierto nivel de prejuicios que
parten de la funcion emotiva segun la cual un pais como
Colombia podria incrementar sus aranceles para proteger
su economia interna. De igual manera, cuando se infringe la
méaxima de cantidad frente a tasas y cargos que, segun el
texto, no deben representar una proteccion, se genera un
prejuicio hacia los paises latinoamericanos frente al protec-
cionismo propio del modelo de sustitucion de importaciones
de los afios setenta.

El campo semantico en la gramatica del texto del capitu-
lo de textiles y vestidos (tabla 2) esta relacionado, en su
mayoria, con las medidas de salvaguardia que se estipulan
para proteger sectores de la economia que se vean afecta-
dos, pero solo pueden ser establecidos por una autoridad
competente.

La funcién emotiva se muestra en el sefialamiento de que
solo durante el periodo de transicion se podré establecer
medidas de salvaguardia, al expresar que el perjuicio debe
ser grave o la amenaza debe ser real en el mercado domés-
tico para poder aplicar esas medidas y al sefialar que la
medida de salvaguardia solo se podra aplicar después de
una investigacion por una autoridad competente. De la mis-
ma manera, se infringe la maxima de modo, ya que hay
ambigiedad al afirmar que el perjuicio debe ser grave y la
amenaza, real, pues no se especifica lo que se entiende por
“real” y “grave”.

De esta manera, se puede sefialar que existen unos pre-
juicios, dada la caracteristica hegemdnica de la economia
norteamericana, alrededor de la posibilidad de que Colom-

Tabla 2 Aspectos del discurso en la variable textiles y vestidos

bia ejerza proteccionismo, por lo que se hace necesario evi-
tar cualquier tipo de barrera no arancelaria al establecer
que la salvaguardia solo podra establecerse después de una
investigacién por una autoridad competente. También se
estereotipa el hecho de que una autoridad competente rea-
lizara un estudio correcto para determinar si se debe apli-
car la medida de salvaguardia o no.

Frente al discurso del proceso aduanero (tabla 3), se ob-
serva un campo semantico relacionado con la simplificacion
de los procesos aduaneros a través de la aplicacion de nor-
mas internacionales, lo que permite, segun ese discurso,
eficiencia en el intercambio comercial.

El discurso muestra un nivel de emotividad al expresar
gue cada parte haré esfuerzos por brindar a las demas par-
tes asesoria técnica; se trata de evidenciar unos fuertes
lazos de cooperacion a través del tratado. En la misma me-
dida, se muestra una funcion referencial a través de las
normas de cadenas de suministros internacionales, lo que
busca dar al discurso cierto rigor técnico y cientifico.

Por lo tanto, el discurso alrededor del proceso aduanero
estereotipa el hecho de que la aplicacion de las normas in-
ternacionales hace el proceso mas eficiente y permite legi-
timar el discurso frente al hecho de que esas normas pro-
veen objetividad y claridad en el tratado.

Es evidente en el discurso de la defensa comercial (tabla
4) una referencia a los asuntos del comercio que se ven
privilegiados cada vez que se aplica una medida de salva-
guardia, obligando al Estado que la aplica a hacer concesio-
nes comerciales. Se expresa una intencién de limitar la in-
tervencion del Estado en la proteccion de su economiay el
discurso refleja emotividad al afirmar que la medida de sal-
vaguardia solo se puede aplicar en el periodo de transicion,
y al expresar la idea de una compensacion mutuamente
acordada de liberalizacién comercial cuando se aplique una
medida de salvaguardia.

La maxima de modo en el tema de la defensa comercial
se infringe debido a la ambigliedad cuando se afirma que la
medida de salvaguardia se puede aplicar cuando exista una

Gramatica del texto (campos seméanticos)

Pragmética del discurso

Nivel psicosocial

1. La parte importadora podra aplicar una
medida de salvaguardia textil Unicamente
después de una investigacion por parte de
una autoridad competente

2. La parte importadora podra, en la
medida necesaria para prevenir o
remediar dicho perjuicio y para facilitar
el ajuste, aplicar una medida de
salvaguardia textil a esa mercancia

salvaguardia

domeéstico, real

competente

Funcion emotiva: nivel de emotividad al
sefialar que solo durante el periodo de
transicion se podran establecer medidas de

Emotividad al expresar que el perjuicio debe
ser grave o la amenaza para el mercado

Emotividad al afirmar que la medida de
salvaguardia solo se podréa aplicar después
de una investigacion por una autoridad

Prejuicios: para evitar una barrera
no arancelaria, se establece la
salvaguardia solo después de una
investigacion por una autoridad
competente

Estereotipos: no se especifica cual
es la autoridad competente. Se da
por entendido que esa autoridad
ejercerd la investigacion de forma
correcta

Maxima de modo: se presenta ambigiedad
al afirmar que el perjuicio debe ser grave y
la amenaza, real. No se especifica qué se
entiende por grave y real

Elaboracion propia basada en el texto final del TLC Colombia-Estados Unidos (http://www.tlc.gov.co/publicaciones.

php?id=727).
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Tabla 3 Aspectos del discurso en la variable procedimiento aduanero

Gramatica del texto

Pragmatica del discurso

Nivel psicosocial

1. Cada parte adoptara o mantendra
procedimientos aduaneros
simplificados para el despacho
eficiente de las mercancias

2. ... facilitando la implementacion de
normas de cadenas de suministro
internacionales que simplifiquen y
hagan mas expeditos los
procedimientos aduaneros

Funcion emotiva: nivel de emotividad al
expresar que cada parte hara esfuerzos
por brindar a las demas partes asesoria y
asistencia técnica con el objetivo de
mejorar las técnicas de valoracion y
administracion de riesgos, para facilitar
la implementacién de normas de cadenas
de suministro internacionales

Funcién referencial: se hace referencia a
las normas de cadenas de suministros
internacionales

Estereotipos: se estereotipa el hecho de
que la aplicacion de las normas
internacionales hace el proceso mas
eficiente

Elaboracion propia basada en el texto final del TLC Colombia-Estados Unidos (http://www.tlc.gov.co/publicaciones.

php?id=727).

Tabla 4 Aspectos del discurso en la variable defensa comercial

Gramatica del texto

Pragmatica del discurso

Nivel psicosocial

1. Una parte que aplique una medida
de salvaguardia proporcionara una
compensacion mutuamente acordada
de liberalizacion comercial

2. ... en forma de concesiones que
tengan efectos sustancialmente
equivalentes en el comercio o
equivalentes al valor de los impuestos
adicionales esperados como resultado
de la medida

Funcion emotiva: emotividad al afirmar
gue la medida de salvaguardia solo se
puede aplicar en el periodo de transicion
Emotividad al expresar la idea de una
compensacion mutuamente acordada de
liberalizacién comercial cuando se
aplique una medida de salvaguardia
Méaxima de modo: no se especifica a qué
hace referencia el dafio grave necesario
para aplicar una medida de salvaguardia

Modelo mental: se privilegia el libre
comercio, por lo que las intervenciones
en el mercado deben ser minimas

Elaboracion propia basada en el texto final del TLC Colombia-Estados Unidos (http://www.tlc.gov.co/publicaciones.

php?id=727).

amenaza grave. De esta manera, no se muestra abierta-
mente qué se entiende como amenaza grave, lo que hace
que esta parte del discurso lleve a la oscuridad en cuanto al
tema de medidas de salvaguardia.

Es asi como el discurso alrededor de la defensa comercial
evidencia un modelo mental que privilegia la minima pro-
teccion de la economia, ya que limita la intervencién a los
periodos de transicién. Es necesario observar que esas de-
fensas comerciales hacen referencia a los productos que
afectadas por el tratado en si, es decir, que no incluyen los
subsidios agricolas de la economia estadounidense.

El discurso en el tema de contratacion publica (tabla 5)
muestra un campo semantico relacionado con la perspecti-
va de la nacion mas favorecida. Se menciona en dos ocasio-
nes el hecho de que se debe dar un trato no menos favora-
ble que el que reciben las mercancias de la otra parte. De
igual manera, se observa emotividad cuando se sefiala que
“se otorgara un trato no menos favorable que el trato méas
favorable otorgado a su propia mercancia” y cuando se afir-
ma que “no se impondra como condicion de participacion la
experiencia previa laboral en el territorio de la parte”.

La maxima de cantidad se infringe cuando se agrega el
adverbio “incondicionalmente” a la frase que expresa el

trato mas favorable. Se viola esta maxima cuando luego de
afirmar que se tendra en cuenta las actividades globales se
agrega que no se tendra en cuenta la experiencia previa de
trabajo en el territorio de cada parte.

Todo esto refleja un modelo mental de busqueda de ac-
ceso a contratos publicos sin ningun tipo de proteccion a la
industria nacional en el acceso a uno de los empleadores
mas importantes, el Estado. Es asi como se vislumbra una
negociacion inequitativa, ya que el acceso a esos contratos
publicos depende de la experiencia global que en el caso de
las empresas colombianas es mucho menor que el de las
estadounidenses.

En derechos de propiedad intelectual (tabla 6), el TLC
muestra un discurso donde el tema de la preponderancia de
marcas y patentes es fundamental. Esa proteccion de marcas
presente en el discurso en la practica beneficia claramente a
la parte que cuenta con mas tecnologia en desarrollo e inno-
vacion.

La pragmatica del discurso en este texto muestra emoti-
vidad al expresar que el titular de una marca registrada
gozara del derecho exclusivo de impedir que terceros utili-
cen signos idénticos o similares. De la misma manera, se
produce una infraccion de la maxima de cantidad cuando se
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Tabla 5 Aspectos del discurso en la variable contratacion publica

Gramatica del texto (campo semantico)

Pragmatica del discurso

Nivel psicosocial

1. Cada parte otorgara incondicionalmente
a las mercancias y servicios de la otra
parte y a los proveedores de tales
mercancias y servicios un trato no menos
favorable que el trato mas favorable
otorgado por dicha parte a sus propias
mercancias

Funcién emotiva: emotividad cuando se
sefiala que se otorgara un trato no menos
favorable que el trato mas favorable
otorgado a su propia mercancia
Emotividad al afirmar que no se impondra
como condicion de participacion la
experiencia previa de trabajo en el
territorio de la parte

Méxima de cantidad: infraccién de la
maxima de cantidad cuando se agrega el
adverbio “incondicionalmente” a la frase
gue expresa el trato mas favorable. Se
viola esta maxima cuando, luego de
afirmar que se tendré en cuenta las
actividades globales, se agrega que no se
tendra en cuenta la experiencia previa de
trabajo en el territorio de cada parte

Modelo mental: busqueda de acceso
a contratos publicos sin ningun tipo
de proteccion de la industria nacional

Elaboracion propia basada en el texto final del TLC Colombia-Estados Unidos (http://www.tlc.gov.co/publicaciones.

php?id=727).

Tabla 6 Aspectos del discurso en la variable derechos de propiedad intelectual

Gramética del texto (campos seméanticos)

Pragmética del discurso

Nivel psicosocial

1. Cada parte dispondra que el titular de
una marca registrada gozara del derecho
exclusivo de impedir que terceros, sin su
consentimiento, utilicen en el curso de sus
operaciones comerciales

2. ... signos idénticos o similares,
incluyendo las indicaciones geograficas,
para mercancias o servicios relacionados
con aquellas mercancias o servicios
respecto a las cuales ha registrado la
marca titular, cuando ese uso podria
resultar en una probable confusion

Funcién emotiva: emotividad al expresar
que el titular de una marca registrada
gozaré del derecho exclusivo de impedir
gue terceros utilicen signos idénticos o
similares

Méaxima de cantidad: se infringe la
maxima de cantidad cuando se afirma
que el titular de una marca registrada
gozaré del derecho exclusivo

Méaxima de modo: ambigliedad cuando se
sefiala que cada parte debe impedir que
terceros utilicen signos idénticos o
similares. No se define qué se entiende
por similar o aquello que llevaria a una
probable confusion

Modelo mental: proteccion de las
marcas estadounidenses consolidadas
en detrimento de desarrollos
nacionales colombianos en bienes y
servicios

Prejuicios: se observa un prejuicio de
que nacionales colombianos
reproduzcan bienes y servicios sin
autorizacion alguna

Elaboracion propia basada en el texto final del TLC Colombia-Estados Unidos (http://www.tlc.gov.co/publicaciones.

php?id=727).

sefiala que el titular de una marca registrada gozara del
derecho exclusivo de impedir que terceros utilicen signos
similares, y de la maxima de modo, ya que se produce una
ambiguedad cuando se sefiala que cada parte debe impedir
que terceros utilicen signos idénticos o similares, ya que no
se define qué se entiende por similar o que llevaria a una
probable confusion.

Todo lo anterior refleja un modelo mental donde se privi-
legia la proteccion de las marcas estadounidenses consoli-
dadas en detrimento de desarrollos nacionales colombianos
en bienes y servicios. En el discurso se percibe también

cierto prejuicio en el tema de que nacionales colombianos
reproduzcan bienes y servicios sin autorizacion alguna.

El tema de asuntos laborales (tabla 7) en el discurso del
TLC refleja una fuerte preponderancia del comercio sobre
los temas laborales. Se podria entender que cualquier poli-
tica laboral que fortalezca o debilite el empleo y a la vez
afecte al libre flujo de capitales se considera indeseable.

El discurso muestra emotividad cuando se afirma que un
pais no dejara de aplicar efectivamente su legislacion labo-
ral de una manera que afecte al comercio entre las partes.
Esa negacién a través del adverbio “no” refleja una funcion
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Tabla 7 Aspectos del discurso en la variable asuntos laborales

Gramatica del texto (campos semanticos)

Pragmatica del discurso

Nivel psicosocial

1. Una parte no dejara de aplicar
efectivamente su legislacion laboral por
medio de un curso de accién o inaccion
recurrente, de una manera que afecte al
comercio entre las partes

2. Las partes reconocen que es inapropiado
promover el comercio o la inversion
mediante el debilitamiento o reduccion de
la proteccién contemplada en su legislacion
laboral interna

Funcién emotiva: emotividad cuando se
afirma que un pais no dejara de aplicar
efectivamente su legislacion laboral de
una manera que afecte al comercio entre
las partes

Méaxima de cantidad: se infringe la
maxima de cantidad cuando se expresa
que las partes reconocen que es
inapropiado promover el comercio o la
inversion mediante el debilitamiento o
reduccion de la proteccion contemplada
en su legislacion laboral interna

Se infringe la méaxima al afirmar que una
parte no dejara de aplicar efectivamente

Modelo mental: libre comercio sin
ningun tipo de barreras arancelarias
y no arancelarias

Se observa la asimetria al no
permitir restricciones arancelarias,
cuando Estados Unidos utiliza
barreras no arancelarias en areas
como los subsidios a la agricultura
Estereotipo: solamente se apela a la
proteccion laboral si interfiere con
el libre comercio

su legislacion laboral

Elaboracion propia basada en el texto final del TLC Colombia-Estados Unidos (http://www.tlc.gov.co/publicaciones.

php?id=727).

emotiva orientada al impedimento de cualquier tipo de dis-
torsion del mercado.

De igual forma se da una violacion de la maxima de can-
tidad cuando se expresa que las partes reconocen que es
inapropiado promover el comercio o la inversion mediante
el debilitamiento o reduccion de la proteccion contemplada
en su legislacién laboral interna. Se utilizan dos sustantivos,
debilitamiento y reduccidén, cuando uno solo es suficiente
para expresar la idea. Ademas se viola la maxima de canti-
dad cuando se afirma que una parte no dejarad de aplicar
efectivamente su legislacion laboral; el adverbio efectiva-
mente no es necesario al expresar la idea con respecto a la
aplicacién de la legislacién laboral.

De esta manera se observa un modelo mental relacionado
con el libre comercio sin ningln tipo de barreras arancela-
rias y no arancelarias. Se percibe también la asimetria en el
intercambio al no permitir restricciones arancelarias al
tiempo que Estados Unidos utiliza barreras no arancelarias
en areas como los subsidios a la agricultura. Ademas, es
claro un modelo mental donde solamente se apela a la pro-
teccion laboral si interfiere con el libre comercio.

El discurso alrededor del tema del medio ambiente (ta-
bla 8) muestra una alta dependencia mutua entre medio
ambiente y comercio, al punto de que se puede observar
que la intencion es que se pueda referir al primero sin el
segundo. La emotividad se observa en la funcion referen-
cial, donde se hace alusién a los objetivos de desarrollo
sostenible, en la violacién de la maxima de cantidad, al
expresar que se debe promover la utilizacion éptima de
los recursos, pues se agrega que se debe estar de acuerdo
con el objetivo de desarrollo sostenible, y en la violacion
de la maxima de modo, ya que se da una ambiguedad
cuando se sefiala que las politicas comerciales y ambienta-
les se deben apoyar mutuamente (no se ejemplifica ese
apoyo) y cuando se afirma que las partes deben esforzarse
por fortalecer los vinculos entre las politicas y practicas
comerciales y ambientales de las partes (no se explica en
qué consiste ese esforzarse).

Es asi como se refleja un modelo mental donde el comer-
cio y el medio ambiente estan al mismo nivel, por lo que no
seria posible afectar de ninguna manera al comercio para
fortalecer el medio ambiente. Asimismo se observa un este-
reotipo en el que el desarrollo sostenible es el mejor enfo-
que en la proteccion del medio ambiente.

En términos generales el discurso del TLC Colombia-Esta-
dos Unidos busca limitar a Colombia la proteccion de su
economia y permitir el ingreso de nuevos productos basicos
y manufacturados a la economia colombiana. Por el contra-
rio, el acceso al mercado para la mayoria de los productos
colombianos que son bienes agricolas es asimétrico, dados
los niveles de desarrollo tecnolégico, de infraestructura y
los subsidios.

La mayoria de los temas que buscan disminuir las asime-
trias como las medidas de salvaguardia, la proteccién labo-
ral o los aranceles muestran ambigiuedad en la forma de
aplicacion, ya que no se establece el procedimiento exacto
para esas medidas y muchas de ellas se limitan a periodos
de transicion.

Conclusiones

En el tema de acceso a mercancias en el TLC con Estados
Unidos, se presenta el prejuicio de que un pais como Co-
lombia podria incrementar sus aranceles para proteger su
economia interna. De esta forma, a partir del tratado, el
pais pierde posibilidad de maniobra para establecer politi-
cas publicas para el desarrollo econémico.

El capitulo 3 del proceso aduanero del TLC con Estados
Unidos estereotipa el hecho de que la aplicacion de las nor-
mas internacionales hace el proceso mas eficiente y permi-
te legitimar el discurso frente al hecho de que esas normas
proveen objetividad y claridad en el tratado.

El tema de defensa comercial muestra un modelo mental
que privilegia la minima proteccion de la economia, ya que
limita la intervencion a los periodos de transicion. En ese
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Tabla 8 Aspectos del discurso en la variable medio ambiente

Gramatica del texto (campos semanticos)

Pragmatica del discurso

Nivel psicosocial

1. Esforzarse por fortalecer los vinculos
entre las politicas y practicas comerciales
y ambientales de las partes

los recursos

Funcion referencial: se hace referencia al
objetivo de desarrollo sostenible

Méaxima de cantidad: se infringe la
maxima de cantidad al expresar que se
debe promover la utilizacion 6ptima de

Modelo mental: el medio ambiente
no puede estar por encima del
comercio y viceversa

Estereotipos: el desarrollo sostenible
es el mejor enfoque en la proteccion
del medio ambiente

Se agrega que debe estar de acuerdo con
el objetivo de desarrollo sostenible
Méaxima de modo: ambigiiedad cuando se
sefiala que las politicas comerciales y
ambientales se deben apoyar

mutuamente

Ambiguedad cuando se afirma que las
partes deben esforzarse por fortalecer los
vinculos entre politicas y practicas
comerciales y ambientales de las partes

Elaboracion propia basada en el texto final del TLC Colombia-Estados Unidos (http://www.tlc.gov.co/publicaciones.

php?id=727).

sentido, seria el mercado el més eficiente en la asignacién
de los recursos, sin ninguna posibilidad de que el Estado
oriente el desarrollo.

Frente a la contratacién publica, el TLC con Estados Uni-
dos refleja un modelo mental de bisqueda de acceso a con-
tratos publicos sin ningln tipo de proteccion de la industria
nacional en el acceso a uno de los empleadores mas impor-
tantes, el Estado. Es asi como la mayoria de los contratos
publicos se orientan a las empresas mas competitivas, que
en el caso del TLC son las estadounidenses.

Los modelos mentales en el TLC con Estados Unidos en
estos temas estan relacionados con la apelacion a la protec-
cion laboral solamente si interfiere en el libre comercio, y
con la idea de que el medio ambiente y el comercio estan
al mismo nivel, por lo que no seria posible afectar de ningu-
na manera al comercio para fortalecer el medio ambiente.
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