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Competitividad regional y reconcentracion
industrial: el futuro de las desigualdades

regionales en Brasil*

Carlos Roberto Azzoni**

Dirceu Alves Ferreira***

Abstract
Industry is traditionally highly concentrated in Brasil, but a trend foward
deconcentration was in progress from 1970 on. Recent data shows that
important changes have occurred, with a reversal in the previous trend. In this
paper a measure of competitiveness for different regions is presented, based on
Kaldor's model of efficiency wages. A series of data on manufacturing for the
regions is developed, updating the 1985 industrial census. Based on this data,
comparative indicators of labor productivity, wages and profitability for 2 digit
manufacturing sectors are calculated. The results indicate a change in the trend
of regional competitiveness, with the industrial core of the country keeping their
relative advantage from 1985 on. The findings suggest that the reversal in the
trend towards industrial deconcentration point to the maintenance of regional
inequalities in the country in the near future. Some explanatory factors behind
this process are discussed.

Resumen
La industria tradicionalmente ha mostrado una alta concentracion en Brasil,
pero una tendencia hacia la desconcentracion se manifesto a partir de 1970.
Datos recientes muestran los importantes cambios que se han producido en
este pais, exhibiéndose un retroceso en la tendencia anterior. En este trabajo
se presenta una medida de competitividad para diferentes regiones aplicando
el modelo de salario de eficiencia de Kaldor. Se analizaron una serie de datos
sobre manufacturas para las regiones con base en la actualizacion del censo

industrial de 1985. Basados en estos datos, se calcularon indicadores



comparativos de productividad del trabajo, salarios y ganancia para sectores
manufactureros de dos digitos. Los resultados indican un cambio en la
tendencia de competitividad regional, manteniendo el principal sector industrial
del pais su ventaja relativa desde 1985 en adelante. En las conclusiones se
sugiere que este retroceso en la tendencia hacia la desconcentracion industrial
apunta a la mantencion de desigualdades regionales en Brasil en el futuro
préximo. Finalmente son discutidos algunos factores explicativos sobre este
proceso.

* Este trabajo se basa en un articulo anterior de los autores (Azzoni y Ferreira,
1997). Respecto a ese trabajo, fueron actualizados y recalculados algunos
indicadores a partir de datos nuevos y revisados, y se agregaron informaciones
mas recientes sobre hechos de relevancia para el argumento desarrollado. El
texto original derivé de una Monografia de Graduacién desarrollada por el
segundo autor, bajo la orientacién del primero, presentado en FEA/USP en
1995. El primer autor agradece apoyo de NEMESIS —el Nucleo de Estudios y
Modelos Espaciales Sistémicos—, FUJB No. 7077-7, con apoyo
FINEP/PRONEX No. 41.96.0405.00

** Profesor Titular de la FEA/USP e investigador de FIPE- Fundacion Instituto
de Pesquisas Econdmicas.
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. Introduccién

El tema de las desigualdades regionales en Brasil ha ocupado recientemente a
investigadores e incluso a la gran prensa. Esto ocurre en parte por la
reanudacion de la produccion de informaciones estadisticas de los estados y
regiones brasilefas, tales como las Encuestas Nacionales por Muestra de
Hogares (PNADs) y el calculo poblacional de 1996 del Instituto Brasilero de
Geografia y Estadistica (IBGE) y las estimaciones del PIB estadual realizadas
por el Instituto de Planificacion Econémico y Social del Ministerio de
Planificacion (IPEA). Por otra parte, en cierta medida por el interés teérico que
el tema volvié a despertar acompanando a la corriente principal de
pensamiento econdmico, asociado a la llamada "controversia de la
convergencia", en el ambito de la Teoria del Crecimiento. La produccion

académica internacional y brasilefia en esta area ha sido vasta (1).



En el caso brasilefio un amplio conjunto de trabajos venia apuntando una
disminucidn en las desigualdades regionales a partir de 1970. Del mismo
modo, trabajos recientes, cubriendo ya los primeros afos de la década de los
90, han revelado que aquella tendencia muestra senales firmes de
estancamiento e inclusive de reversion. El objetivo de este texto es ofrecer
nuevas evidencias empiricas en cuanto a ese fendbmeno en el caso de la
Industria de Transformacién, contribuyendo al esclarecimiento de la situacion.
El sector industrial ha sido el objetivo principal de los programas de desarrollo
regional, por su condicidén de exhibir menores vinculos territoriales, en
comparacion con las actividades vinculadas a los recursos naturales
(agricultura, agroindustria, actividades extractivas y de elaboracion de
minerales, etc.) y con aquellas orientadas a la localizacién de la poblacion y del
ingreso (comercio, servicios etc.). Aunque con esas caracteristicas de menor
vinculacion al territorio, ese sector se ha caracterizado por ser el de mayor
concentracién regional y también como uno de los principales responsables de
la desigualdad regional del ingreso observada en los paises y regiones. En ese
sentido, se vuelve relevante estudiar las tendencias observadas en cuanto a
ese sector, en la medida en que ofrecen indicaciones importantes sobre las
desigualdades regionales futuras en el pais.

El articulo esta organizado en cinco partes, ademas de la introduccién. En la
primera de ellas se expondra una breve discusion tedrica sobre la
competitividad de las regiones en la atraccion de nuevas inversiones
industriales, para la cual se utiliza el modelo desarrollado por Kaldor y
explorado en AZZONI (1986); se presentan también los indicadores que seran
calculados en el trabajo. En la seccion siguiente, se presentan los
procedimientos aplicados al Censo Industrial de 1985 respecto a la
actualizacion de las cifras regionales relevantes para el analisis y se despliega
una breve discusion sobre las tendencias a la concentracion industrial regional
observadas. En seguida, se descompone la variacion en la produccion
industrial en las regiones consideradas segun el modelo estructural-diferencial.
En la seccion 4 se exponen los resultados de los calculos de los indicadores de

competitividad regional. En la seccidén 5 se desarrolla un primer intento



explicativo para esos resultados, explorando sus consecuencias para el futuro
de las desigualdades regionales en el pais.

Il. Competitividad regional en la atraccion de las inversiones industriales

Como ya se ha apuntado anteriormente y explorado en Azzoni (1986), el sector
industrial es el menos arraigado en términos locacionales. Siendo asi, cabe
analizar detenidamente su comportamiento locacional en el sentido de
identificar tendencias para el destino de las desigualdades del ingreso del pais.
En este sentido, cabe separar esas actividades orientadas a los recursos
naturales, con una gran pérdida de peso en el procesamiento y/o elevados
costos de transporte (elaboracion de productos agricolas, minerales, etc.) de
aquellos que componen la gran mayoria del sector, caracterizados por el bajo
costo del transporte en relacion al peso del producto final. Las primeras tienen
su localizacién normalmente vinculada a las fuentes de materias primas
mientras las segundas tienen mayor libertad para optar entre varias
alternativas. Es sobre esas ultimas que se tratara avanzar en esta discusion de
cuio tedrico. Se admite que la eleccion locacional de las empresas esté
basada en la rentabilidad esperada en cada punto del territorio, tanto en las
condiciones presentes en el momento de la decision como también con
relacién a las condiciones futuras. Asi, conceptualmente, el empresario buscara
escoger un lugar para su establecimiento que le proporcione, por lo menos a
nivel de expectativas, el logro de sus objetivos. Normalmente, en los modelos
microeconomicos se admite que ese objetivo es el lucro, postura que se
adoptara en este analisis (2). Asi, habiendo diferentes expectativas de
ganancia en puntos diferentes del territorio, las empresas tenderan a buscar
con mayor intensidad aquellos puntos mas lucrativos.

Se sabe que el proceso de eleccion locacional es complejo, por involucrar
informacion detallada sobre diferentes lugares, en el presente y en el futuro, y
por huir de las decisiones rutinarias de las empresas. Normalmente, los
estudios locacionales involucran un alto grado de detalle y son muy costosos.
Una alternativa para su realizacion es la observacion del resultado operacional
de empresas similares ya instaladas en areas diferentes. Como los resultados
operacionales diferenciados son fruto, en parte, de las condiciones locacionales

diferenciadas de esas areas, un estudio de localizacion desarrollado con



competencia revelara al decisor las ventajas locacionales registradas por el
funcionamiento de las companias ya instaladas. Es decir, de una manera o de
otra, la rentabilidad diferenciada en el espacio es la que determinara la decision
locacional de los nuevos empresarios, asi como condicionara la capacidad de
crecimiento de las empresas ya instaladas.

En este sentido, para identificar tendencias de localizacién industrial en
términos regionales, es importante apuntar a las tendencias de rentabilidad de
las industrias en las regiones. Es esa la postura del modelo de Kaldor (Kaldor,
1970), aplicado por el autor para el analisis de la concentracién industrial
regional en Gran Bretafa (3). Ese modelo usa el concepto de salario de
eficiencia, razén entre un indicador de sueldo nominal y un indicador de la
productividad del obrero. En sintesis, las companias buscan lugares en que el
salario de eficiencia es bajo, aun cuando los sueldos nominales sean altos; en
ese caso, la productividad compensara el mayor nivel salarial.

Las razones para que la productividad varie entre las regiones que se situan en
el ambito de las economias de aglomeracion en cuanto a las variaciones
salariales entre regiones, determinadas por las ofertas y demandas de trabajo,
presentan menor oscilacion, comparativamente a las variaciones en la
productividad. Una de las razones para ello, segun Kaldor, esta en la actuacion
sindical que tiende a homogeneizar las condiciones salariales. Puede
aumentarse, para paises menos desarrollados, mas alla de la legislacién
probablemente mas restrictiva, los propios bajos niveles salariales en general,
que restringen los grados de libertad para todavia bajarlos aun mas,
situandolos todos muy préximos de un nivel minimo de subsistencia.
Resumiendo el argumento de Kaldor, la varianza regional de los niveles de
productividad es mucho mas acentuada que la varianza regional de los niveles
salariales. Para explicar el crecimiento de las desigualdades regionales, Kaldor
apela a la Ley de Verdoorn que establece que la productividad presenta
crecimiento con relacion al volumen de produccion de una region. Asi: a) las
economias de aglomeracién determinan que el nivel de productividad del
centro industrial de un pais sea mas grande que el de su periferia industrial, b)
como la varianza de los niveles salariales es mas pequefa que la varianza de

los niveles de productividad, el salario de eficiencia sera mas grande -y por



consiguiente la rentabilidad— en el centro industrial y c) esa rentabilidad mayor
atraera mas produccion y haciendo con que d), para la Ley de Verdoorn, la
productividad crezca todavia mas en esa region. Se concluye de este modo un
circulo virtuoso para la regidon que es sede del centro industrial y un circulo
vicioso para la periferia industrial del pais.

Aunque no sea el objetivo de este trabajo aplicar el modelo de Kaldor al caso
brasilefo reciente, sera utilizada la idea del salario de eficiencia para indicar la
competitividad de diferentes regiones brasilefias, aunque calculado de manera
diferente. Sea Pi,r,t, Wi,r,t y Ni,r,t la produccion, la planilla salarial y el numero
de empleados, respectivamente, del sector seccion i, en la region r, en el
momento t. La productividad de la mano de obra es dada por pi,r,t = Pi,r,t/
Ni,r,t y el sueldo medio por wi,r,t = Wi,r,t/ Ni,r,t.

El indicador regional comparativo de productividad fue construido al
compararse la produccion efectivamente observada en una region con aquella
produccion que ocurriria en la regidn en el caso que tuviese la productividad
nacional de la mano de obra de cada sector.

Si la produccion observada es mayor que la produccion estimada, se concluye
que la productividad de la region es mayor que la media nacional.

Concretamente, se calcula, para cada sector.

P
B, =—tr
Ni,r,: "Dy

SilPi,rt>1, laregion r es mas "productiva" en el sector i que el promedio
nacional y si IP i,r,t < 1, menos "productiva". El indicador general, de todos los

sectores, es dado por:

2F,,
P, =— 1
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i

Es importante anotar que ese indicador tiene en cuenta las diferencias de

estructura industrial entre las regiones. Asi, se compara la produccion



observada en una region dada en cada uno de los sectores con la produccién
esperada en esos mismos sectores. El indicador para la industria en su
conjunto esta basado en la suma de los valores sectoriales observados y
esperados y tiene en cuenta, por consiguiente, las diferentes estructuras
sectoriales regionales. La misma observacion es aplicada a los indicadores de
salarios y excedentes que seran presentados a continuacioén. El indicador
regional comparativo de salarios sigue la misma linea del razonamiento,
calculandose la masa salarial esperada por la region, en el caso que ésta
tuviese los mismos niveles salariales nacionales, comparandose en seguida
esa masa salarial esperada con la masa salarial efectivamente observada en la

region, o sea

W, = Wi . para cada sectory

T
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F

Las mismas interpretaciones de resultados subsisten, sustituyéndose

productividad por niveles salariales.

Finalmente, el indicador de rentabilidad o lucratividad esta dado por el concepto
de "excedente", definido como la diferencia entre el valor agregado, o valor de
transformacion industrial, y la masa salarial. Se obtienen también dos valores
de excedente para cada regién, uno observado y uno estimado por el
procedimiento antes sefalado. El indicador regional del excedente es la razén

entre esos indicadores, o sea:

it Lt
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Asi, una regién con un indicador de excedente mayor que 1 presenta
rentabilidad mayor que el promedio nacional y esta posicionada
competitivamente para la recepcion de futuras inversiones industriales.
Contrariamente, regiones con un indicador de excedente mas pequeino que la

unidad, encuentran dificultades en la competencia con las primeras regiones.

Esos indicadores seran calculados para algunas regiones brasilefias conforme
se describira en la seccién 4, adelante. Antes, con todo, se aportaran los
procedimientos desarrollados para obtener los datos utilizados, 1o que se hace

en la seccion 2.
lll. Actualizacién de los datos industriales a partir del Censo Industrial de 1985

La exiglidad de los datos para el andlisis regional en Brasil es notoria; el
problema se ha agravado en los mas recientes anos en funcion de la
interrupcién de la produccion de indicadores industriales regionales. El ultimo
censo industrial disponible es el de 1985, siendo que el detalle de la
informacion en él disponible es muy inferior a los censos anteriores. Asi, la
primera tarea que cabe desarrollar es la preparacion de series histéricas

compatibles con los objetivos del analisis que se pretende hacer.
A. Ajustes en el Censo Industrial de 1985

Se tomoé el Censo Industrial de 1985 como punto de partida. Para ese afio se
registraron las cifras de Valor de la Transformacién Industrial (que sera la
variable Pi,r,t presentada anteriormente), Media Mensual de Personal Ocupado
(que sera la variable Ni,r,t ) y Salarios, Retiradas y Otras Remuneraciones
(indicada por Wi,r,t). Los datos fueron recogidos para cada uno de los 21
géneros industriales de la Industria de Transformacion, por lo que para facilitar

el analisis fueron definidos tres grandes grupos industriales: Bienes de



consumo no durable (farmacéutica y veterinaria; perfumeria; textil; vestuario;
productos alimenticios; bebida; cigarrillos y la empresa editorial y grafica),
Bienes Intermedios (minerales no metalicos; metalurgica; madera; papel y
carton; caucho; cueros y pieles; quimica y productos y materiales plasticos) y
los bienes de consumo no durable y de capital (mecanica; material eléctrico; el

mobiliario; el material de transporte y varios).

Fueron registradas solamente informaciones para los estados componentes de
las regiones del Nordeste y Sur, asi como para los estados de S&o Paulo,
Minas Gerais y Rio de Janeiro, por razones que seran expuestas a
continuacion. Un problema que se afronto fue la ausencia de informaciones
completas para algunos sectores en estados de menor expresion industrial. En
general, ese problema ocurrié en sectores de poca significancia dentro de esos
estados, respondiendo por una porcion muy pequefia de la produccion
industrial estatal. Fueron aplicados procedimientos para estimar valores para
€s0s casos, buscando evitar la omisidon de informaciones que, a pesar de la
pequeia importancia cuantitativa de los casos, podrian distorsionar las

conclusiones de este trabajo.

En esta tarea fueron utilizados como balizas la media regional de productividad
y el salario medio en cada sector en el mismo afio, o iguales variables en el
Censo Industrial de 1980, cuando estuvieran disponibles. En la gran mayoria
de los casos, aunque estuviera ausente la cifra verdadera, estan disponibles
fajas de valores dentro de las cuales el numero debe estar. Asi, se procedio a
las estimaciones con base en las medias regionales o del mismo estado en
1980 y se realizaron ajustes para mantenerlas dentro de las fajas de valores
conocidas. Como forma final de consistencia, se mantuvieron los totales
estaduales para la Industria de Transformacion, o sea, la suma de las
producciones sectoriales, incluidas las cifras estimadas para los sectores

problematicos, iguala las cifras divulgadas para la Industria de Transformacién

(4)-

Asi, debe quedar claro que los valores sectoriales estaduales incluyen cifras

estimativas para algunos sectores de pequena expresion cuantitativa en los



estados. Si eso limita la calidad de la informacion, por otro lado debe quedar
también claro que esos ajustes asumen importancia muy pequefa en los
estados individuales, ademas de haberse mantenido la consistencia con datos
regionales y del mismo estado en el pasado, cuando fuera posible. Ademas,
como los analisis son hechos regionalmente en los estados donde el problema
es mas significativo, la agregacion regional diluye todavia mas el problema, de
modo que se puede tener seguridad que ninguna pérdida de realismo fue
impuesta con el procedimiento desarrollado. Por otro lado, se garantizo la
consistencia general de la informacién basica del analisis, con la suma de los

sectores igualando la produccion total en cada estado.
B. Actualizacion de las informaciones de 1985: los procedimientos

Para la actualizacion de los datos censales de 1985 fueron utilizados los
indices mensuales de Valor de la Produccion, Salarios medios y Personal
Ocupado producidos por FIBGE, para el periodo 1985-1997. Esos indices
cubren apenas la Regiéon Nordeste como un todo, la Regién Sur como un todo
y los estados de S&o Paulo, Minas Gerais y Rio de Janeiro. Siendo de este
modo, esas seran las unidades geograficas consideradas en el analisis y
cubriendo una porcién muy expresiva de la produccioén industrial en el pais
(94,5% en 1997).

Para efectos del analisis, se deflacionaron los indices de Valor de la
Produccion y de Salarios para los indices sectoriales correspondientes a la
Fundacion Getulio Vargas (FGV), trabajandose con valores reales. Cabe citar
que tal procedimiento envuelve imperfecciones, desde que los indices
utilizados tienen caracter nacional, cuando el ideal seria utilizar deflactores
regionales, infelizmente no disponibles. Ademas, la utilizacion de esos
deflactores para salarios presenta limitaciones adicionales, dado que son
indices basados en produccion industrial. Obsérvese que esa imperfeccion no
afecta los niveles iniciales, puesto que estan basados en los valores censales
de 1985, sino apenas en la variacion de los valores a lo largo del tiempo. La
dificultad ocurrira si el ritmo de evolucion de los precios en una region dada

presenta disimilaridades importantes con relacion a tal evolucién en el pais



como un todo. Aunque eso puede ocurrir, se cree que el efecto final sobre la
posicion relativa de los estados no debiera alterar al punto de comprometer el

analisis.

Para los indicadores de Personal Ocupado y Valor de la Produccién, ya
deflacionados, se calcularon las medias aritméticas de los indices mensuales
para cada ano, generandose el indice anual correspondiente. Con base en
esos indices, se calcularon las variaciones anuales, que fueron aplicadas a los
valores censales de 1985, generandose asi series anuales para esas variables.
Obsérvese que se supone que la variacion observada en el Valor de la
Produccion es la misma variacion del Valor de la Transformacion Industrial
(VTI). Eso sera tanto mas verdadero cuanto menores las alteraciones
tecnolégicas ocurridas, lo que evidentemente es poco realista, principalmente
en el periodo considerado en este analisis. Por otro lado, el problema para el
analisis regional solamente aparece si la incorporacion en la alteracion de la
estructura del valor agregado en cada sector difiere significativamente entre
regiones, lo que también puede ser un evento probable de haber acontecido en
el periodo. De cualquier modo, se trata del unico indicador disponible para la

tarea que nos proponemos, aunque debe tenerse en mente esa limitacién.

Un cuidado adicional aplicado en el analisis de los datos fue el de mantener los
valores regionales (o estaduales) para la Industria de Transformaciéon. Como
los valores sectoriales son actualizados por indices especificos, no queda
garantizado que la suma de los valores sectoriales se iguale al valor de la
Industria de Transformacion, estimado éste a partir del indice especifico para
esa categoria. Asi, se estimaron los valores sectoriales individualmente, se
calcularon las sumas regionales y se definieron las diferencias entre las sumas
sectoriales regionales y los valores de transformacion regional
proporcionalmente a los valores sectoriales estimados. Con ese proceso, los
valores sectoriales fueron corregidos para que su suma igualase al valor
estimado con el uso del indice referente a la Industria de Transformacién como

un todo.



Conocidas las estimaciones sectoriales anuales del Valor de la Transformacién
Industrial y del Personal Ocupado, se calcularon los valores de las
productividades sectoriales regionales. En el caso de los gastos con personal,
el indice divulgado por FIBGE se refiere al salario medio. Asi, se produjeron,
por el mismo procedimiento descrito anteriormente, las series de salario medio
anual. Esos valores fueron multiplicados por las estimaciones de Personal
Ocupado, generando las estimaciones de gastos con personal, para cada
sector, en cada region. Con esas informaciones, el calculo del excedente es

inmediato.

C. Actualizacioén de las informaciones de 1985: resultados (5)

Con base en los procedimientos antes descritos, se estimaron los datos del
cuadro 1, que presenta las participaciones de cada regién en el Valor de la
Transformacién Industrial nacional desde el Censo de 1970, proporcionando un
cuadro evolutivo interesante para los objetivos del analisis. Por otro lado, la
comparacion de los datos censales (1970, 75, 80 y 85) con las estimaciones
para el periodo 1986-97 da una buena nocion de la consistencia de las
informaciones referentes a ese periodo. El grafico 1 presenta la evolucién de

las participaciones regionales a lo largo de los 28 afios considerados.

Se nota que la regidon Nordeste registra el peak de su participacion en la
industria nacional en 1985, cuando llega al 8,6%, porcion casi alcanzada
también en 1992; en los ultimos anos, ha oscilado debajo del 8%, no
mostrando sefales de apartarse de ese nivel. La region Sur, a su vez, que
empieza con 12% del total nacional en 1970, crece hasta alcanzar un nivel del
16% entre 1980 y 1993, cuando pasa de los 17%. Asi, en una perspectiva mas
amplia, esa region efectivamente parece haber alcanzado un nivel mas alto del
gue expresaba en el inicio de los afios 80, creciendo cerca de un punto
procentual en los afos mas recientes, lo que, para el nivel absoluto de su

participacion, es bien expresivo.

En la regidn Sudeste hay que destacar el caso de Rio de Janeiro que ese

estado representaba 15,7% de toda la produccion industrial brasilefia en 1970



mas viene perdiendo sistematicamente participacion, alcanzando apenas 6,6%

en 1997. En ese corto periodo de 28 afios, Rio de Janeiro pierde casi la mitad

de su participacion en la industria nacional, no habiendo en las cifras ninguna

indicacion de que ese proceso negativo se haya agotado. Por otro lado, Minas

Gerais presenta un proceso inverso, con aumentos consistentes a lo largo del

tiempo, empezando en 1970 con apenas 6,5% y alcanzando 1997 un 9,4% del

total nacional, un crecimiento en su participacion de aproximadamente {50%!

Gréfico 1

PARTICIPACION DE LAS AEGIONES EN LA PRODUCCION INDUSTRIAL
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Cuadro 1

LA PARTICIPACION DE LAS AREAS EN EL VTI

NACIONAL (%)

1970 1975

1980 1985 1990 1995 1996 1997

Nordeste 0.057 0.0670. 0.082 0.086 0.079 0.075 0.077 0.078

Sul
Minas
Gerais
Rio de
Janeiro

0.120 0.149
0.065 0.063

0.157 0.135

0.159 0.167 0.164 0.170 0.172 0.176
0.077 0.083 0.094 0.085 0.088 0.094

0.106 0.095 0.082 0.068 0.070 0.066



S&o Paulo 0.581 0.557 0.534 0.519 0.537 0.547 0.534 0.532
Suma 0.979 0.971 0.959 0.949 0.954 0.945 0.941 0.945

Fuente: Para 1970, 1975, 1980 y 1985, FIBGE, los Censos
Industriales; para 1986 hacia adelante, |a actualizacién del
Censo Industrial de 1985 fue realizada gracias alos indices
mensuales de lainvestigacion Industrial Mensual, FIBGE.

Finalmente, merece ser destacado el caso de Sao Paulo, tanto por su peso
cuantitativo cuanto por la importancia de los procesos dinamicos, con presencia
sostenida en ese estado; que ha alterado las perspectivas futuras de la
concentracién industrial en Brasil. Iniciando el periodo analizado con el 58,1%,
Sao Paulo ve su participacion retroceder en los afos 70s y primera mitad de los
80s para un 51,9%, una pérdida de mas de 6 puntos porcentuales, equivalente
al 10,7% de su participacion total; a partir de 1985, todavia, su participacion
pasa en torno del 53% al 54%, siendo que en 1992 se situd en el 52,4% pero
se recupero en los anos siguientes para regresar arriba del 53%. Asi, los trece
recientes anos indican que la fuerte reduccion en la participacion paulista,
iniciada en la primera década y media del periodo analizado, no prosiguio
permaneciendo ese estado con una participacion relativamente estable
alrededor del 53%. Es verdad que esa proporciéon esta ocho puntos
porcentuales abajo del maximo de 1970; la tendencia a la caida, sin embargo,
parece haberse agotado, por lo menos temporalmente. Aunque con la
reduccion, un estado con apenas 2,9% del territorio constituya en 1997 mas de
la mitad de la produccién industrial brasilefna. Y sin tendencia manifiesta de
caida.

IV. Los componentes de la variacién en la produccién regional, 1985-1995
Antes de abordar las conclusiones que los resultados de la seccion anterior
proporcionan, se realizara la descomposicion de la variaciéon en el Valor de
Transformacion Industrial en cada una de las cinco regiones consideradas en
este estudio. Con ese propésito sera utilizado tanto el método diferencial-

estructural, que consiste en la descomposicion del crecimiento regional en un



periodo en tres componentes: regional (R), estructural (E) y diferencial (D) (6),

o sea
AP=P,-P1,=R+E+D
El componente regional es dado por:

1 D
R=E=(E"—7)

y en quePr/ Pl es la tasa de crecimiento del PIB nacional (todos los sectores).
Siendo R>0, la region crecié mas que la media nacional, o lo contrario
aconteciendo si R < 0.
El componente estructural indica el papel de la estructura productiva de la
region, comparando el crecimiento de cada uno de los sectores con el
crecimiento sectorial nacional, o sea:

S e R

i P P

en que es a la tasa de crecimento nacional del sector . Siendo E>0, la region es

poseedora de sectores de crecimiento arriba de la media nacional.
Finalmente, la diferencia entre Ry E, que puede ser considerada como el
crecimiento observado que no encuentra explicacion en la estructura productiva

de la region, es llamada componente diferencial, que es dada por

g B
D, =B -TB ()

Siendo D>0, la regién que habra crecido sobre la media, a pesar de que su
estructura productiva puede no ser favorable. Eso puede deberse a ventajas
competitivas regionales. O sea, descontandose el hecho de que la region
pudiese no tener sectores dinamicos en el contexto nacional, aun asi aquellos
sectores ahi localizados crecieron arriba de la media sectorial nacional,
denotando alguna ventaja comparativa de la region en su crecimiento. Puede

demostrarse que

AP, - R, = E+D;

El modelo fue aplicado a los datos regionales para el periodo 1985-1995, a

partir de los datos de 21 géneros industriales. Para auxiliar el analisis, el



periodo fue dividido en dos: 1985-1990 y 1990-1995. Para eliminar el problema
de la gran diferencia entre los valores del PIB entre los estados y entre las
regiones, que naturalmente dificultan la comparacién, en este trabajo son
utilizados los componentes arriba expresados en relacion al PIB regional en el
inicio de cada periodo, como porcentajes. Los resultados constan en el cuadro
2, a continuacion.

Como puede observarse, apenas los estados de Minas Gerais y Sdo Paulo
tuvieron variacion regional positiva en los dos subperiodos considerados,
mientras las demas areas crecian por debajo del promedio nacional. En el caso
de Rio de Janeiro se observa la mayor variacion negativa, en proporcion al
valor del VTI estadual al inicio del periodo; en el Nordeste esa variacion fue
pronunciada en el primer subperiodo pero menor en el segundo. En esa region,
el primer subperiodo se caracteriza por una variacion estructural positiva y una
variacion diferencial negativa, invirtiéndose esa situacion en el segundo
subperiodo. O sea, la variacion regional no fue mayor en el primer subperiodo
por el hecho de que la composicidn sectorial regional fue favorable en esa
época; por otro lado, esa composicidn sectorial incidié negativamente en el

segundo subperiodo, mas que compensando un efecto diferencial positivo.

Cuadro 2

LOS COMPONENTES DEL CRECIMIENTO
REGIONAL
(Porcentajes)

Regional Estructural  Diferencial

Region  85-90 90-95 85-90 90-95 85-90 90-95

Nordeste* 5.54 -16.73  9.95

11.20 4.08 14.02

Sur 140 -1-68 -5.53

371 413 204
Rio de 16.97 - 159 - -1856 -13.90



Janeiro 16.75 2.85

Minas - -
Gerais 483 057 015 140 4.98 0.83
Sdo Paulo 452 455 073 235 525 220

* Solamente |os estados de Ceard, Pernambuco y
Bahia

La region Sur presento efectos diferenciales negativos, siendo mayor esa
influencia negativa en el segundo periodo, cuando el efecto estructural se
reveld positivo. En el primero, tanto la composicién sectorial cuanto el efecto
diferencial fueron negativos. Rio de Janeiro presenta variacion regional
negativa fundamentalmente debido al efecto diferencial negativo, aunque su
composicion sectorial haya contribuido negativamente en el segundo
subperiodo. Asi, otros factores que no son la composicion industrial estan
causando la pérdida relativa de posiciones de ese estado.

En el primer subperiodo Minas Gerais gané posiciones, principalmente debido
al efecto diferencial, aunque el efecto negativo haya sido muy pequeno; en el
segundo subperiodo, la ganancia relativa del estado se debid a su estructura
sectorial, siendo negativo —aunque pequeno- el efecto diferencial. Finalmente,
Sao Paulo gana posiciones a pesar de un pequefio componente estructural
negativo en el primer subperiodo; en los demas casos, todas las influencias
son positivas. El efecto diferencial indica que ese estado esta ganando
participacion fundamentalmente por factores ajenos a su estructura industrial, o
que los sectores genéricamente han crecido mas en ese estado que en otras
areas, sugiriendo la presencia de algun tipo de ventaja competitiva, lo que sera
analizado en la seccion siguiente.

V. Los indicadores de la competitividad regional en la industria

Los indicadores presentados en la parte 1 fueron calculados con los datos
producidos en la seccion lll, generando los resultados para la Industria de la
Transformacion dispuestos en el cuadro 3. En esa tabla aparecen también

valores para los afios 1970, 75 y 80, los cuales fueron calculados en Azzoni,



1986. Los cuadros 4 a 8 presentados al final del texto incluyen los resultados
regionales detallados por género y grupos de género.

Antes de presentar los resultados para el periodo 1985-97, cabe advertir que
los calculos referentes a 1970, 75 y 80 presentan diferencias pequenas con
respecto a los referentes a los afios siguientes. En primer lugar, se consideré
ademas de la estructura sectorial en cada estado la distribucién por tamaro de
los establecimientos en cada sector, en cada estado. En ese sentido, se
presentan con mayor fidelidad las diferencias entre estados, no habiendo sido
posible repetir el procedimiento por la falta de informaciones relevantes,
inclusive en el Censo de 1985. Por otro lado, teniendo presente el mayor
detalle de la informacién, la ausencia de informaciones por posibilidad de
identificacién de las empresas asumié un papel mas serio por esos anos que
en los mas recientes. El problema fue resuelto en aquel caso omitiéndose la
célula (rango de tamafo del establecimiento en determinado sector) con
problemas, tanto en los valores observados como en los esperados,

garantizandose el cotejo de los valores comparables.

Cuadro 3

INDICADORES DE PRODUCTIVIDAD, SALARIOS Y LUCRATIVIDAD (V. SUMADO MENOS EXCEDENT
EN EL SECTOR INDUSTRIAL PARA ALGUNAS REGIONES

70 75 80 8 86 8 8 8 90 91 92 93 94 95 96 9

SALARIOS

Nordeste 0,79 0,74 0,86 0,717 0,665 0,656 0,631 0,625 0,608 0,598 0,589 0,574 0,559 0,557 0,563 O,
Sur 0,84 0,86 0,85 0,807 0,830 0,840 0,827 0,875 0,885 0,888 0,902 0,911 0,897 0,932 0,950 O,
Minas Gerais 0,85 0,89 0,9 0,810 0,803 0,800 0,788 0,843 0,806 0,770 0,804 0,840 0,854 0,861 0,908 O,
Rio de Janeiro 1,08 0,97 0,95 0,968 0,925 0,942 0,926 0,932 0,895 0,904 0,915 0,878 0,822 0,834 0,856 O,
Séo Paulo 1,11 1,12 1,05 1,106 1,118 1,115 1,132 1,111 1,121 1,136 1,143 1,143 1,158 1,153 1,151 1,
PRODUCTIVIDAD

Nordeste 0,72 0,78 1,03 0,700 0,648 0,594 0,493 0,479 0,411 0,525 0,490 0,503 0,558 0,613 0,671 O,
Sur 0,89 0,93 0,95 9,959 0,915 0,935 0,907 0,935 0,932 0,928 0,918 0,889 0,980 0,931 0,942 0,

Minas Gerais 1,05 0,95 0,99 9,989 0,991 0,977 1,025 1,136 1,097 1,087 1,163 1,086 1,082 1,050 1,035 1,



Rio de Janeiro

Sdo Paulo
LUCRATIVIDAD
Nordeste

Sur

Minas Gerais

Rio de Janeiro

Sdo Paulo

1,09 1,02 1,01 0,878 0,901 0,837 0,792 0,711 0,736 0,745 0,739 0,765 0,701 0,693 0,714 0O,
1,12 1,08 1,05 1,022 1,021 1,033 1,038 1,040 1,043 1,035 1,040 1,000 1,003 1,026 1,016 1,

0,71 0,79 1,05 0,809 0,818 0,048 0,826 0,801 0,788 0,856 0,832 0,743 0,871 0,859 0,841 O,
0,91 0,95 0,97 0,997 0,942 0,965 0,932 0,954 0,947 0,936 0,922 0,884 0,998 0,931 0,940 O,
1,11 0,97 1,03 1,033 1,049 1,034 1,102 1,229 1,186 1,154 1,248 1,146 1,138 1,096 1,060 1,
1,09 1,03 1,02 0,857 0,894 0,806 0,750 0,645 0,689 0,711 0,698 0,739 0,673 0,662 0,688 0,
1,12 1,07 1,05 1,000 0,989 1,006 1,007 1,017 1,018 1.013 1,014 0,965 0,965 0,997 0,992 1.

Fuente: AZZONI, C.R. e FERREIRA, D. A. "Competitividade Regional e Reconcentracéo Industrial: O Futuro das
Desigualdades Regionais no Brasil" em Revista Econémica do Nordeste, Vol 28, nimero especial, julho 1997. Los
valores presentados en este articulo fueron recalculados y actualizados para 1997.

Finalmente, en aquel ano los indices fueron calculados apenas para los

estados de Pernambuco, Ceara y Bahia, en el caso del Nordeste, lo que afecta

especificamente la comparaciéon con los afios recientes. Para superar el

problema, se calculan para aquellos anos las medias de los indicadores

estaduales ponderandose por importancia de cada estado en la suma de ellos.

Por ejemplo, se tomaron los indices de salarios de Bahia, Pernambuco y Ceara

para el afo de 1970 y se calculé su media, ponderandose por la participacion

de la masa salarial de cada estado en la suma de las masas salariales de los

tres estados en conjunto en ese afo. Lo mismo se hizo para productividad y

excedente, generandose asi apenas una aproximacion a los indicadores

regionales. De esta forma, los estados del Sur fueron también ponderados en

aquellos afos para posibilitar la comparacion a lo largo de los 28 afos

considerados. En los casos de los estados de Sao Paulo, Rio de Janeiro y

Minas Gerais ese problema no ocurre, ya que hay informaciones comparables

para todos los afos.

Para iniciar el analisis, es conveniente observar los graficos 2 a 4, donde estan

dispuestos los indicadores de productividad, salarios y excedente para las

cinco regiones consideradas. Como los resultados referentes a los afnos

anteriores a 1985 fueron obtenidos a partir de procedimientos ligeramente

diferentes de los relativos a los Ultimos doce anos de la serie, son destacados

en el gréafico con lineas diferenciadas. Aunque se observen esas diferencias, su



exhibicién en conjunto colabora para obtener una vision de largo plazo de las
tendencias prevalecientes.

Se verifica en el Grafico 2 que la dispersion de los indicadores de productividad
se reduce drasticamente en los afos 70, aumentando significativamente desde
entonces. Con una expresion mas pequena, ese fendbmeno ocurre también con
los indicadores de salarios (Grafico 3). Como consecuencia, se observa para
los indicadores de excedente un comportamiento similar al de la productividad,
pero magnificada (Grafico 4). O sea, en los anos setenta se observé una
homogeneizacion relativa de la productividad en la Industria de Transformacion
en Brasil, lo que contribuy6 para una homogeneizacion del lucro de las
regiones consideradas. Ya a partir de 1985 esa tendencia se revirtio.
Analizando la tendencia de la productividad de la mano de obra empleada en la
industria, y tomando la media nacional como igual a uno, se constata que Rio
de Janeiro presenta una caida consistente a lo largo del periodo 1985-1997,
iniciando con un nivel 10% inferior a la media nacional para alcanzar los ultimos
anos de la serie en torno del 30% debajo de la media, verificAandose de manera
notable, con todo, una evidente elevacién después de 1995 (Grafico 2). El
Nordeste, a su vez, oscila durante los trece anos en torno del 20% debajo de la
media nacional, no observandose ninguna tendencia aparente en ese nivel,
exceptuando oscilaciones esporadicas. La region Sur, también debajo de la
media durante todo el periodo, revela decrecimiento hasta 1993 y pequefio
crecimiento desde entonces. Esas tres areas, por tanto, presentan
productividad inferior a la media nacional, con Rio de Janeiro presentando una
tendencia decreciente, el Nordeste, relativa estabilidad y el Sur, un crecimiento
pequeio en los afos mas recientes.

Sobre la media se localizan los estados de Sao Paulo y Minas Gerais. Este
ultimo inicia el periodo ligeramente abajo de ella pero registra gran crecimiento
hasta el ano de 1992, cuando alcanza un nivel 16% sobre el promedio
nacional; a partir de ese ano, se verifica una caida muy fuerte, llegando a 1997
con 6% arriba de la media. Cabe recordar que como se trata de un indice
relativo, el hecho de estar 6% sobre la media indica que estan todavia mas
arriba que los estados que estan debajo de la media, ya que la media incluye

también sus propias cifras. El estado vecino, Sdo Paulo, que concentra la



porcion mas grande de la industria nacional, se mantiene durante los trece
anos sobre la media (salvo 1993 en que coincide con la media), observandose
en los ultimos afos un nivel en torno del 2% sobre la media.

Resumiendo los datos de productividad, se verifica una distancia muy grande
entre las areas menos productivas analizadas (Rio de Janeiro y Nordeste) y las
areas mas productivas (Minas Gerais y Sdo Paulo), con la region Sur, aunque
debajo de la media, mas cerca de ella. En términos de tendencia, no parece
haber indicios explicitos que los patrones estén alterandose, con excepcion de
la caida sostenida de Rio de Janeiro, pero incluso en ese caso con
estabilizacion en los ultimos anos. Las oscilaciones registradas no parecen ser

capaces de alterar los padrones establecidos.



Gra'ico 2

INDICADORES DE NIVELES COMPARATIVOS DE PRODUCTIVIDAD
DE LA MANO DE OERA
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Si la productividad indica el valor del producto que el empresario puede obtener
por trabajador empleado, siendo una sefnal de la competitividad de cada area,
cabe analizar el costo unitario de la mano de obra, que indica el costo

involucrado en la generacién de la produccion correspondiente, datos esos



también constantes del cuadro 3 y dispuestos en el Grafico 3. Puede
observarse que los niveles salariales paulistas son los mayores del pais,
sistematicamente sobre 10% la media nacional (7), llegando al 15% en los
ultimos tres afos, siendo evidente una tendencia al alza a partir de 1989, con
cambio de nivel en torno a los 4 puntos porcentuales. En el otro extremo esta el
Nordeste, con niveles 40% o mas por debajo de la media, registrandose una
tendencia manifiesta a la caida hasta 1995, con leve recuperacion en 1996 y
1997, que no fue suficiente para llevar a esa region ni hasta 40% debajo de la
media. Rio de Janeiro presenta un patron semejante de caida, saliendo de 1%
debajo de la media para alcanzar 17% abajo en 1997. El segundo nivel mas
bajo en el inicio del periodo era el de Minas Gerais, aproximadamente 20%
debajo de la media; ese estado, sin embargo, revela crecimiento sistematico
durante todo el periodo alcanzando la media en el ultimo afo de él. Finalmente,
la regidn Sur, que tenia el tercer lugar en sueldos en 1985, por abajo apenas
de Sao Paulo y Rio de Janeiro, presenta estabilidad hasta 1991, cuando inicia

una recuperacion vigorosa, terminando en 1997 casi en el nivel medio nacional.

Asimismo, los niveles salariales indican dos areas que se distancian de la
media nacional (el Nordeste y Rio de Janeiro), dos areas aproximandose
rapidamente a la media nacional (Sur y Minas Gerais) y el estado de Sao Paulo
manteniéndose arriba y ampliando la distancia respecto a la media nacional.
Esas informaciones son sumamente interesantes en el analisis de la
competitividad de las regiones a lo largo del tiempo. Como se expreso
anteriormente, al empresario le interesa no tanto el costo de la mano como el
producto que puede generar por unidad de gasto con mano de obra. En este

sentido, la tabla 3 y el Grafico 4 ofrecen indicadores de ganancia de la industria

en las areas analizadas. Tales indicadores se refieren al "excedente"
(diferencia entre el valor agregado, el valor de transformacion industrial, y
gastos con salarios), aproximadamente la remuneracion liquida final al

empresario, también se expresa en torno de una media nacional igual a 1.

Como puede observarse en la tabla y en el grafico correspondiente, es en Rio
de Janeiro, donde se asocian niveles salariales relativamente mas altos

(aunque ligeramente decrecientes) con productividad baja, presenta una



ganancia muy baja, en la franja de 32% debajo de la media nacional. Mas de
que el nivel, el peor indicador para ese estado es su tendencia decreciente en
el inicio del periodo, estabilizandose enseguida; apenas en los ultimos dos
anos considerados se revela una recuperacion ligera. El Nordeste entra en
segundo lugar con peor nivel de ganancias, fruto de niveles salariales menores
que los de los cariocas y productividad ligeramente mejor que la de Rio de
Janeiro. Tampoco en el caso de ese Estado hay una tendencia manifiesta de
aumento. La regién del Sur, con salarios que se han aproximado rapidamente a
los niveles nacionales y productividad ligeramente baja, también presenta
ganancia abajo del promedio, aunque muy proximo a ella, 6% a 7% en los afos
mas recientes. Tampoco aqui hay tendencia muy clara, registrandose que
hasta 1993 habia manifiesta tendencia a la caida, pudiéndose observar
crecimiento después de ese afo, inclusive con 1994 alcanzando aisladamente
la media. Ya el estado de Minas Gerais se situa destacadamente sobre la
media, siendo observable una mejora consistente en la posicion de ese estado
hasta 1992, cuando, gracias a la productividad alta y salarios bajos, se localiza
casi 25% sobre la media nacional; después de ese ano, todavia, se observa
claramente una tendencia de caida, pero en los ultimos dos afios, los mas
bajos desde 1992, todavia revelan al estado 6% a 7% sobre la media nacional
de ganancia. Finalmente, el estado de S&o Paulo mantiene una misma posicion
muy proxima a la media durante todo el periodo. También en cuanto a ese
estado no se puede afirmar por la existencia de ninguna tendencia explicita en

el analisis de los indicadores examinados.

Los indices antes mencionados revelan que los costos salariales mas elevados
en los principales centros industriales brasilefios no han sido capaces de
contrabalancear los mejores niveles de productividad de esas areas (con
excepcion de Rio de Janeiro), no consiguiendo volverse las areas menos
industrializadas mas atractivas para la capital privado. Ademas, cabe senalar
que los indices revelan una alteracion de la tendencia contraria registrada entre
1970 y 1985: el estado de Sao Paulo presentaba un nivel de ganancia industrial
12% superior a la media nacional en 1970, reduciéndose para el 5% ya en

1980 y, como se ha visto anteriormente, para el nivel nacional en 1985. Como



se ve, de ese afno en adelante no se observa la continuidad de esa tendencia.
Por otro lado, Minas Gerais, que en la década de 70 e inicios de los 80 crecia,
continu6 haciéndolo posteriormente, a pesar de la caida registrada a partir de
1992, sufrida por el resto, apenas llevo a ese estado a un 7% sobre la media.
También es importante mencionar que el estado de Parana, no destacé en este
analisis, que en la década de los 70 se situaba como el de mayor nivel de
ganancia de la industria brasilefa. Aunque sin informaciones para verificar esos
niveles en los afnos 80 y 90, cabe apuntar que su participacién en la produccion
industrial total en el pais, conforme ha sido revelado por los datos de PIB
utilizados para componer la tabla 1, ellos indican que ese estado viene
incrementando su participacion en el total industrial nacional (alrededor de un
5,2% en 1985 para un nivel de alrededor de 5,8% en 1996-97), lo que sugiere

gue su ganancia continua atrayendo empresas.

Esos indicadores son relevantes como sefiales del futuro de la concentracion
industrial en Brasil. Para que determinada area empiece a recibir nuevas
inversiones industriales al punto de revertir la concentracion existente, es
necesario que presente niveles de ganancia superior a la media, sin que las
decisiones directivas tenderan a evitarlo. En consecuencia, sus posibilidades
futuras de crecimiento estaran comprometidas en el caso no se ofrezca esa
ganancia a las nuevas inversiones. Analizandose los datos de las industrias
existentes en las areas comprendidas arriba, se verifica que todavia el nucleo
industrial principal del pais se posiciona competitivamente frente a las demas
areas. Eso es valido para el estado de Sao Paulo pero mas enfaticamente para
sus estados vecinos, Minas Gerais y Parana, siendo Rio de Janeiro la
excepcion. De esa manera, tanto en términos de los niveles observados cuanto
de las tendencias que se pueden extraer de los indicadores ofrecidos, no hay
elementos concretos para afirmar que la concentracion industrial en el pais

deba decrecer en el futuro préximo.

VI. Analisis de los resultados

Los resultados presentados en este articulo suministran elementos importantes

para la discusion del futuro de las desigualdades regionales en el pais. Como



hemos expuesto previamente, el papel del sector industrial es fundamental en
ese contexto, por su mayor movilidad potencial. El primer aspecto a ser
considerado es el aumento de la participacion relativa del area tradicional de la
industria en el pais, principalmente en los estados de Sao Paulo y Minas
Gerais. En el caso del primero, se revierte acentuadamente a partir de 1985 la
tendencia a la pérdida relativa que se iniciara en 1970, con el estado volviendo
a detentar en 1997 practicamente la misma porcion que detentaba en 1980, y
una porcion significativa, de nada menos que 53%. Al mismo tiempo, Minas
Gerais aumenta en 50% su participacion, partiendo de 6,5% en 1970 y
alcanzando 9,4% en 1997, no presentando ningun retroceso durante ese

trayecto.

El analisis de los componentes de crecimiento revela que el mayor crecimiento
relativo del estado de Sao Paulo esta asociado a los efectos diferenciales
positivos, indicando ventajas competitivas de esa area en relacion a las otras.
El crecimiento de ese estado fue superior al que deberia haber generado su
estructura sectorial. Con menor énfasis, lo mismo puede ser dicho con respecto
al estado de Minas Gerais. Por otro lado, esos efectos diferenciales se
muestran negativos en las demas areas, después de haber contribuido de
manera acentuada a la pérdida relativa del Nordeste en el periodo 1985-1990;
en el periodo siguiente, se tornaron positivos, aunque sin conseguir
contrabalancear el efecto negativo de la composicion industrial nordestina. En
el caso de Rio de Janeiro el papel del efecto diferencial es dramatico,
impulsando al estado hacia pérdidas sucesivas de participacion y revelando
desventajas competitivas que hacen que sus sectores industriales terminen

creciendo abajo de las respectivas medias nacionales.

Los indicadores de competitividad regional corroboran los resultados
anteriormente comentados, revelando que la ganancia en la regién industrial
tradicional se eleva a partir de 1985, con Minas Gerais posicionandose de
forma altamente competitiva, con ganancias muy superiores a la media
nacional, y con el estado de Sao Paulo revirtiendo la tendencia a la caida
presente desde 1970 y manteniéndose siempre proximo o arriba de la media

nacional (8). Eso se debe fundamentalmente a la mejora de la posicion relativa



de la productividad en esas areas, con Sao Paulo, por ejemplo, disponiendo de
indicadores siempre arriba de la media nacional en los ultimos anos y Minas
Gerais con valores todavia superiores. Aunque se considere que los niveles
salariales son mayores en Sao Paulo, ese diferencial no es suficiente para
compensar el diferencial positivo de productividad, confiriendo a esa area la
ventaja competitiva apuntada. En el caso minero, la posicion ventajosa en
productividad es simultanea a los bajos indicadores de salarios, lo que resulta

en mejores indices de competitividad regional entre las regiones consideradas.

Desafortunadamente, la disponibilidad de datos impidié destacar al estado de
Parana, que esta incluido en los analisis conjuntamente con Santa Catarina y
Rio Grande del Sur. Un estudio anterior reveld que al final de la década de los
70 Parana obtuvo la mejor posicion nacional en términos de competitividad
(Azzoni, 1986) entre todos los estados considerados. Adicionalmente, ese
estado observé un crecimiento substantivo del PIB en los ultimos afios,
pasando de 6,1% del total nacional en 1990 para 6,6% en 1995, alcanzando en
ese afo el punto mas alto de su participacion desde 1970 (9) y el sector
industrial contribuy6 con la mitad de ese crecimiento. A juzgar por esas
informaciones, se puede especular que si ese estado no habria presentado
indicadores de competitividad semejantes a los presentados por Minas Gerais.
Esa hipotesis, refuerza la idea de que el area industrial principal de Brasil
estaria ampliando su competitividad, con su nucleo extendiéndose hacia las
areas vecinas, derramandose desde Sao Paulo hacia los estados colindantes

(excepcion hecha de Rio de Janeiro) (10)

En el caso nordestino, los indices salariales mas bajos del pais no consiguen
compensar su pobre productividad, generando indicadores de ganancia
cercanos al 20% debajo de la media nacional, por delante apenas de Rio de
Janeiro. Ese estado, a su vez, rivaliza con el Nordeste por los peores indices
de productividad y con la regién Sur por el segundo lugar en los niveles
salariales. O sea, se trata de una situacion de baja productividad asociada a
salarios altos, generando los peores indices de competitividad entre todos los

casos tratados en este estudio.



En términos del futuro de las desigualdades regionales del pais, los resultados
de estos analisis son preocupantes. Los indicadores de competitividad aqui
desarrollados revelan una mejoria para el area industrial tradicional y pérdida
relativa para las areas menos industrializadas del pais. Esa mayor
competitividad ya produjo los resultados de aumento de la concentracion
industrial, conforme se revel6 en la seccion lll. Dado que las nuevas
inversiones deberan balizarse por esa competitividad, parece claro que la
tendencia futura de concentracion industrial en el pais esta delineada. Es
interesante registrar la inflexion ocurrida a partir de la mitad de la década de los
80, cuando la mayoria de los cambios en las tendencias previamente

observadas comenzaran a producir sus efectos.

Esa tendencia puede también ser analizada por los anuncios de nuevas
inversiones, segun ha sido tratado en Araujo (1997), Guimaraes Neto (1995).
Nada menos del 64,3% de las inversiones (hasta el afilo 2000) que pueden ser
regionalizados y tener sus inversores potenciales identificados, escogieron el
Sudeste, 17,6% el Nordeste, 9,4% el Sur, 7,5% el Norte y 1,2% el Centro-
Oeste. Segun los datos, la prominencia es de tres estados: S&o Paulo, con
28,2%, Rio de Janeiro, con 19,3% y Minas Gerais, con 14%. Fuera de la regién
del Sudeste, se destacan Para, con 4,2%, Bahia, con 9,4% y Rio Grande del
Sur, con 4,6%. Rodrigues (1998), analizando las intenciones de inversion
anunciadas en 1996 y 1997, llega a los siguientes porcentajes (11): Sudeste
58,2%; Sur 22,7%; Nordeste 12,3%; Norte: 4,2% y Centro-oeste 2,6%. Como
puede verse, no hay en las preferencias de los nuevos inversores ningun
indicio que el padron concentrado actualmente observado ahora pueda cambiar

el futuro inmediato.

Esta claro que las informaciones sobre las intenciones de inversiones
presentan limitaciones de varios 6rdenes. Inicialmente, son meras intenciones,
sujetas a las vicisitudes de la coyuntura, intereses politicos etc. hasta que se
materializan. Ademas, cubren apenas los anuncios hechos dejando de lado
aquellas inversiones que se hacen sin ninguna comunicaciéon. Ese problema es
particularmente importante en las areas con mayor produccion anterior a la

nueva inversion, dado que las adiciones al parque ya instalado son mas



probables en esas circunstancias, pudiéndose prever una distorsion contra
esas areas en ese tipo de dato. Hay que considerar, que, aun cuando no
hubiese los problemas ya mencionados, incluso asi la comparacion de esas
informaciones con las participaciones regionales en la produccion no pueden
hacerse directamente, ya que no hay datos sobre la produccién generada por
esas nuevas inversiones. No obstante, consideradas esas reservas, son
informaciones relevantes para indicar las tendencias futuras en la distribucion

regional de la produccion.

Como se expreso al principio de esta seccion, hay sectores direccionados para
las areas de mercado mas restringidas que ciertamente creceran atendiendo
mercados regionales y subregionales. Ese proceso podra inclusive producir
alteraciones marginales en las estructuras productivas de regiones con bajo
grado de industrializacion, pero no seran capaces de reposicionarlas en
términos competitivos en la atraccion de las grandes emprendimientos
industriales orientados para el mercado nacional. Las areas de expansiéon de
actividades dirigidas hacia los recursos naturales son las candidatas primeras
para ese tipo de situacién. Otras areas con gran mercado potencial, como el
Nordeste, podran ser beneficiadas por factores o politicas macroeconémicas,
como la reduccion de la inflacién, que lanzé la demanda nordestina por bienes
de consumo popular. Esto aumenté la escala minima para ventas fuera de la
region de esas industrias, dado que el mercado regional absorbe un volumen
ahora mayor, posibilitando, aliado a los incentivos ofrecidos por los estados,
una rentabilidad mas grande que el aumento de la demanda regional. Mientras
precedentemente la gran mayoria de la produccién debia necesariamente
buscar mercados fuera de la region, y por su posicion espacial relativa, con
bajo grado de competitividad, ahora las ventas locales garantizan un volumen
minimo de ventas regionales —en que la competitividad es evidentemente
mayor-, posibilitando un costo medio de produccién menor y viabilizando el
acceso a los mercados mayores del Sudeste. La conclusién de Araujo (1997)
para el analisis del sector industrial brasileio a partir de los datos de intencién

de inversidn, es en el sentido de "la consolidacion de los segmentos basicos y



estratégicos en el Sudeste" y de la "consolidacion de especializaciones en

otros estados".

¢, Qué nuevos fendbmenos podrian estar en accion a partir de esa época,
proporcionando las nuevas perspectivas aqui identificadas? Aunque de modo
especulativo, algunos aspectos pueden se apuntados. Evidentemente, se trata
de listar factores y apuntar para la direccién esperada de sus efectos, sin, con
todo, pretender agotar el asunto. Futuros estudios futuros deberan avanzar en
el andlisis individual de cada caso apuntado e identificar identificar otros de
relevancia para el analisis de la reconcentracién industrial observada en Brasil

en los ultimos anos.

Antes de entrar en el caso brasilefio propiamente dicho, interesa apuntar
algunos elementos generales de importancia para el caso en cuestion.
Inicialmente, cabe registrar que la internacionalizacion de las relaciones
econdmicas se acentuo rapidamente en los ultimos afos, seguramente
influenciada por el desarrollo vertiginoso de las tecnologias de comunicacion y
de la informatica, haciendo con que la nueva configuracion de las relaciones
productivas practicamente guarde poca semejanza con lo observado una
década antes. Ademas de alterar las propias maneras como diferentes
naciones participan en el juego econémico internacional teniendo en vista
cambios importantes en las demandas de los sectores productivos, la
globalizacion de la economia provoco procesos de ajustes muy fuertes en las
economias nacionales -y eso vale para todos los paises, desarrollados, en
desarrollo o subdesarrollados—. Ademas de promover alteraciones drasticas en
las economias de algunos paises, el tiempo de transmisién de esos cambios
para todo el planeta se abrevié acentuadamente. Con eso, experiencias bien o
mal implementadas en un punto del planeta son casi inmediatamente

adoptadas o execradas mundialmente.

El aspecto de ese proceso de interés para el analisis aqui desarrollado es el
llamado proceso de "downsizing", o reduccion del tamafno de las empresas, sin
que eso signifique la disminucion de la produccion. En verdad, se trata de la

acentuacion de un proceso de substitucion de mano de obra por equipamiento



en todas las areas de la produccion y de la administracion, principalmente en
ésta. En paralelo, y como parte del propio proceso, la flexibilizacion de las
relaciones de trabajo, en la practica y posteriormente en la legislacion, en
algunos casos, alteré de una manera importante los requisitos de mano de obra
de las empresas. Mas alla de aquéllos, un reposicionamento general en
términos de propiedad del capital se torné evidente, conduciendo a alteraciones
significativas en la estructura de propiedad del capital, tanto personal como
nacionalmente hablando. Se observa en Brasil, por ejemplo, la penetracion de
las grandes cadenas de comida rapida, sustituyendo en parte los viejos
restaurantes de pequefios propietarios locales. Ahora el grueso del capital esta
localizado en el primer mundo, con alianzas eventuales en puntos especificos
del territorio planetario, puntos esos que acaban transfiriendo parte de las
ganancias. Lo mismo merece para el area de las farmacias, supermercados,
locales de video, etc., tradicionales bastiones de la pequena propiedad

capitalista, soporte importante de la clase media brasilefa.

El perfil de la demanda por mano de obra se altera también, de manera
relevante para los analisis espaciales. Si en el inicio de la industrializacion el
empleado de la industria debia ser casi como un artesano, con entrenamiento
especializado y talentos naturales selectivos, paulatinamente la evolucion de
los equipamientos fue prescindiendo de esas cualidades personales,
reposicionando las necesidades de mano de obra para los segmentos de
menor calificacion y, consecuentemente, menores salarios. Asi, algunas de las
ventajas comparativas que provocaron que algunas areas se desenvolviesen
con base en la cualidad de su mano de obra se han atenuado de mas en mas

con el tiempo, determinando un nuevo cuadro de competitividad regional.

Muchas de esas alteraciones en el ambito de la reestructuracién productiva
terminan produciendo efectos concentradores, desde el punto de vista
territorial. Ya se sefal6 que la disponibilidad de mano de obra de bajo costo no
comporta la misma atractividad locacional que exhibi6é en el pasado. Por otro
lado, algunas de las innovaciones que se presentan en esa area, como la
informalizacién de los mercados obreros y, principalmente, la tercerizacion de

actividades empresariales, requieren escalas minimas de produccién que



practicamente solo existen en los grandes conglomerados territoriales. Para
que determinada industria tercerice su area de contratacién de personal, por
ejemplo, es necesario que los ex funcionarios que ahora pasaron a ejecutar la
tarea como microempresarios encuentren demanda complementaria de otras
empresas para que viabilicen econdmicamente sus nuevas empresas. Esa
posibilidad es mucho mayor en los grandes centros, donde la probabilidad de
conseguir esa complementariedad es significativamente mas elevada. Asi, ese
tipo de actividad "terciarizada" tiende a florecer en las areas tradicionales de
concentracién economica del territorio, probablemente atendiendo también
clientes de la periferia econémica del pais, donde las actividades tercerizados,
anteriormente promovidas localmente, pasaron a ser "importadas" de la region

mas rica.

Algunos de esos aspectos asumen particularidades interesantes en el caso
brasilefio. El primer punto se refiere al hecho de que la apertura de la economia
se dio tardiamente, en relacion a otras partes del planeta, y con un ritmo
acentuado. Asi, el ajuste de los sectores productivos, en algunos casos
altamente protegidos y disponiendo de dosis elevadisimas de ineficiencia, esta
haciéndose de manera muy acelerada, exagerando los problemas sentidos en
otros paises. Por ejemplo, la substitucion de insumos nacionales por insumos
importados, aquellos con cualidad mejor y precios casi siempre menores, han
reducido la manifestacion de los mencionados "efectos difusores" producidos
por el crecimiento de la region econdomicamente central del pais, al tiempo que
provoca la liquidacion de algunos sectores productivos, espacialmente
concentrados. Por el lado de los efectos de la apertura sobre la oferta de
bienes de consumo, véanse los casos de los sectores textil (Americana, al
interior de Sao Paulo) y de calzados (Franca, al interior de Sdo Paulo, Nuevo
Hamburgo, Rio Grande del Sur), por ejemplo. Por el lado de los efectos sobre
los sectores productores de insumos o bienes de produccion, la crisis de la
industria brasilena de bienes de capital es un dramatico ejemplo. No se puede
ignorar ese elemento de apertura de la economia —amplitud y ritmo- en
cualquier analisis de la concentracién espacial de la actividad econémica

reciente en Brasil.



Se destaca, adicionalmente, que la formacién del bloque econémico de los
paises del Cono Sur de América del Sur, Mercosur, ciertamente adicionara
trazos espaciales mas fuertes a los factores generales asociados a la apertura
antes mencionados. La suma de cuatro importantes mercados (Argentina,
Chile, Paraguay y Uruguay) al ya desarrollado mercado del Sur del pais, todos
ellos posicionados al sur del centro dinamico de la acumulacion capitalista del
pais, ciertamente contribuirda, como ya ha contribuido, al desplazamiento del
centro de convergencia econémica todavia mas hacia el Sur, acentuando las
desigualdades econdémicas tradicionales del pais. Barros (1998), utilizando un
modelo de equilibrio general, estima que con el Mercosur la region Nordeste de
Brasil tendra un incremento de PIB entre 1,5% y 2% al afio, mientras en el

resto de Brasil ese incremento sera entre 2,5% y 3,5% al ano.

Un aspecto especifico del caso brasilefio en lo referente a los ajustes de su
economia, en comparacion con las economias mas desarrolladas, se refiere a
la reestructuracion del sector publico en los ultimos 15 afios y que se ha
discutido en el presente. Dos aspectos merecen ser mencionados en este
texto, por el interés que despiertan desde el punto de vista del analisis
territorial: la ausencia de politicas compensatorias y el proceso de privatizacion.
Si analizamos la historia de las intervenciones gubernamentales en Brasil en
las ultimas décadas, se verifica, por ejemplo, que la década de los 70 se
caracteriz6 por su acentuada actividad de planificacion gubernamental,
asociada a politicas sectoriales de cuio social, como la habitacional y de
saneamento, planes de desarrollo, actuacion del Consejo de Desarrollo
Industrial, etc. No por casualidad los indicadores de desigualdad personal y
regional de ingreso en ese periodo, pese a su nivel altamente insatisfactorio
para los patrones internacionales y de deseabilidad en términos nacionales,

mejoraron de manera expresiva.

Apremiado por la crisis financiera y por la necesidad de ajustarse a la nueva
realidad, nacional e internacional, el gobierno, en todos los niveles, se retird
tanto del area de la planificacion —con efectos deletéreos de medio y largo
plazo— como de la area de las politicas sociales compensatorias. El ajuste,

necesario que es, como hay consenso al respecto, acaba siendo hecho en la



modalidad mas perjudicial posible: son los aspectos financieros determinando
las opciones, reducidas a casi ninguna, cuando los aspectos estratégicos

deberian prevalecer en todos los niveles.

Por otro lado, la propia incapacidad financiera del gobierno, aliada a la rigidez
de la legislacion que no confiere casi ningun grado de libertad para su ajuste
administrativo, lo llevd a abandonar acciones en el area de la infraestructura,
como transportes y comunicaciones, elementos con contenido estructurante
espacial notorio. Dado que la capacidad de inversién fue transferida con la
Constitucion de 1988 para las esferas inferiores de gobierno, las
diferenciaciones entre inversiones en infraestructura acabaron disminuyendo la
competitividad dinamica de las regiones distantes del principal centro
economico brasilefio. Asi, el diferencial de las condiciones de accesibilidad
entre el Estado de Sdo Paulo —basicamente promovidas con inversiones
estatales, aunque con serio endeudamiento- y los demas estados, mismo
dentro del llamado Sur, se volvieron progresivamente menos atrayentes otras

areas.

También como solucion determinada por la prioridad financiera, aparece el
programa de privatizaciones, iniciado con actividades productivas pero ya
alcanzando la infraestructura. Dado el interés de rentabilidad que esas
actividades necesariamente deben presentar, pues se admite que el sector
privado deba por ellas interesarse, necesariamente los principales candidatos
se situan en la regidon mas rica del pais. Testimonian eso los casos de las
privatizaciones de la produccion de acero, de la carretera Via Dutra (Sao
Paulo-Rio de Janeiro), de la malla ferroviaria del Sudeste, etc. Como la
privatizacion es seguida por reestructuracion interna de los érganos o
empresas y, por necesidad de competitividad, de inversiones en modernizacion
y ampliacién, se crea un diferencial todavia mayor en los ritmos de inversion
entre las porciones pobre y rica del territorio, acentuando en segundo momento
las desigualdades existentes y creando los efectos dinamicos todavia mas

deletéreos.



Por ultimo, como no podria dejar de ser mencionado, por su importancia para
todos los sectores de la sociedad brasilena, la acentuada reduccién en el ritmo
inflacionario, con sus consecuencias distributivas, merece consideracion
especial. Parte de la reestructuracion productiva mencionada previamente en
este texto seria implementada de cualquier manera, teniendo en vista las
tendencias internacionales y la necesidad de creacion de condiciones de
competitividad a todo costo, en un mundo en que la competencia pasa a ser
cada vez mas la regla. En el caso brasilefio, sin embargo, considerando las
décadas seguidas de cultura inflacionaria, el calculo econémico de las
empresas era necesariamente muy pobre y falible. Asi, las ineficiencias de toda
suerte estaban presentes, cuya continuacién era parcialmente posibilitada por
la imposibilidad del analisis comparativo de precios y por la vertiginosa
escalada de numeros que perturbaban cualquier calculo econémico mas
preciso. El fracaso, la falencia, la ruina eran percibidos apenas ex post, cuando
las condiciones hubiesen llegado a un punto irreversible. Entre tanto, reajuste
de precios, postergaciones de pagos y otras artimafas casi permitieron su

sobrevivencia indefinidamente.

Con un ritmo inflacionario mas lento, la constatacién de las insuficiencias y la
prevision de los problemas se volvié casi automatica, acelerando la
materializacion de la liquidacion de las actividades ineficientes. Una
reestructuracion general de produccion y de propiedad fue posibilitada —de
hecho, determinada- por la reduccion de la inflacion, con consecuencias
también territoriales. El conjunto de todos esos nuevos elementos cred
condiciones diferenciadas en los aflos mas recientes, con consecuencias
inevitables para los proximos afos, generando un cuadro muy diferente del que

se observa hasta la mitad de la década de 80.
VI. Consideraciones finales

Este trabajo intent6 analizar la competitividad de las regiones brasilefias en lo
referente al sector de la industria de la transformacion. El objetivo era evaluar
las tendencias de esa competitividad en los ultimos 28 anos y identificar

informaciones importantes para la prevision de su futuro en los proximos afnos.



Inicialmente, se desenvolvié un conjunto de informaciones relevantes,
cubriendo una ausencia existente en la produccion oficial brasilefia de
estadisticas regionales. Se actualizaron los resultados del Censo Industrial de
1985 a partir de indicadores de evolucion del valor de la produccién, de los
niveles salariales y de empleo producidos por el IBGE. Los resultados
obtenidos indican un aumento de la concentracién industrial en Sdo Paulo en
los ultimos diez afos, asi como una ganancia considerable en la participacion
de Minas Gerais, al paso que las demas regiones consideradas (regiones del

Nordeste y Sur y el estado de Rio de enero) pierden participacion relativa.

Los indicadores de competitividad desarrollados revelan una recuperacion de la
competitividad del area industrial tradicional, con Sdo Paulo estagnando una
tendencia declinante observada en la década de los 70 y en la primera mitad
de la década de los 80, y Minas Gerais destacandose con los mejores niveles
entre las areas consideradas en el trabajo. A juzgar por esa competitividad,
tanto en sus niveles como en sus tendencias, el area industrial tradicional del
pais se re-califica con gran potencial para recibir nuevas inversiones
industriales, tanto en lo referente a nuevas plantas cuanto al propio aumento de
la produccion en las plantas existentes. Esa situacion ya puede ser observada

en los anuncios de nuevas inversiones privadas para los proximos afos.

Los resultados de los indicadores de competitividad explican la reconcentracion
existente entre 1985 y 1997 y apuntan consecuencias concentradoras para el

futuro.

Traduccion de Gonzalo Caceres y
Carlos A. de Mattos.

Notas

(1) Ver Barro y Sala y Martin (1995), para una discusion teorica del problema.
En Brasil, entre otros, cabe citar los siguientes trabajos Affonso y Silva, 1995;
Azzoni, 1985, 1993, 1994, 1996a, 1996b, 1997; Cano, 1985; Diniz, 1994; Ellery



y Ferreira, 1994; Ferreira y Diniz, 1995; Lavinas, Henrique y Amaral, 1996;
Lemos y Cunha, 1996; Souza, 1993; Schwartsman, 1996; Vergolino y Monteiro
Neto 1996; Zini, 1998.

(2) En Azzoni (1982) se presenta una discusion detallada de los objetivos del

empresario y sus consecuencias para la localizacion industrial.

(3) Para un analisis mas detallado ver Azzoni (1996), capitulo Il. Teles da Rosa
(1996) desarrolla un analisis similar al presentado en este texto, aunque

restringido al caso nordestino.

(4) Cabe citar que los datos del Censo de 1985, en algunos casos de los
sectores de menor importancia y en estados de pequeino tamafo industrial, el
Valor de Transformacion Industrial aparece negativo. Esos son casos en que
puede haber habido prejuicio operacional, resultando en indicadores negativos,
conforme se podra observar en los cuadros con los resultados regionales por

region.

(5) Los datos detallados, por sector y regién, de Valor de Transformacién
Industrial, Gastos con Salarios e Personal ocupado, estan en:

www.fipe.com/colaboradores.

(6) Ver Haddad y otros, 1989, capitulo 5. Azzoni (1997) aplica ese método para

descomponer el crecimiento de las regiones brasilefias entre 1939 y 1995.

(7) Evidentemente, el argumento de la nota anterior vale igual para los niveles
sociales, como la diferencia es mayor para Sao Paulo, siendo mas elevada en
relacion a los demas estados situados debajo de la media de lo que en relaciéon

a la propia media.

(8) Destaca que la media nacional incluye todos los estados. En ese sentido,
las ventajas comparativas de Minas Gerais y Sao Paulo estan subestimadas
por los indicadores calculados. Si el calculo hubiera sido con cada estado

comparando apenas con las demas regiones, naturalmente los indicadores



presentarian posiciones mas favorables para esos estados y desfavorables

para los demas estados y regiones.
(9) Para mayores detalles consultar Azzoni, 1997.
(10) Ese argumento fue desarrollado con detalles en Azzoni (1986), Cap. IV.

(11) Los porcentajes se refieren a las inversiones con localizaciéon definida,
excluyéndose las categorias "simultaneos" y "no definidos". También fueron
corregidos los totales de 1996, incompatibles con las proporciones

presentadas.
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Cuadro 4

INDICADORES DE PRODUCTIVIDAD, SALARIOS Y EXCEDENTE PARA LA
REGION NORDESTE

85 86 87 88 89 |90 |91 |92 |93 |94 | 95

96

97

SALARIOS

Indtistria Geral 0,72|0,67 0,66 0,63|0,63 0,61 0,60

0,59 0,57 0,56 0,56 0,56

0,59




Consumo
nao

duravel

0,67

0,63

0,62

0,61

0,60

0,57

0,55

0,57

0,59

0,59

0,57

0,57

0,60

Bens
intermedi

arios

0,77

0,69

0,67

0,64

0,65

0,64

0,64

0,62

0,57

0,54

0,55

0,56

0,57

Consumo

duravel+

capital

0,72

0,70

0,71

0,67

0,65

0,65

0,63

0,56

0,53

0,51

0,53

0,54

0,61

‘Mineraisnéo metélicos

0,59 0,58 0,48 0,43 0,45 0,43 0,45 0,45 0,40 0,39 0,42 0,41 0,38

‘M etallrgica

0,82/0,90 0,88 (0,77 0,78 0,76 0,76 0,71 0,59 |0,59 0,59 0,56 |0,58

‘Mecénica

0,74/0,70 /0,75 0,69 0,63 0,59 0,55 0,51 0,49 0,41 0,43 0,50 0,61

‘Material elétrico

0,85/0,84 0,83 0,80 0,83 (0,90(0,94 0,91 0,83 0,93 0,94 0,87 0,95

‘M aterial de transporte

0,54 0,62 0,66 0,62 0,61 0,57 0,45 0,41 |0,38 0,33 0,31 0,28 (0,26

‘Madeira

0,73 /0,68 0,59 0,66 (0,60 0,63 0,54 0,42 0,39 0,29 0,26 0,26 0,18

'Mobilidrio 0,75/0,72 0,63 0,64 0,61 0,66 0,86 0,70 0,57 |0,50 |0,44 0,46 |0,49
Papel e papeldo 0,61 0,57 0,41 0,50 0,56 0,64 0,56 |0,58 |0,60 0,45 0,41 0,39 0,38
Borracha 0,57 |0,47 0,44 0,41 0,42 0,37 |0,37 0,39 0,48 0,47 |0,47 |0,57 | 0,64
Couros e peles 0,75/0,89 0,89 1,21 0,99 1,34 1,61 1,68 |1,56 |1,42 1,22 1,14 1,26
Quimica 0,91 0,72 0,80 0,80 0,82 0,77 0,75 0,73 |0,67 0,64 |0,63 0,66 0,67
Produtos farmacéuticos e (0,80 0,78 0,78/0,75(0,79(0,83|0,92 0,90 0,91 0,90 1,07 |1,11 |1,09
veterinarios

Perfumaria 0,50 0,59 0,60 0,56 0,53 0,48 0,50 0,52 |0,46 0,42 0,36 0,34 0,33
Produtos de matérias 0,68 0,59 0,62(0,66 0,67 0,54 0,57 |0,68 0,60 0,58 (0,68 |0,81 0,80
Plasticas

Téxtil

0,66 0,64 0,69 0,66 0,66 0,66 0,65 0,67 0,76 0,77 0,77 0,80 (0,86

Vestudrio

0,76 0,74 /0,77 0,82 0,80 0,76 0,81 0,83 |0,76 |0,71 0,77 0,75 |0,78

‘ Produtos alimentares

0,66 0,59 0,54 0,53 0,53 0,49 0,47 |0,50 0,46 0,41 0,43 0,44 0,48

Bebidas

0,70/0,71 /0,67 0,62 0,56 0,53 0,51 |0,53 |0,54 [0,57 |0,54 0,61 0,66

‘ Fumo

0,56 0,52 0,53 0,49 0,44 0,36 0,30 0,21 |0,18 0,16 |0,19 0,18 0,17

‘Editorial egrafica

0,630,54 0,51 |0,55 0,51 0,48 (0,51 0,61 |0,71 |0,66 0,57 |0,59 0,64

‘Diversas

10,60/0,45 0,37 0,36 0,36 0,39 0,36 0,30 0,31 (0,33 0,35 0,37 0,34

‘PRODUTI VIDADE

‘Indl]striaGeraI

0,79/0,78 0,81 |0,78 0,76 0,75(0,81 0,79 0,71 |0,82 |0,81 |0,80 0,80




Consumo
nao

duravel

0,70

0,70

0,73

0,69

0,62

0,60

0,64

0,64

0,61

0,72

0,68

0,70

0,71

Bens
intermedi

arios

0,91

0,90

0,94

0,92

0,96

0,96

1,06

1,02

0,91

1,04

1,09

1,02

1,01

Consumo

duravel+

capital

0,71

0,67

0,63

0,61

0,62

0,66

0,71

0,63

0,55

0,60

0,61

0,65

0,69

‘Mineraisnéo metéalicos

0,52|0,33/0,35 0,34 0,31 0,36 0,35 0,37 0,30 |0,45 0,41 0,38 |0,36

‘M etallrgica

0,970,920,89 0,88 1,11 1,13|1,12 1,01 0,80 0,79 0,73 0,82 0,79

‘Mecénica

0,65 0,60 0,52 0,41 0,45 0,52 0,53 |0,50 0,41 0,44 0,35 0,35 0,29

\Material elétrico

1108 /0,99 0,95 |1,12 1,05 1,05 (1,06 0,84 |0,74 0,75 |0,80 (0,87 | 1,04

‘M aterial de transporte

0,53/0,68 0,57 0,45 0,41 0,45 0,39 0,37 0,28 0,35 0,36 0,28 0,23

‘Madeira

0,53 /0,59 0,63 0,47 0,49 0,62 0,60 0,21 |0,14 0,20 0,27 0,24 0,18

'Mobilidrio

0,66 0,56 0,54 0,51 0,46 0,66 0,92 1,00 0,98 1,26 |1,09 1,05 1,04

|Papel papelzo

0,56 0,69 0,70 (0,50 0,52 0,50 0,43 |0,48 |0,48 0,52 |0,44 0,36 0,62

‘ Borracha

0,47 (0,71 /0,79 0,93 1,08 (1,12 |1,09 0,99 0,98 |0,86 0,69 0,60 0,47

‘Couros epeles

11,27 1,55 |1,41 |1,29 1,10 (1,02 1,05 1,09




