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EL TRIMESTRE ECONOMICO, vol. LXXIII (1), ntim. 289, enero-marzo de 2006, pp. 25-66

LA CULTURA COMO FACTOR CONDICIONANTE
E INERCIAL DEL DESARROLLO ECONOMICO*

Gonzalo Castanieda™*

RESUMEN

El articulo analiza el desarrollo econémico mediante un proceso coevolutivo,
en el que instituciones formales vinculadas al estado de derecho se transfor-
man a la par de valores cultures. A partir de este proceso se abre la posibilidad
de equilibrios miltiples y, por ende, se explica el atraso econémico por la
presencia de una cultura “oportunista” que se desenvuelve en un entorno de
ilegalidad. Por medio de un modelo de teoria de juegos evolutivos se muestra
que un panorama de bajo ingreso per capita resulta muy dificil de erradi-
car, tanto por la existencia de la inercia cultural propia de la coevolucién
como por la relevancia que tienen factores remotos (geograficos y sociocul-
turales) en la probabilidad de que la economia haya tomado una determina-
da senda de crecimiento.

ABSTRACT

This paper analyzes economic development through a co-evolutionary pro-
cess where formal institutions linked to the rule of law are transformed
jointly with cultural values. This type of dynamic makes possible to attain
multiple equilibriums and, hence, economic backwardness is explained by
the presence of an “opportunistic” culture that coexists in an environment
where illegality prevails. By means of an evolutionary game theory model, it
is shown that a low income per-capita scenario is very difficult to eradicate.
This is the case because of the existence of a cultural inertia generated by the
co-evolution itself, and because of the relevance that remote factors (socio-
cultural and geographical) have on determining the probability that the econ-
omy can move following certain growth path.

INTRODUCCION

Uno de los fenémenos mas inquietantes en el campo de la economia
es, sin duda alguna, la dificultad observada en un sinntimero de pai-

* Palabras clave: cultura, desarrollo econémico, teoria de juegos evolutivos, coevolucién,
trayectoria de dependencia. Clasificacion JEL: 011,713, P14. Articulo recibido el 2 de marzo y
aceptado el 26 de mayo de 2005.

** Departamento de Economia de la Universidad de las Américas-Puebla (correo electréni-
co: gonzalo.castaneda@ udlap.mx).
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26 EL TRIMESTRE ECONOMICO

ses para dejar a un lado ciertas condiciones del subdesarrollo, entre
las que resaltan las siguientes: un bajo ingreso per capita, pobreza
extrema en un segmento importante de la poblacién, escasa escolari-
dad, rezagos tecnolégicos, crisis econémicas recurrentes y deficientes
servicios de salud, vivienda y seguridad publica.' Si bien el analisis
contemporaneo de corte neoclasico explica el bajo ingreso per capita
como un problema de ahorro, escolaridad reducida, dinamica demo-
grafica adversa e inmadurez tecnolégica, y estos factores préoximos
son a su vez considerados como una consecuencia de imperfecciones
en los mercados que distorsionan los incentivos, a fines del siglo x1x
y principios del xx diversos pensadores destacaban, en contraste,
que los origenes del atraso se encontraban en factores que iban mas
alla del ambito de la economia, como podrian ser la religién o la geo-
grafia. Sin embargo, a pesar de tener la virtud de visualizar el proble-
ma desde un enfoque mas amplio, las explicaciones de esta corriente
de pensamiento carecian del marco analitico adecuado para forma-
lizar una teoria congruente.”

En particular, estas “teorias histérico-geograficas™ no eran capa-
ces de articular un mecanismo causal que explicara c6mo estos facto-
res remotos producian una inercia tal que su influencia se sostuviera
por periodos muy prolongados. En este articulo se plantea una pri-
mera aproximacién al problema mediante el uso de la teoria de jue-
gos evolutivos, en la que la inercia se explica por medio de equilibrios
miiltiples y un mecanismo de realimentaciones sucesivas entre fac-
tores culturales, como la confianza social, e instituciones formales,
como el grado de legalidad. Es decir, se argumenta que las sociedades
pueden adoptar trayectorias muy divergentes a partir de un proce-
so evolutivo en el que diferentes pautas culturales hacen factible
distintos tipos de instituciones, cuya consolidacién en la poblacién
acenttia visiones culturales divergentes de como opera el mundo.’

1'Véase las disparidades en el PIB per capita de los paises y su productividad en Hall y Jones
(1999) y Easterly y Levine (2001). Segtn el argumento de Pritchett (1997) habria que sefalar
que las diferencias en ingreso per capita no eran tan notorias a principios del siglo XIX debido a que
el ingreso per capita de una regién pobre no puede ser inferior a su nivel de supervivencia, y a
que las tasas de crecimiento observadas histéricamente en los paises ricos han sido considerables.

2 Véase en X (2005) una revisién de la bibliografia de los modelos de crecimiento empiricos.
En este articulo se destaca la naturaleza de los factores remotos o de primer orden del desarrollo,
ademas de repasar brevemente la bibliografia del crecimiento que incorpora variables de tipo
sociocultural, que se agrupan en tres categorias: religién, psicologia social y capital social.

3 Cabe aclarar que en la cultura misma de una sociedad se encuentra la nocién que se tenga
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Que ciertos paises sigan una trayectoria de desarrollo que los lleve
a un equilibrio inferior (es decir, bajo ingreso per capita), mientras
que otros mantengan un desempeiio econémico satisfactorio por pe-
riodos prolongados, se explica por la presencia de ciertos factores dis-
tantes en el tiempo. Estos factores remotos, que bien pueden ser de
tipo geografico, demografico o cultural, hacen posible el surgimiento
de determinados factores causales mediatos (por ejemplo, institucio-
nes), que a su vez explican elementos mas inmediatos como los que
destacan modelos de crecimiento neoclasico (inversién en maquina-
ria y equipo, capital humano, progreso tecnolégico).

Entre los factores distantes del desarrollo de una determinada re-
gion se podrian encontrar, por ejemplo, las condiciones orograficas
que la mantuvieron aislada por muchos anos; una dotacién de recur-
sos naturales que favorecia las economias de escala y la concentracién
econémica, o bien la incapacidad histérica de sus pobladores para
interactuar con individuos de otras culturas. A manera de ilustra-
cion en este articulo se considera a la densidad social como un factor
sociocultural critico en la conformacién de las condiciones iniciales
del desarrollo.

El grado de densidad de una comunidad o red social tiene relacién
con la cantidad e intensidad de los lazos con las que se vinculan sus
integrantes. De esta manera se habla de una comunidad con una alta
densidad social cuando sus miembros mantienen relaciones sobrepues-
tas desde distintos ambitos y presentan muy pocos lazos con individuos
ajenos a la comunidad. Este seria el caso de redes sociales en las que sus
integrantes profesan una misma religién, trabajan en actividades eco-
némicas relacionadas, viven en un espacio geografico acotado y sus
familias asisten a las mismas escuelas y centros de socializacion. Ade-
mas de la naturaleza sobrepuesta de los lazos, la densidad social de
la comunidad también depende del tiempo que se les dedica, la inten-
sidad emocional de la relacién y el grado de confianza implicado.*

de “desarrollo”, “crecimiento”, “progreso”, “prosperidad”, o cualquier otro término con el que

se identifique al desempeiio socioeconémico deseado. En este articulo se considera al crecimiento
econémico como un ingrediente importante del desarrollo o desempefo econémico, y por ello es-
tos términos se utilizan indistintamente; aunque, el caracter cultural de la nocién del bienestar
de una sociedad evidencia que lo que el modelo identifica como una trampa de pobreza o subde-
sarrollo no forzosamente implica un menor bienestar.

4 Véase una explicacién mas detallada respecto al concepto de densidad social en Portes

(1995) y Granovetter (1973).



28 EL TRIMESTRE ECONOMICO

En consecuencia, un alto grado de densidad en las redes que con-
forman la sociedad hace que el comportamiento de la poblacién sea
guiado mediante mecanismos de presién social muy rigidos, lo que
con el transcurso del tiempo incide en la naturaleza de las institucio-
nes formales y valores culturales que imperan en la sociedad. Con el
objetivo de formalizar este argumento, en el articulo se establece un
modelo en el que diferencias en el grado de densidad social entre co-
munidades o paises inciden de manera sostenida en las trayectorias
de desarrollo que cada uno toma, trayectorias o inercias generadas
a partir de un proceso coevolutivo entre factores culturales media-
tos e instituciones formales.

El articulo se estructura de la siguiente manera. En la seccién 1 se
hace una breve critica metodolégica de los estudios culturalistas tra-
dicionales y se esboza una “teoria del gobierno social”, en la que se
destaca que los incentivos y la agencia humana son importantes,
pero (ue esta ultima es condicionada por factores socioculturales
que emanan de los procesos histéricos de una region. En la seccion 11
se elabora un sencillo modelo coevolutivo a partir de un sistema de dos
ecuaciones de la dindmica de replicacién, en el que las actitudes de
los individuos (cultura) y el apego a un determinado estado de dere-
cho (instituciones) evolucionan simultineamente. En la seccién 111 se
presenta algunos ejercicios de estatica comparativa con el objetivo
de estudiar el efecto que tienen ciertos factores remotos (exgenos)
en la definicién de la trayectoria inercial y en el tipo de sistema socio-
cultural en el que se desenvuelven los integrantes de una determinada
sociedad. Finalmente, se presenta las conclusiones y las consecuen-
cias del modelo coevolutivo para el anilisis econométrico del creci-
miento de largo plazo de los paises.

I. EL REPLANTEAMIENTO DE LAS TESIS CULTURALISTAS
DEL DESEMPENO ECONOMICO

Sin duda alguna la tesis de Weber (1904) es el trabajo seminal para
el estudio de la cultura y su efecto en el desempefo econémico.” En
una época en la que no se habian erigido barreras metodolégicas y

5 Otros libros también interesantes, pero més vinculados al concepto de capital social, son el
de List (1885) y el de Tocqueville (1848).
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tematicas entre la sociologia y la economia, este autor fue el primero
en estructurar una teoria de valores culturalmente inculcados y
comportamientos econémicos. Su tesis fue elaborada con la inten-
cién de explicar por qué la Revolucién industrial ocurrié en Ingla-
terra y por qué la Europa Occidental y, posteriormente, los Estados
Unidos y Canada alcanzaron una senda de alto crecimiento en el si-
glo X1X por medio del sistema capitalista, a diferencia del resto de los
paises del orbe.’

A raiz de ese trabajo, los estudios culturalistas han tenido como
objetivo fundamental identificar los valores culturales que son pro-
pios de las diversas regiones, religiones y grupos étnicos y, de esta
manera, determinar el comportamiento individual y su efecto en el
desempeiio econémico del agregado. Asi como en un tiempo autores
europeos hablaron de la importancia de los valores “occidentales”,
y en particular los asociados con una ética calvinista y el “individua-
lismo”, en otros periodos y lugares se ha hecho referencia a la rele-
vancia de los valores “orientales” identificados con principios como
la armonia y el espiritu colectivista. Sin embargo, todas estas teorias
culturalistas presentan importantes problemas conceptuales y me-
todolégicos, lo que indudablemente ha contribuido a su rechazo
“intelectual” por parte de economistas formados con el uso de ela-
borados instrumentos analiticos.’

Desde el frente conceptual, una dificultad recurrente de estos estu-
dios estd en la misma definicién del término cultura y en identificar
cuales elementos culturales son decisivos para explicar el comporta-
miento humano. Vries (2001) presenta una muestra de la amplia gama
de definiciones de este concepto: “los valores interiores y actitudes que
guian a una poblacién” de Landes (1998), p. 516; “valores, actitu-
des, creencias y los supuestos subyacentes que prevalecen entre las
personas de una sociedad” de Harrison y Huntington (2000), p. Xv;
“habitos éticos heredados” de Fukuyama (1995), p. 34; “las percep-
ciones subjetivas (modelos y teorias) que toda la gente posee para

6 Braudel (1979), Pomeranz (2000) y Wallerstein (1974) toman una visi6én contraria, al sefia-
lar que el éxito de Occidente no se debi6 a la presencia de factores culturales que propiciaron la
competencia y libre mercado. No obstante, estos autores también subrayan la importancia de un
marco institucional distinto y con ello estdn aceptando, implicitamente, la posibilidad de varian-
tes culturales.

7 Un conocido ejemplo de estos estudios es McClelland (1961).
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explicar el mundo a su alrededor” de North (1990), p. 23,y “un con-
junto compartido de disposiciones” de Vries ( 2001).

Aunque todas estas definiciones tienen elementos en comiin, es esen-
cial tener un marco teérico que permita establecer diferencias entre
los distintos términos que se asocian a la cultura: conocimiento, nor-
mas sociales, creencias, ideologias, valores y comportamientos. Asi-
mismo, para que la definicién de cultura sea analiticamente 1til, no
debe incluir a las consecuencias como uno de sus componentes. De
aqui la importancia de modelar un proceso de comportamiento dis-
tinto del neoclasico (homo economicus), en el que el contexto socio-
cultural si sea potencialmente relevante en la “toma de decisiones”
pero que, a la vez, no deje de caracterizar a los individuos como actores
interesados en resolver problemas cotidianos y motivados por alcanzar
ciertas metas a partir del uso de determinadas acciones o estrategias.

Al incorporar elementos culturales (normas sociales, creencias,
valores) en los distintos médulos del aparato analitico de comporta-
miento del homo socioeconomicus (preferencias, restricciones, capa-
cidades cognitivas-emotivas y formacién de expectativas por medio
de la interaccién social), es posible establecer relaciones causa-efec-
to y asi explicar la manera en que distintas caracteristicas culturales
inciden en el desempefio econémico.” Por tanto, para avanzar en la
comprensién del comportamiento humano habra que resolver dos
problemas metodolégicos centrales. Uno asociado a los origenes de
la cultura, y otro relacionado con la explicacién de los mecanismos
causales entre elementos culturales y desempefio econémico. Los
académicos culturalistas del siglo xX no lograron avances del todo
satisfactorios en ambas problematicas.

En cuanto al problema de los origenes, la falta de un esquema
analitico evolutivo para entender por qué las variantes culturales
han impedido explicar las transformaciones socioculturales y eco-
némicas. Si el desempeno econémico se asocia de modo esencial a la
cultura y esta tltima no logra ser explicada, dificilmente se podran
entender las transformaciones econémicas. Por lo general, en los es-
tudios culturalistas se suele apelar a la evidencia histérica para sugerir
que ciertos valores o practicas culturales forman parte del legado de

8 Véase una comparacion entre el homo economicus y el homo socioeconomicus en Ben-Ner y
Puterman (1999).
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una sociedad y, de ahi, inferir determinados comportamientos eco-
némicos sin haber especificado un mecanismo causal preciso. En este
sentido se suele plantear que cada sociedad presenta un vector cul-
tural rigido y, por ende, las explicaciones ofrecidas tienden a caer en
un determinismo cultural.’

Por otra parte, a través de la lectura de la evidencia histérica es
mas sencillo detectar “hechos estilizados” que reflejan comporta-
mientos, que los que reflejan valores, creencias o normas sociales.
No obstante, habria que senalar que los factores culturales no ob-
servables si pueden ser inferidos en la medida en que se hace uso de
un instrumento analitico que permita establecer relaciones cau-
sa-efecto, como seria el caso de la teoria de juegos, en sus versiones
tradicional y evolutiva. Aunque esta metodologia no permite garan-
tizar que ciertos factores culturales estan efectivamente presentes,
si permite al menos sugerir que dichos factores son capaces de gene-
rar los resultados de equilibrio observados."

En cuanto al problema de identificar los canales por los que la cul-
tura incide en la economia también se suele caer en un simplismo
metodolégico. Asi, es frecuente referirse a la presencia de valores
particulares que determinan totalmente el comportamiento de indi-
viduos, grupos sociales y regiones. Estos planteamientos, por lo gene-
ral, conducen a aseveraciones tautolégicas, como cuando se afirma
que individuos de una sociedad de indole “colectivista” tenderan a
establecer alianzas econémicamente ventajosas. En la medida en que
se vincule una sociedad con una caracteristica cultural fundamental
este tipo de tautologias son irremediables. En contraste, cuando una
determinada sociedad se asocia con un vector cultural mas complejo
y cuando los elementos culturales no se vinculan exclusivamente a
valores o preferencias sera factible que la teoria en consideracion

9 Un error recurrente en este tipo de tesis es asociar ciertos comportamientos observados en
la evidencia histérica de un pais o grupo social con creencias o normas sociales. Por ejemplo, ob-
servar que en una determinada sociedad se presentan comportamientos econémicos cooperati-
vos con relativa frecuencia no forzosamente implica la existencia de normas sociales que
reprimen el oportunismo. Un economista con educacién neoclasica objetaria esta conclusién ar-
gumentando que la cooperacién es simplemente un resultado de equilibrio en un entorno en el
que actores con valores egoistas interactian de manera repetida. El interés de los individuos por
adquirir una reputacién de cooperacién proviene de la posibilidad de obtener un beneficio ma-
terial mayor cuando se sostiene la interaccién, en comparacién con el que conseguirian siendo
oportunistas en el corto plazo y quedandose aislados comercialmente en periodos subsecuentes.

10 Véase un ejemplo de este tipo de anélisis en Greif (1998).
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produzca inferencias empiricamente verificables. Esto es asi ya que
distintas combinaciones de este vector cultural pueden arrojar com-
portamientos de equilibrio diferentes.

En una revisién de diversos textos que intentan explicar por qué
la cultura occidental propicié el despegue econémico de Europa, los
Estados Unidos y Canada, Vries (2001) identifica una diversidad de
atributos culturales: individualismo, dinamismo, movilidad, confian-
za social, habitos laborales, frugalidad, creatividad, tenacidad, pa-
ciencia, racionalidad, espiritu empresarial, disposicién al riesgo,
aceptacion del éxito y el consumo. Dependiendo del autor, la dinami-
ca capitalista de Occidente se explica en funcién de un subconjunto
de estos factores; sin embargo, la ausencia de un planteamiento ana-
litico que ayude a discernir relaciones causa-efecto y especificar la
manera en que distintos atributos culturales generan diferentes de-
sempenos econémicos como resultado de un equilibrio impide dis-
tinguir las posibles incongruencias entre dichos atributos.

Cuando el comportamiento humano se modela por medio de un
homo socioeconomicus es posible establecer relaciones causa-efecto
y, asi, dar respuesta a un sinniimero de interrogantes que los econo-
mistas frecuentemente se plantean. £C6mo se explica la cooperacién
cuando los actores econémicos toman decisiones a partir de calculos
costo-beneficio que los llevan a comportamientos oportunistas?; éde
qué manera el individualismo puede estimular la confianza social?;
¢como se justifica la capacidad de innovacién cuando los individuos
con aversion al riesgo sopesan todos sus actos mediante un cuidadoso
calculo racional? Asimismo, las teorias culturalistas podran aportar
respuestas satisfactorias en la explicacién de estos y muchos otros
fenémenos sélo cuando logren explicar en qué condiciones puede
surgir una cierta norma social o creencia que sea conducente a un
determinado comportamiento econémico, en vez de suponer simplis-
tamente que este comportamiento se debe a que la norma social co-
rrespondiente esta presente.

1. La influencia de la insercion sociocultural
en el comportamiento econémico

En esta subseccion se explica un concepto de cultura que permite
establecer relaciones causa-efecto en el estudio del desempeno econé-
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mico de paises, comunidades o cualquier tipo de colectividad. Este
concepto facilita la construccién de un marco metodolégico en el
que el comportamiento econémico de individuos se logra diferen-
ciar en funcién de su insercién social en una determinada regién o
pais." El concepto de cultura utilizado adquiere un matiz multidi-
mensional al caracterizarse por medio del “gobierno social”, o es-
tructura sociocultural subyacente, definido como el conjunto de
mecanismos socioculturales (relaciones interpersonales, normas so-
ciales, valores y vinculos de poder) que condicionan el comporta-
miento de los individuos en tanto que son miembros de redes
sociales y comunidades especificas.”

Al igual que en la teoria neoclasica, el esquema culturalista del
homo socioeconomicus se mantiene fiel al principio del individualis-
mo metodolégico y a la capacidad de eleccién a partir de preferencias.
Sin embargo, en esta tltima teoria los individuos son heterogéneos,
las preferencias se pueden modificar y el comportamiento humano
no siempre obedece al principio de “compatibilidad de incentivos”
para mitigar los efectos del oportunismo, sino que también esta condi-
cionado por factores culturales y, en particular, por un proceso de
insercién social que incide en el aparato analitico de “toma de deci-
siones” del individuo."” Esta tltima premisa hace que las preferen-
cias no sean definidas de manera axiomatica; éstas al igual que las
restricciones que acotan el accionar de los individuos se construyen
a partir de un proceso sociocultural evolutivo. De entrada, habria
que senalar que esta concepcién hace imposible la elaboracién de
una teoria general del comportamiento econémico."

11 Granovetter (1985) explica las diferencias entre la visién atomizada del mundo neoclasico
y las teorias de comportamiento que parten de la insercién social del individuo en comunidades y
redes sociales.

12 Término que parte de la idea de gobierno comunitario de Bowles y Gintis (2002) y de la de-
finicién de capital social de Durlauf (1999). Esta metodologia se presenta con mucho mayor de-
talle en X (2004) en el que se formula una teoria de “eleccién racional acotada con insercién
social” (ERACIS).

13 Francois (2002), cap. 3, presenta las caracteristicas mas distintivas de los enfoques neocla-
sicos y socioldgicos. La “compatibilidad de incentivos” implica que las acciones elegidas por los
actores comprendidos en una transaccién necesariamente maximizan la ganancia de cada una de
las partes, incluso si dicha accién consiste en imponer un castigo al oportunista con el consecuen-
te costo para quien lo aplica.

14 La teoria del gobierno social es de corte empiricista, ya que no basta con definir el aparato
analitico de “toma de decisién”, que aqui se denomina homo socioeconomicus, para generar pre-
dicciones de comportamiento a partir de simples apreciaciones deductivas. Con este enfoque el
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Cabe destacar que con esta teoria culturalista no se pretende sus-
tituir al homo economicus, que se define de manera axiomatica en la
escuela neoclasica walrasiana, con un homo reciprocans, un homo
altruisticus, un homo equalis, un homo parochius, o con cualquier
otra interpretacién generalizada del comportamiento humano.” Es
decir, en vez de desarrollar una teoria general del comportamiento,
con la que se hagan inferencias igualmente aplicables a toda la reali-
dad humana, resulta mis convincente construir una metateoria de
la naturaleza humana que permita describir la diversidad de compor-
tamientos entre los distintos grupos socioculturales y al interior de
éstos. Por tanto, el homo socioeconomicus busca explicar la hetero-
geneidad observada en el comportamiento humano y la posibilidad
de que varios modos de comportamiento coexistan simultidneamen-
te al interior de una comunidad. Asimismo, la distribucién de estas
variantes puede cambiar de una comunidad a otra debido a la espe-
cificidad histérica de un cierto tiempo y espacio. Estudios antropo-
16gicos como el de Henrich et al (2003) presentan evidencia empirica
de que la heterogeneidad del comportamiento entre grupos es pro-
ducto de la interaccién del individuo en un determinado gobierno
social.

2. La teoria del gobierno social y el desemperio de las naciones

Una vez que el gobierno social de una comunidad o pais se incor-
pora al analisis, las lineas causales del desarrollo econémico son mu-
cho mas variadas y complejas, en tanto que la endogeneidad de las
variables se generaliza y existen efectos coevolutivos. Es decir, la
cultura, a la vez que incide en el comportamiento, es también pro-
ducto de equilibrios que incluyen tanto elementos informales (nor-
mas sociales) como formales (sistemas legales e instituciones politicas
y econémicas). Independientemente de que ciertos componentes del
gobierno social puedan tener sus origenes en cuestiones geograficas,
demogrificas, coloniales o presiones extranjeras, la configuracién
sociocultural también se produce de manera endégena a partir del

conocimiento de la historia se torna un elemento primordial para explicar por qué cierto tipo de
fenémenos socioeconémicos se puede observar en un momento determinado.

15 Gintis (2000) presenta la definicién formal de algunos de estos homos, asi como algunas
consecuencias de su comportamiento.
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mismo desempefio socioeconémico.”® A su vez, los factores sociocul-
turales pueden incidir en la economia de modo directo y por medio
de las instituciones formales. Esto es asi ya que creencias, ideologias
y normas sociales le dan forma al esquema de comportamiento de los
individuos (homo socioeconomicus), lo que afecta el sentido de jus-
ticia, la confiabilidad de los compromisos y la capacidad de delibe-
racién de los individuos, todos elementos clave para el desempeno
econémico de las naciones."

Aunque en las teorias neoclasicas del crecimiento econémico tam-
bién se habla de una causalidad inversa, como lo indica el interés
por extraer el componente exégeno de las variables explicativas (por
ejemplo, instituciones formales, integracién econémica) en los estu-
dios econométricos," el problema de la causalidad es mas critico en
un enfoque sociocultural dado el papel central que tiene el gobierno
social para explicar el comportamiento humano. Mientras que en
las teorias estrictamente econémicas la doble causalidad arrojaria el
mismo signo en la relacién entre instituciones y desempeiio, en la
“teoria del gobierno social” una determinada configuracién sociocul-
tural podria tener en un principio un efecto positivo en el desempe-
o, pero al prolongarse éste se podria producir un reacomodo en las
variables criticas del gobierno social con consecuencias econémicas
desfavorables. Este resultado se debe en gran medida a que la teoria
del gobierno social destaca la endogeneidad de las preferencias. Por
ejemplo, una estructura sociocultural que propicie la acumulacién
de la riqueza podria a la postre, y en ciertas circunstancias, produ-
cir un cambio en las normas sociales que inciden en la ponderacién
que el individuo le da a las distintas preferencias (ego versus alter),
lo que llevaria a interrumpir dicho crecimiento cuando el “oportunis-
mo” se profundiza. Es decir, en esta perspectiva es factible la existen-
cia de una causalidad asimétrica, en la que la influencia se proyecta
en direcciones opuestas en distintos momentos.

16 Véase Inglehart (1997).

17 En un estudio econométrico de preferencias hacia la apertura comercial en individuos de
distintos paises, Mayda y Rodrik (2002) encuentran que estas preferencias son influidas de ma-
nera importante por aspectos no econémicos. En particular estos autores encuentran que indivi-
duos apegados a su regién o comunidad, o bien los que consideran ser de un estatus social alto y
los que presentan una identidad nacionalista tienen mayor probabilidad de favorecer una politi-
ca proteccionista.

18 Rodrik, Subramanian y Trebbi (2002) presentan una breve explicacién de la causalidad y
los efectos realimentadores entre integracién, instituciones y comercio.
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Por otra parte, para explicar la inercia institucional resulta con-
veniente dejar a un lado la premisa de que las clases gobernantes, y
los grupos que detentan el poder politico por medio de su fuerza
econémica, lo hacen exclusivamente en consideraciones propias de
un homo economicus. La aplicacién del teorema de Coase en el te-
rreno politico sugiere que cuando existe la posibilidad de que el de-
sempeiio agregado de la sociedad mejore con un nuevo acuerdo
institucional es factible que los actores participantes tengan los in-
centivos para realizar los cambios necesarios.” Segiin este plantea-
miento, los individuos o grupos que con las nuevas instituciones
resulten perjudicados seran compensados mediante el uso de trans-
ferencias. Los recursos de estas transferencias se pueden obtener
dada la mayor eficiencia generada por las nuevas instituciones. Sin
embargo, la validez empirica de este teorema queda totalmente des-
cartada para los analistas neoclasicos que subrayan la presencia de
costos de transaccién.

En el terreno politico y del cambio institucional estos costos se re-
presentan por medio del problema de credibilidad que implica hacer
valer estas transferencias una vez realizadas las reformas cuando
no existen tribunales, u otros poderes, que impongan decisiones a
las élites gobernantes. De igual manera, no es posible apelar a un
mecanismo de reputacién para apoyar compromisos en la medida
en que se trata de transacciones que no son recurrentes y que impli-
can a un gran nimero de actores. De aqui se concluye que a pesar de
los beneficios individuales generalizados de una reforma, ésta no
siempre tendra lugar y, por ello las instituciones tienen consecuen-
cias prolongadas en el desempeno econémico de una sociedad.

Sin cuestionar la pertinencia de los argumentos de economia poli-
tica, en este articulo se explica la inercia institucional a partir de la
coevolucion entre instituciones formales y cultura. Los paises que
por alguna razén geografica o histérica pudieron establecer ciertas
instituciones no extractivas incipientes fueron capaces de entrar en
un circulo virtuoso: mayor confianza social (es decir, menos oportu-
nismo generalizado) — instituciones que respaldan el estado de de-
recho — mayor confianza social, para de esta manera seguir una

19 Acemoglu (2003) establece una formalizacién del teorema de Coase en su variante politica.
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senda de desarrollo econémico alto.”” Es decir, el crecimiento se hace
posible debido a una serie de reformas institucionales, las cuales, a
su vez, se logran materializar dado que ocurren ciertos cambios cul-
turales. Por tanto, las transformaciones sucesivas en ambos factores
(formales e informales) impulsan el ingreso per capita en estos paises
a lo largo del tiempo.

Desafortunadamente, este proceso coevolutivo no ha seguido la
misma trayectoria en todos los paises, por lo que la brecha entre los
paises exitosos y los demas se abrié de manera considerable en el
transcurso del siglo XX; en otras palabras, la magnitud de la brecha
es en gran medida producto del efecto multiplicador que se origina a
raiz de la coevolucién. Mientras que los paises menos desarrollados
no han sido capaces de realizar las reformas necesarias para empu-
jar a sus economias hacia una espiral virtuosa, los paises desarrolla-
dos lograron desde hace tiempo comprometerse en un crecimiento
autosostenido por la implantacién paulatina de instituciones que
protegian los derechos de propiedad y por el surgimiento de normas
de confianza social.”

Cabe senalar que un modelo neoclasico también puede explicar la
existencia de equilibrios multiples y trampas de pobreza mediante
la idea de externalidades positivas y la complementariedad del capi-
tal.” En este marco la inercia se suele entender como la incapacidad
de una economia para moverse de un equilibrio inferior a otro supe-
rior, ya sea por problemas de coordinacién o bien por otro tipo de ar-
gumentos de economia politica. En contraste, en el modelo coevolutivo

20 Una institucién no extractiva es una institucién de derechos de propiedad que restringe el
accionar de la clase gobernante y los grupos econémicamente poderosos, disminuyendo con ello
la capacidad de extraccién de rentas que dichas élites tienen respecto a la mayoria de la pobla-
cién. Véase Acemoglu y Johnson (2003) y North (1981).

21 El inicio de una etapa coevolutiva favorable se puede producir cuando surgen circunstan-
cias muy especiales que reducen el interés por mantener el statu quo. Este seria el caso cuando el
poder politico de las clases gobernantes logra ser acotado de manera exégena, o cuando la dina-
mica social y econémica es tal que a las mismas élites les queda como tinica opcién buscar crecer,
o bien cuando el poder politico de las élites logra ser protegido y aislado de sus intereses econé-
micos. Cabe resaltar que una condicién para que el cambio se realice es que las élites no lo blo-
queen, siendo su fuerza relativa determinada en gran medida por el empuje de la sociedad civil
y, por ende, por la cultura prevaleciente en la comunidad. Asimismo, la transformacién también
requiere ciertos elementos socioculturales conducentes al surgimiento de instituciones formales
que impulsan el crecimiento. Una sociedad es capaz de generar prosperidad cuando las normas
sociales, las creencias, las ideologias y la interaccién social hacen posible que la tecnologia dispo-

nible se aproveche y el sistema econémico sea relativamente eficiente e innovador.
22 Véase por ejemplo Azariadis y Drazen (1990) y los modelos de crecimiento endégeno de

Romer (1986).
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aqui desarrollado la ubicaciéon de la economia en un determinado
equilibrio no es algo que pueda ocurrir de manera inmediata, debido
a que hay un proceso lento de evolucién en los atributos culturales de
los individuos y en las instituciones formales, ademas de que la dina-
mica coevolutiva esta vinculada a ciertas condiciones geograficas-
culturales remotas. Asimismo, la falta de coordinacién para posibilitar
un rompimiento del statu quo no es sélo un asunto de la fragmenta-
cién entre individuos cuyos intereses son afectados, sino también es
una problematica asociada a factores culturales y a la propensién de
los individuos a agruparse en defensa de una causa coman.

La inercia institucional también puede ser producto de la conti-
nua autovalidacién de las creencias imperantes en el gobierno social
de un pais. Las creencias de los individuos llevan a que los gober-
nantes acttien de cierta manera,” pero ello a su vez podria producir
ciertos resultados econémicos que las validen. Este reforzamiento
de la creencia haria que las instituciones se sostuvieran de manera
indefinida. En otras palabras, aunque la creencia se haya propaga-
do originalmente en el pais por alguna circunstancia accidental o co-
yuntural, su consolidacién a lo largo del tiempo se da por un proceso
de realimentacion entre las creencias y las instituciones.

Habria que aclarar que aunque la presencia de un factor exé6ge-
no, como la geografia o el pasado colonial, sea de gran importancia
para definir las “condiciones iniciales”, ello no implica que las insti-
tuciones contemporaneas sean iguales a las que operaban hace 100
anos o mas. El comportamiento de las élites y de los individuos en
general, el mismo crecimiento de la economia, los cambios tecnol6gi-
cos y culturales, asi como diferentes perturbaciones en el sistema a
lo largo del tiempo, hacen que las instituciones al interior de cada
pais experimenten cierta evolucién a pesar de su probada rigidez.**

23 Esta linea argumental es usada por Alesina (2003) para explicar la mayor inequidad obser-
vada en los Estados Unidos en comparacién con Europa y por qué los paises europeos son mas
propensos a establecer numerosos programas gubernamentales de bienestar social. Partiendo de
la idea que los individuos tienen importantes preferencias prosociales, como el sentido de la jus-
ticia, ese autor sostiene que a pesar de que las preferencias, la tecnologia, la distribucién del ta-
lento y la propensién a trabajar fueran idénticas en ambas regiones, bastaria con que las
creencias de lo que es justo fueran diferentes para explicar la presencia de comportamientos dis-
tintos. En particular, la percepcién que se tiene de los factores que inciden en el éxito econémico
de las personas influye en la politica econémica que cada pais tiende a seguir.

24 Rodrik, Subramanian y Trebbi (2002) muestran, por medio de un estudio de corte trans-
versal entre paises, que la influencia de la geografia (tasa de mortalidad de colonizadores) en el
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11. UNMODELO COEVOLUTIVO A PARTIR DE LA TEORTA
DEL GOBIERNO SOCIAL

En esta seccién se formalizan las dos ideas clave de la teoria del go-
bierno social en la dindmica del desarrollo econémico presentadas en
parrafos anteriores: i) la presencia de un factor inercial que se pro-
duce por el hecho de que el estado de derecho, y en general el marco
institucional favorable para el crecimiento sostenido, se acompana
de la evolucién de actitudes o aspectos socioculturales que guian el
comportamiento humano; ii) la existencia de factores remotos que
dan lugar a ciertas condiciones iniciales determinadas fuera del am-
bito de la economia (por ejemplo, geografia, cultura), que son decisi-
vas para definir el tipo de trayectoria que las sociedades siguen por
periodos muy prolongados.

El modelo que se elabora en esta seccién ilustra una manera de
abordar la critica metodolégica de las teorias culturalistas respecto
a su incapacidad para explicar el surgimiento de normas sociales con
consecuencias para el desarrollo econémico. La teoria de juegos evo-
lutivos resulta un esquema analitico muy apropiado para estos fines.
Por otra parte, la sencillez del modelo no permite percibir del todo
la mecanica con la que los elementos culturales inciden en el compor-
tamiento del homo socioeconomicus; sin embargo, el modelo evolu-
tivo si permite resaltar la existencia de preferencias endégenas y de
individuos heterogéneos cuya distribucién en la poblacién se trans-
forma con el transcurso del tiempo, lo que afecta el comportamiento
agregado.

El marco analitico utilizado abre la posibilidad de que las institu-
ciones formales de una sociedad sean un producto endégeno de fac-
tores socioculturales, tanto inerciales como remotos, por lo que de
ser este el caso las hipétesis que sustentan la importancia del contex-
to local para la elaboracién de politicas pablicas (por ejemplo, Ro-
drik, 2002) son avaladas teéricamente. De hecho, los resultados del
modelo permiten argumentar que una institucién formal debe ser
congruente con la estructura sociocultural subyacente, o gobierno
indice institucional (restricciones contemporaneas respecto al ejecutivo) disminuye con el paso
del tiempo. El coeficiente asociado se estima en 0.94 para los aiios setenta, 0.87 en los ochenta y

0.71 en los noventa, lo que hace pensar que la importancia de la historia va perdiendo fuerza en
la explicacién de trayectorias divergentes.
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social, en tanto que la formacién de instituciones y normas sociales
se da a partir de equilibrios en el proceso coevolutivo que nace de la
interaccion social. Asimismo, la existencia de un factor remoto que
delimita el tipo de trayectoria por seguir permite explicar por qué los
antecedentes histéricos distantes inciden en el desempeiio contem-
poraneo de los paises.

En cuanto al elemento cultural mediato del comportamiento, el
modelo resalta el surgimiento de la confianza social en unas socieda-
des pero no en otras; es decir, la manera en que se generaliza la exis-
tencia de un grupo de individuos que son dignos de confianza en
tanto que actian de acuerdo con lo prometido por el simple deseo de
ser congruentes con sus principios. Situacién que contrasta con las
premisas neoclasicas, en las que la confianza es coyuntural y pro-
ducto de un célculo estrictamente racional por parte de individuos
inclinados a ser oportunistas cuando les conviene a sus intereses
particulares. Cuando ambos atributos culturales (oportunismo o con-
fianza social) estan presentes en una poblacién heterogénea es nece-
sario precisar las condiciones en las cuales uno de ellos se disemina
entre la poblacién y, de ahi, analizar las consecuencias que la distri-
bucién de comportamientos tiene en el desempeiio econémico de la
sociedad en el equilibrio.”

Por otra parte, el modelo plantea que cada comunidad exhibe una
cierta densidad social (s), en tanto que los individuos presentan la-
zos sociales multiples y una determinada afinidad cultural que les
permite imponer sanciones sociales cuando los actores se compor-
tan de manera oportunista.”” Aqui se supone que la eficacia de di-
chas sanciones se incrementa cuando aumenta la densidad social de
la comunidad, es decir, normas sociales respaldadas por el ostracis-
mo, y la sancién social tienen mayor importancia en el comporta-
miento humano cuando existen vinculos muy estrechos entre los
miembros de la comunidad.

Si bien las redes sociales densas contribuyen a abatir el compor-
tamiento oportunista, también es cierto que en este contexto sociocul-

25 Francois (2002) explica la importancia que tiene la presencia de individuos dignos de con-
fianza en la formacién de redes de negocios y en el uso de tecnologias modernas que producen
con economias de escala y altos niveles de especializacién.

26 Véase un ejemplo histérico de las consecuencias econémicas de este tipo de sanciones en
Greif (1994).
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tural las posibilidades de hacer negocios rentables son mermadas.
Esto se debe a que las ganancias se reducen por la pobre especializa-
cién que ocurre en comunidades en las que se interactiia comercial-
mente con individuos vinculados socialmente. En cambio, cuando
las transacciones se realizan entre individuos pertenecientes a redes
sociales muy diferentes es posible combinar las distintas capacida-
des y dotaciones de recursos de cada lugar para obtener mayores
beneficios econémicos. De aqui que la densidad de las redes sociales
ofrezca tanto beneficios como costos econémicos para la comuni-
dad.”” Esta variable se concibe como el factor sociocultural remoto
del modelo al suponer que sus origenes (no especificados de modo ex-
plicito en el modelo) son lo suficientemente distantes en el tiempo
como para dar lugar a un proceso coevolutivo en el que las variables
endégenas se modifican con lentitud.

1. Descripcion de los actores y las variables

Con el objetivo de explicar de una manera relativamente sencilla
la tesis del articulo se sigue el esquema metodolégico presentado en
Bowles (2004), pp. 257-264, quien en su analisis evolutivo utiliza un
juego asimétrico con dos categorias de actores socioeconémicos en la
comunidad: un comprador (P)y un vendedor-productor (S). Cada
una de estas categorias presenta, a su vez, individuos de dos tipos
que se comportan de acuerdo con actitudes especificas. Dichas acti-
tudes no se interpretan como estrategias u opciones que se eligen en
cada periodo a partir de un analisis costo-beneficio, sino mas bien se
definen como atributos que guian el comportamiento de los distin-
tos tipos de individuos. En la variante aqui desarrollada, un primer
tipo de comprador tiene una actitud que lo motiva a realizar la ad-
quisicién de mercancia mediante el uso de contratos legales, mien-
tras que el segundo tipo de comprador presenta una actitud que lo
lleva a participar en un mercado informal. Cuando un individuo si-
gue la primera de estas conductas contribuye a apuntalar el “estado
de derecho” de la economia (R); en contraste, cuando el individuo

27 Bowles y Gintis (2004) presentan un modelo formal en el que el parroquianismo o densi-
dad de las redes sociales determina la rentabilidad de los beneficios econémicos y el interés de los
individuos para interactuar al interior de una red de negocios o bien por medio del mercado
anénimo.
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prefiere seguir el segundo comportamiento refuerza una conducta
social de ilegalidad (C)en tanto que la transaccion se efecttia a través
de redes sociales y no por los cauces establecidos por las autorida-
des que representan a la sociedad.”

Tener una actitud u otra genera costos y beneficios diferentes pa-
ra las partes implicadas en la transaccién. Por un lado, los contratos
traen consigo el costo de pagar los impuestos correspondientes; sin
embargo, el hacerlo asi también brinda el beneficio de poder acudir
a un sistema judicial en el que los tribunales pueden imponer san-
ciones administrativas a los vendedores que incumplieron con la ca-
lidad inicialmente estipulada. Por otro lado, cuando el comprador
hace uso de la transaccién informal se evaden los impuestos propios
del contrato legal, lo que produce un mayor beneficio neto para am-
bas partes pero, a su vez, elimina la posibilidad de acudir a los tribu-
nales cuando el vendedor no cumple con sus promesas; ademas, las
ganancias son mermadas por la falta de especializacién que resulta
cuando las transacciones quedan acotadas a la red social.

Que un porcentaje relativamente alto de individuos realice sus
transacciones a partir de un esquema de contratos legales indica
que la calidad de las instituciones formales es alta, porque existe
congruencia entre los incentivos de la poblacién y un marco consti-
tucional que acota la discrecionalidad. Es decir, no basta con que en
algin momento se haya establecido un marco legal que sancione el
oportunismo en las transacciones; también se requiere que los miem-
bros de la sociedad tengan interés por acatar las instituciones for-
males. En este sentido, unas reglas formales que en el papel buscan
reducir la unilateralidad de los actores (por ejemplo, el repudio de
contratos) no pueden considerarse como instituciones de calidad en
la medida en que no sean aceptadas de manera generalizada por los
miembros de la sociedad.”

28 En el modelo el gobierno no actia como una élite politica con intereses propios, de manera
sencilla se define como una estructura histéricamente heredada por la sociedad; de aqui que los
ingresos tributarios recaudados sirvan para sufragar los gastos de una burocracia cuyo creci-
miento depende de la interaccién entre compradores y vendedores.

29 Por ello no queda claro que elaborar un indicador institucional exclusivamente a partir
del marco constitucional de una sociedad sea un buen criterio para definir la calidad institucio-
nal. En muchos casos estas legislaciones son casi “letras muertas” porque no reflejan la realidad
juridica de una sociedad. Quiza por ello las instituciones resultaron ser estadisticamente poco

significativas para explicar el crecimiento en los resultados econométricos presentados en Glae-
ser et al (2004). En otras palabras, mas que definir la calidad de las instituciones formales a par-
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Por tanto, el modelo supone que la sociedad heredé un bagaje socio-
cultural (densidad de las redes sociales) y un conjunto de institucio-
nes politico-econémicas (tasa impositiva, eficiencia de los tribunales
y sanciones administrativas) que fueron establecidos en un periodo
distante; aunque las instituciones formales pueden, a su vez, ser pro-
ducto de factores socioculturales no especificados en el modelo. De
cualquier manera este legado histérico se considera exégeno en el
modelo y por ello es inamovible a lo largo de la etapa evolutiva en
consideracién.”

Si se considera que uno de los objetivos del articulo es explicar la
manera en que ciertas instituciones formales se construyen a partir
de un proceso coevolutivo, en el que las normas sociales avalan a di-
chas instituciones, no es necesario especificar las razones por las
que otras instituciones (por ejemplo, la politica impositiva y la cali-
dad del sistema judicial) son consideradas como variables ex6genas
en el modelo. En el articulo se quiere mostrar, simplemente, c6mo la
interaccion social contribuye a generar nuevas instituciones forma-
les (por ejemplo, uso de contratos legales) y caracteristicas culturales
(por ejemplo, confianza social) a partir de ciertas instituciones for-
males e informales con origenes muy distantes. En particular, la
mecanica evolutiva sugiere que una institucion es resultado de la ge-
neralizacién de determinadas actitudes entre los individuos de una
poblacién, quienes reaccionan a partir de su legado histérico carac-
terizado por su gobierno social y las reglas formales heredadas. En
otras palabras, un equilibrio identificado con un comportamiento
ampliamente aceptado en la poblacién facilita la formalizacion de
dicho comportamiento por medio de reglamentos, c6digos legales y
marcos constitucionales.

En cuanto a los vendedores-productores, un primer tipo se carac-
teriza por individuos dignos de confianza (T') que actiian ofreciendo
tir de ciertos criterios en las reglas legales permanentes, habria que clasificarlas en funcién de la
manera en que motivan a los miembros de una sociedad a seguir el “espiritu” de la ley.

30 Debido a que la endogeneidad de las variables de un sistema dindamico se definen en fun-
cién del horizonte de estudio y la perspectiva académica con la que se concibe el problema, en
este articulo se supone que los factores remotos son exégenos en tanto que se mantienen inaltera-
dos mientras transcurre el proceso evolutivo y el equilibrio socioeconémico se materializa. Sin
embargo, cuando el horizonte y la perspectiva se amplian es posible observar que algunos de es-
tos equilibrios no son del todo sélidos, en tanto que existen accidentes histéricos y factores deses-

tabilizadores que logran inducir una ruptura en el sistema; véase un analisis mas detallado de
este tema en X (2005).
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la mejor calidad posible del bien sin importar la arena institucional
en la que tiene lugar la transaccién. Mientras que un segundo tipo
de individuos exhibe una actitud oportunista (O) en tanto que pro-
duce el bien demandado con una calidad inferior, independiente-
mente del mecanismo con el que se efectie la transaccién (contratos
o redes sociales). Esto es asi ya que se trata de un juego de una sola
interaccion en el que no operan los mecanismos de reputacién que
inducen el buen comportamiento de individuos con preferencias
egoistas. Se supone que los individuos del primer tipo, cuyas prefe-
rencias son congruentes con la confianza social, producen una mer-
cancia cuyos altos beneficios son repartidos entre comprador y
vendedor, aunque también cargan con el costo de realizar un es-
fuerzo para cumplir con las altas normas de calidad; en contraposi-
cion, las actitudes oportunistas pierden rentas por la baja calidad
pero a la vez reducen el costo del esfuerzo realizado.

El modelo sugiere, entonces, que los actores socioeconémicos de
una poblacién pueden tener diferentes actitudes y modificar sus
preferencias a lo largo del tiempo, por lo que su presencia relativa
en la comunidad se explica por la coevolucién y los antecedentes
histéricos de la sociedad; es decir, la distribuciéon de actitudes res-
ponde tanto a factores culturales remotos (gobierno social) como al
marco institucional imperante en la sociedad en cada periodo. Asi,
un comprador que modifica su actitud respecto al “estado de dere-
cho” de una comunidad lo hace por medio de la socializacién y en
funcién de los beneficios relativos que le proporcionan los entornos
institucionales disponibles (contrato-mercado formal versus ilegali-
dad-red social). Mientras tanto, los vendedores asimilan lentamente
una pauta cultural a partir de la fuerza econémica relativa que
brinda el seguir una conducta o preferencia especifica (confianza
social versus oportunismo). Por tanto, lo que en un momento puede
considerarse como una toma de decisién individual, en una perspec-
tiva mas amplia se puede interpretar como el proceso de formacién
de la cultura y las instituciones de una sociedad.”

31 Si bien en el modelo no se habla de un individuo representativo, a la usanza del homo eco-
nomicus, si se hace referencia a tipos representativos cuyos comportamientos particulares afec-
tan el desempeiio agregado; por tanto, en este sentido, el planteamiento es congruente con el
principio del individualismo metodolégico. Ahora bien, aunque en un periodo determinado los
individuos no eligen estrategias dado que actian en funcién de sus atributos culturales, con el
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De esta manera en el modelo existen cuatro combinaciones posi-
bles de actitudes. Para simplificar se supone que los beneficios o
rentas brutas, obtenidos con la transaccion, se dividen en partes
iguales entre comprador y vendedor, y que la calidad del bien o
monto de dichas rentas puede ser alto (Y ") o bajo (Y ");en este tlti-
mo caso el costo del esfuerzo realizado para generar el producto es
nulo (g =0) cuando no hay sanciones sociales que obliguen al pro-
ductor-vendedor a mejorar la calidad. De aqui que los beneficios
correspondientes para compradores y vendedores, respectivamen-
te, sean los siguientes:

Combinacién {R, T}: {”;H, ”;H - } (1)
L L
Combinacién {R, O}: {Tg [A-m)+ 7 +},t)],‘c}2] [A-m)+ =1 - p)]} (2)

3)

HE —g) YHE -
Combinacién {C, T};{Y (2 s), Y (; s) q}

L L
Combinacién {C, O}: {ﬂ; , SI; —q(s —l)} 4)

en las que T es la probabilidad de que los tribunales fallen a favor del
comprador en caso de darse el oportunismo (produccién de mala
calidad); 1 < 1 representa la tasa de la multa o sancién administrati-
va; T indica la tasa de retencion de rentas del individuo (1 — tasa im-
positiva o de extraccion).

En los beneficios de las dos primeras combinaciones se observa
una reduccién en las rentas individuales por efecto de los impuestos
gravados cuando la transaccién se realiza por medio de contratos.
Cabe también notar que en el caso de oportunismo, los compradores
con contrato tienen la posibilidad de compensar sus pérdidas cuan-
do los tribunales aplican una sancién administrativa a los vendedo-

. L . T o . .
paso del tiempo si existe “agencia”, ya que los individuos asimilan el comportamiento que reditia
los mayores beneficios relativos. En el modelo se supone que la racionalidad es acotada dado que
la poblacién modifica sus actitudes s6lo paulatinamente y en funcién de beneficios observados.
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res que producen con baja calidad. En contraposicién, en las dos
altimas combinaciones, en las que la transacciéon se realiza en el mer-
cado informal, las redes sociales inciden en los beneficios netos ya
sea porque impera el oportunismo y se hace necesario el mecanismo
de sanciones sociales (g[s—1]), o bien porque el acotar la actividad
econdémica a la red social limita las posibilidades de especializacién
(Y "[2 — s]). Con fines de simplificacién se supone que el efecto nega-
tivo de este acotamiento se da de manera exclusiva en el contexto de
vendedores dignos de confianza, en el que la produccion es relativa-
mente alta (Y "), mientras que en situaciones de oportunismo este
efecto no se incorpora ya que la produccion es de por si baja (Y ").

Aunque las sanciones sociales acarrean un costo al productor al
suponer queq > Y "2 ,éstas le permiten al comprador resarcir parte
de los bajos beneficios generados con la adquisicién de un producto de
mala calidad,” por lo que el modelo también supone que sY" < Y"
para s € [1, 2]. Cabe destacar que la economia no opera con redes
sociales en la combinacién (2), por lo que las sanciones administrati-
vas son el Ginico mecanismo de castigo ante violaciones en los compro-
misos pactados. En este panorama un incremento en la eficiencia de
los tribunales (mayor ) no tiene efecto alguno en el beneficio total
sino simplemente en la manera en que éste se distribuye entre com-
pradores y vendedores.

2. El proceso evolutivo

Debido a que el comportamiento del homo socioeconomicus obe-
dece a una racionalidad acotada, el modelo supone que comprado-
res y vendedores tienen actitudes que se modifican lentamente y
s6lo cuando el haber seguido otro tipo de preferencias haya reditua-
do beneficios econémicos mayores en las transacciones previas de la
comunidad. En un momento determinado existe una fraccién (0) de
vendedores dignos de confianza y una fraccién (1 —9) de tipo opor-
tunista, mientras que los compradores se dividen en una proporcion

32 En la presente formulacién las sanciones sociales no acarrean un costo relevante para los
actores que las imponen, quiza porque este costo es muy pequeno al repartirse entre todos los ac-
tores participantes en la red. Asimismo, en el contexto de un homo reciprocans la aplicacién de
sanciones no conduce a problemas de credibilidad como ocurre con el homo economicus, por lo

contrario, la psique humana es tal que dicha conducta podria incluso producir satisfaccién.
Véase las referencias citadas en Gintis (2000).
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(v) preocupados por acatar el estado de derecho y una proporcién
(1 — y)que actiian de manera corrupta.” Cuando el tamano de la po-
blacién de vendedores y compradores se normaliza con la unidad,
se habla indistintamente del niimero de individuos de cierto tipo o
de la fraccién de individuos con determinado atributo.

En otras palabras, el anilisis utiliza un mecanismo de trasmisién
cultural en el que las preferencias del individuo, y su comporta-
miento correspondiente, se actualizan por medio del criterio de “be-
neficios monoténicos”; por tanto, las actitudes que ofrecen beneficios
por encima del promedio suelen ser asimiladas poco a poco en la po-
blacién. De manera concreta, la dindmica evolutiva parte de la pre-
misa de que en cada periodo s6lo un porcentaje de la poblacién (®)
realiza transacciones y considera la posibilidad de modificar su acti-
tud o “idiosincrasia”. Por ejemplo, un comprador tipo R tendra la
disposicién a modificar su actitud cuando obtiene informacién de
que un comprador “modelo” de su mismo tipo obtuvo en el pasado
un beneficio menor al obtenido por un comparador “modelo” del
tipo C. Asimismo, el modelo supone que la poblacién es grande y que
un comprador es emparejado aleatoriamente con un vendedor; de tal
manera que la probabilidad de que ocurra una transaccién entre un
corrupto y un oportunista dependera de las frecuencias relativas de
estos tipos de individuos en la poblacién ([1 —y] [1 - d]).

A continuacién se describen las trayectorias que siguen las dos
distribuciones de categorias en la poblacién. De acuerdo con el me-
canismo de trasmisién cultural descrito lineas arriba se tiene que el
porcentaje de vendedores oportunistas en la poblacién disminuye
cuando las rentas esperadas por los tipos dignos de confianza (V")
son mayores a las rentas esperadas por individuos con actitudes
oportunistas (V). De igual manera es mas factible que en periodos
subsecuentes haya un mayor niimero de compradores que decidan
respaldar el estado de derecho cuando el beneficio esperado de los
que usan contratos (V") es mayor a las rentas promedio generadas
por los que acuden al mercado informal (V). De esta manera, la
evolucién en el tiempo de las frecuencias y y 0 vienen dadas por las
siguientes expresiones:

33 Este tltimo término obedece a la naturaleza ilegal de las transacciones realizadas por me-
dio de las redes sociales y no a la solvencia moral del individuo.
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Y=y — oy —1)A - xp)a, V=V + oyl —v) (xp)0p V=V (5)
8 =8 - w31 —8)1 —x)a V-V +@d(1 - 8) (xg)asV =V (6)

en las que ! y 8! son las frecuencias de compradores con contratos y
vendedores dignos de confianza para el siguiente periodo, respecti-
vamente; O, y 0.y son constantes positivas que hacen que los dife-
renciales de beneficios esperados (V" — V¢, V' —V?)se expresen en
términos de probabilidades; mientras que x, y x; toman un valor
unitario cuando V> V¢ y V' >V’ respectivamente, e igual a cero
en caso contrario.

De acuerdo con (5) o (6) la frecuencia esperada de contratos (o de
actitudes de confianza) en el siguiente periodo se incrementa si el di-
ferencial de beneficios esperados es mayor actuando con el estado
de derecho (o siendo digno de confianza), en cuyo caso se tiene que
1-x,=0(0ol—x,=0).Porlo contrario, habra un decremento en es-
tas frecuencias cuando dichos diferenciales son negativos, situacién
que llevaria a que tanto x, como x, en (5) y (6) respectivamente, sean
iguales a cero. Los dos tGltimos términos de la parte derecha de la ex-
presién (5) indican que un comprador tiene en ocasiones la oportu-
nidad de conseguir informacién de los beneficios obtenidos por
compradores “modelo” tipo Ry tipo C, lo que se da con probabili-
dad oy(1 —v), ya que sélo un porcentaje (0) de compradores realiza
transacciones en el periodo y de éstos sé6lo una proporcién (y[1—7v])
recibe la informacién de los tipos “modelo” que le permite ajustar
sus preferencias en el periodo.

Una vez recibida esta informacion, la modificacion de actitud ocu-
rrira en la medida en que el diferencial de beneficios sea adverso a sus
preferencias originales. De esta manera la frecuencia original de com-
pradores tipo R (primer término en 5) se vera reducida cuando la
informacién recibida indica que V,.> V, (segundo término), o bien se
incrementara cuando se aprende que V,> V. (tercer término). En tan-
to que la expresion (6) representa la ecuacion en diferencia analoga
para describir los cambios en la frecuencia de vendedores tipo T'. Des-
pués de un poco de dlgebra, de reescribir las expresiones (5) y (6) en
tiempo continuo, y de suponer que ® = ., = 0., =1, para simplificar la
exposicion, se llega al siguiente sistema de ecuaciones de replicacién:*!

34 Esta simplificacién implica las siguientes consideraciones: i) todos los individuos de la po-
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&y - -y M
con
VR=5{%}+(1—5){%[1+W]} ®)
VC=5{—YH(§_S)}+(1—6){SY2L} )
y
% =31-83)(V"'-v) (10)
con
H YH2 -5
VT=y(T€ —@m—w(%—qJ an
L L
V"=v{ﬂ; [l—nu]}m—v){sz —q(s—1>} (12)

Proposicién 1. Los equilibrios o estados estacionarios del sistema
dinamico (7)-(12) vienen dados por las siguientes combinaciones
de parametros: A={y=1,6=1}, B={y=0,6=0} yC ={y =%,
8 = 8*},” en los que estos tltimos valores coinciden con el equili-
brio Nash en estrategias mixtas de un juego de una sola tirada y se
definen de la siguiente forma:*

sYL-YH@2 -5
#4_(1(2_3)

y*= —= ) (13)
(-2 +s)YT—{r[l —nu]—s}Y?—q(s—l)

. Yi{s —t[1 + nu]}
Yo -2 4+5)+ Y {s—t[1 + nu]}

(14)

blacién (@ =1) realizan transacciones en cada periodo y en consecuencia ajustan sus preferen-
cias sireciben la informacién de que la actitud original no reditia beneficios econémicos, y ii) los
parametros del modelo son tales que el diferencial de beneficios para cada categoria estd acotado
entre cero y uno, lo que vuelve irrelevante el que o.p y 0.5 sean menores a uno.

35 En un sistema de replicacién los estados estacionarios se obtienen cuando 0y/ 0t =0y 03/
0t =0. Los valores{y =1, 8 =0},{y =0, 8 =1} se descartan como candidatos a equilibrio por ser
estados estacionarios estrictamente inestables como se describe lineas abajo.

36 Valores a los que se llega al suponer que VT =VO0 y VR=VC,
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Por tanto, en dos de los tres equilibrios prevalece el monomorfis-
mo, ya que un tipo de compradores y otro de vendedores desapare-
cen completamente de la poblacién, y en el tercer equilibrio se tiene
un bimorfismo en el que coexisten individuos de los dos tipos para
cada categoria.

Proposicién 2. Las combinaciones (1)-(4) dan lugar a un juego asi-
métrico de coordinacion en el que (R, T)y (C, O) se definen como
convenciones o equilibrios Nash en estrategias puras segin los si-
guientes supuestos:37

2—s< 1<

15
1 +7u 15

YH2 —s)—sY" <q< T[YH -1 —mp)Y*H]

22 —s) 2 (16)

A partir de los supuestos de esta proposicion y de una condicién
de estabilidad adicional, por definirse en el siguiente apartado, es
facil verificar que las expresiones y* y &* tienen valores estricta-
mente positivos.” De lo anterior se concluye que los equilibrios Nash
en un juego de coordinacién de una sola tirada coinciden con los
equilibrios del juego evolutivo aqui descrito. Con la diferencia de
que en el planteamiento evolutivo la racionalidad es acotada y la tran-
sicién hacia los distintos equilibrios es pertinente para el analisis.
Por ello, en el esquema evolutivo, las condiciones iniciales definidas
por el gobierno social subyacente permiten conocer cual de estos
equilibrios logra ser alcanzado.

3. Condiciones de estabilidad

Para caracterizar el proceso coevolutivo de las instituciones (7,
1—-7)y la cultura (5,1 —0), descrita ya en el sistema de replicacién
(7)-(12), es necesario precisar la naturaleza dinamica de los equili-
brios antes referidos.

37 Siendo la desigualdad izquierda en (16) valida para s € [1, 2); asimismo, la desigualdad de-
recha en (16) garantiza que y* < 1.

38 Como la variable s define el grado de densidad de las redes sociales, adviértase que estas
restricciones se cumplen con mayor facilidad en la medida en que aumenta la densidad de la red.
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GRAFICA 1. Diagramas de fase parciales

(a) Dinamica institucional (b) Dinédmica cultural

Ay %

VC
sY72-q(s-1)

sY'/2 H
Y2 -s)y2-q

rYL/[1 + 7] /2

Proposicién 3. Los equilibrios A y B son asintéticamente estables y
el equilibrio C es estable en un sentido débil cuando se cumple la
condicién (15), la desigualdad izquierda de (16) y la siguiente res-
triccién:”

Y +5s-2)- Yt (1 —np)—s]

2(s—1) (17)

q<

En los diagramas de fase parciales presentados en la grafica 1 se
muestra una dinamica cultural e institucional que genera el panora-
ma descrito en la proposicién.” Para valores de d > 6*y dey > y*la
dinamica del sistema es tal que se produce un incremento en la fre-
cuencia de contratos (Ay > 0) y de individuos dignos de confianza
(Ad > 0),respectivamente. En estas condiciones de estabilidad, el dia-
grama de fase del sistema en su conjunto queda caracterizado por
las flechas direccionales presentadas en la grafica 2 y el equilibrio C
es un punto de silla.

Proposicion 4. En el sistema de replicacién descrito por las ecuacio-
nes (7)-(12), en el que la interaccion de cada periodo se representa
como un juego de coordinacién [supuestos (15)y (16)] y la condi-
cion de estabilidad (17) se cumple, los valores culturales y las ins-
tituciones tienden a asimilarse poco a poco en la poblacién hasta

39 Esta condicién de estabilidad garantiza, ademads, que y* > 0.

40 En realidad, la condicién (17) sélo implica que la pendiente de V O sea menor en magnitud que
ladeVT, pero no forzosamente que ambas sean positivas. De igual manera, la condicién (15) tam-
bién hace que la pendiente de V€ sea menor en magnitud a la pendiente de VR, sin determinar el
signo de estas pendientes.
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GRAFICA 2. Equilibrios y dindmica coevolutiva
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llegar a generalizarse en alguno de los dos equilibrios monomérfi-
cos; con excepcion de las economias cuyas condiciones iniciales
las ubican en algtin punto de la linea transversal por lo que la di-
namica del sistema las conduce hacia C (véase grafica 2).

Si inicialmente la sociedad se encuentra en un punto como E, de
la grafica 2, la dindmica coevolutiva del sistema la llevara a ubicar-
se en el equilibrio B, en el que prevalece el oportunismo y no existe
estado de derecho alguno. En estas circunstancias, el desempeiio
econémico es desafortunado, en tanto que la produccion es baja, la
recaudacion fiscal es nula dada la alta evasién propia de los mer-
cados informales, y el “bienestar” de compradores y vendedores es
relativamente reducido cuando ademas se cumple la siguiente con-
dicién:

£ Y

q< BCEN (18)

Por lo contrario, si la sociedad comienza en un punto como E ,
ésta terminara operando en una cultura de confianza social, un es-
tado de derecho, un ingreso per capita alto y un gobierno con capa-
cidad de recaudacion.
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II1. 1.A IMPORTANCIA DE LAS CONDICIONES SOCIOCULTURALES
REMOTAS EN EL DESEMPENO ECONOMICO

De los resultados anteriores se infiere que la posicién relativa del
punto de partida de la economia y, por ende, la naturaleza de ciertos
factores remotos es fundamental para definir cual habra de ser el
marco institucional y las pautas de comportamiento social de una
comunidad. De la grafica 2 queda claro que las areas del cuadrado
unitario divididas por la curva segmentada transversal determinan
cual de los dos equilibrios es mas probable. En el caso que se ilustra,
el equilibrio B sera el mas factible ya que es mayor su base de atrac-
cién, es decir, existe un mayor niimero de puntos de partida que hacen
que la dindmica socioeconémica lleve a la comunidad hacia este equi-
librio. Convendria destacar que, en el modelo, los factores remotos
no son los que definen la posicién absoluta del punto de partida de
la sociedad en el cuadrado unitario, sino méas bien su posicién relati-
va respecto a la linea transversal que cruza el punto de silla; por
tanto, variaciones en el grado de densidad social de la comunidad
modifican los valores del equilibrio C (y*, 5*)y, con ello, la magnitud
de la base de atraccién de los equilibrios monomérficos 4 y B.

1. Algunos ejercicios de estdtica comparativa

En esta subseccién se realiza una serie de ejercicios de estatica
comparativa que ilustran la manera en que cambios en las variables
ex6genas del modelo (grado de densidad social, probabilidad de que
los tribunales operen eficientemente y tasa de retencién) hacen mas
factible que la sociedad alcance un equilibrio u otro. En el analisis se
considera que los valores de estas variables son antecedentes hist6-
ricos inamovibles a lo largo de la etapa evolutiva en consideracion,
ya sea porque estan fuertemente enraizados en las costumbres e
ideologias de la mayoria de la poblacién, o bien porque existen pro-
blemas de coordinacién que dificultan su modificacién. Sin entrar
en detalles, se argumenta que su presencia se podria dar por in-
fluencias geograficas o religiosas, la imposicién prolongada de ciertas
pautas de comportamiento por parte de regimenes gubernamentales
anteriores, o bien por el surgimiento de una convencién en una eta-
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pa evolutiva previa que no ha sido perturbada por la aparicién de
nuevas creencias o innovaciones.

Asi, el alto grado de densidad social puede ser producto de un ais-
lamiento geografico, de un fundamentalismo religioso, de la renuen-
cia a tener contactos de cualquier indole con extranjeros, o bien por
una combinacién de todos estos factores; en tanto que tribunales
poco eficientes y esquemas tributarios extractivos pueden ser pro-
ducto de un origen colonial en el que se propici6é un aparato burocra-
tico motivado por componendas méas que por méritos y una legislacion
avocada a controlar los recursos mas que a impulsar la produccién.
Asimismo, el marco constitucional de un determinado pais podria
abogar por el respeto de los derechos de propiedad en la medida en
que existen contratos cuyo cumplimiento es, al menos teéricamente,
avalado por los tribunales; sin embargo, en la praxis la sociedad
tendria instituciones que no impulsan los mercados formales cuan-
do a la mayoria de la poblacién le resulta mas conveniente utilizar
las redes sociales para sus actividades econémicas.

En particular, y con el objetivo de identificar en la cultura (o go-
bierno social) a un factor causal “profundo” del desarrollo econé-
mico, resulta de gran interés para el analisis precisar si una sociedad
con lazos sociales multiples y estrechos es proclive a generar un
equilibrio de atraso socioeconémico, caracterizado por la ilegalidad,
el oportunismo y un magro ingreso per capita. Con dicho fin se obtie-
nen las derivadas de los valores del equilibrio C [expresiones (13) y
(14)] respecto al parametro s. De la misma grafica 2 se puede con-
cluir sin ambigiiedad alguna que cuando estas dos fracciones se mo-
difican en el mismo sentido, uno de los dos equilibrios es mas factible.
En concreto, a mayor 8* y y* se incrementa la probabilidad con la
que la sociedad se mueva en un circulo vicioso que conduce al equi-
librio B ya que su base de atraccién aumenta.

Después de una serie de pasos algebraicos, en los que se toman en
cuenta las condiciones que definen este juego como un problema de
coordinacién (15) y (16) y la condicién de estabilidad (17), es facil
demostrar que las derivadas tienen los siguientes signos:

5% o5 o5+

0, <0, <0 19
Os = on ot (19)
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6L*>O, ai*< 0, ay—>k<0 (20)
Os on ot
en los que la primera derivada en (19) toma un valor positivo si ade-
mas se agrega una restriccion que condiciona el valor de los parame-
tros de manera que las multas administrativas sean relativamente
altas de acuerdo con la siguiente desigualdad:

u>—2(11;” (21)

Proposicién 5. Al comparar dos sociedades y suponer que se cum-
plen las condiciones de coordinacion (15) y (16), estabilidad (17)
y sanciones administrativas altas (21), resulta mas factible que se
genere una inercia o dinamica coevolutiva negativa en aquella so-
ciedad en la que los antecedentes histéricos remotos son tales que
la presion social es relativamente mayor (As > 0) pero no extrema
(s<2). De esta manera, la coevolucién explica por qué la falta de
un estado de derecho se acompana del oportunismo generalizado
de sus pobladores.

Proposicién 6. Si se cumplen las condiciones de coordinacion (15) y
(16) y de estabilidad (17), el equilibrio evolutivo (C, O) tendera a
aparecer con mayor frecuencia cuando los antecedentes histéri-
cos hacen que la sociedad se diferencie sélo por tener una mayor
extraccion gubernamental (At <0) o bien unos tribunales que
operan con menor eficiencia (An < 0).

En términos intuitivos, la relativamente alta densidad social hace
que, por un lado, los compradores que acuden a las redes sociales
para realizar sus transacciones sean beneficiados por la presién so-
cial que restringe los efectos adversos del oportunismo. Aunque la
falta de especializacién disminuye potencialmente la produccién y
con ello las rentas de la comunidad, este efecto no resulta ser tan im-
portante ya que la transaccién ocurre en un entorno de evasién fis-
cal. Por otro lado, los vendedores que actian de modo oportunista
en un marco de ilegalidad también se benefician, a pesar de que sus
conductas sean castigadas socialmente, tanto por las rentas netas
mas altas que reditaa la baja evasion fiscal en estos mercados como
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por el alto costo de las sanciones administrativas que se aplican cuan-
do opera el estado de derecho. De igual manera para ciertas sancio-
nes sociales, la baja eficiencia de los tribunales y la gran extraccién
de rentas hacen que el actuar conforme a derecho sea poco rentable
para los compradores; en tanto que los vendedores se inclinan hacia
el oportunismo debido a que la pérdida de beneficios por la baja es-
pecializacién de la red tiene un mayor efecto cuando se produce con

alta calidad.

2. Equilibrio de riesgo dominante

Para llegar, en el apartado anterior, a la conclusién de que una
mayor densidad social conduce a la convencién B se supuso valida
la condicién (21). Sin embargo, también es posible arribar a este re-
sultado sin tener que recurrir a dicho supuesto; ello dependera del
cambio en el tamano de la base de atraccién y, por ende, de la mag-
nitud del cambio relativo en los parametros (A <0, Ay > 0). Para
precisar la naturaleza de este cambio es conveniente introducir el
concepto de equilibrio de riesgo dominante (ERD), que en su versién
evolutiva y estocastica coincide con la definicién de un estado esto-
casticamente estable (EEE)." Asimismo, el analizar la dindmica de la
sociedad a partir de conceptos de equilibrio evolutivo diferentes del
de estabilidad permite mostrar que el fen6meno de coevolucion entre
instituciones formales y cultura es robusto en tanto que no depende
exclusivamente de la mecanica de transformacién de actitudes ca-
racterizada con (5) y (6).

De acuerdo con Young (1998), cuando la mayoria de las veces los
actores eligen la estrategia por seguir a partir de su mejor respuesta
y s6lo en muy contadas ocasiones (€ > 0) actian con comportamien-
tos idiosincrasicos, se dice que la dinamica social produce un EEE
cuando la mayor parte del tiempo los actores siguen una de las con-
venciones.” Actuar de manera idiosincrasica en este contexto signi-
fica que el individuo no toma una accién a partir de un criterio de

41 Véase una demostracién formal de esta aseveraciéon en Young (1998), teorema 4.1.

42 Este concepto de equilibrio hace mas evidente la capacidad de eleccién que tiene el homo
socioeconomicus en el esquema evolutivo ya que los individuos acatan una norma social porque
les conviene hacerlo, aunque esta convencién puede ser modificada en la medida en que también
existen comportamientos idiosincrasicos que no se explican a partir del criterio de racionalidad.



LA CULTURA COMO FACTOR DEL DESARROLLO ECONOMICO 57

racionalidad y, por ello, es posible ir contra corriente a pesar de que
el resto de la comunidad opte por una determinada convencion.
Este mecanismo permite que las convenciones dejen de considerar-
se estados absorbentes y, por tanto, es factible la transicién de un
equilibrio a otro por una sucesién de movimientos idiosincrasicos.

El hecho de que se trate de un sistema ergédico, en el que la distri-
bucién de actitudes de la poblacién esta en constante movimiento,
no implica que todos los estados sean igualmente posibles. En el lar-
go plazo se puede definir el EEE como aquel estado que requiere una
gran cantidad de movimientos idiosincrasicos para dejar de soste-
nerse y pocos “errores’’ o movimientos idiosincrasicos para accesar
a él desde otras convenciones. Para encontrar un EEE se tienen que
definir cuéles son las trayectorias de una convencién a otra y su pro-
babilidad de ocurrencia para valores de € cercanos a cero. De esta
manera, se define Tig» O “resistencia reducida” de una trayectoria
que va de la convencién E; a E,, como el nimero minimo de indivi-
duos de la poblacién apegada a E; que tienen que adoptar estrate-
gias idiosincrasicas tipo k, de manera que se induzca a los otros
miembros de la comunidad a actuar en consonancia en su mejor
respuesta; en consecuencia, la convencion E, con la menor resisten-
cia reducida se define como el EEE. En términos de la notacién del
modelo, se dice que B es un EEE si se cumple que

r,p = min(l —=8%, 1 —y*)< min(0%, y*)=ry, (22)

Expresion que indica que la convencién A no se sostendra si mas
de (1 —&*) de los vendedores eligen O, 0 mas de (1 —y*) de los com-
pradores eligen C de manera idiosincrasica, es decir, cuanto mayo-
res sean 0™y Y*menos probable es que se rompa la convencién en B,
dado que se requiere un mayor nimero de movimientos idiosinera-
sicos para que el comportamiento racional opte por otra convencién.
En relacién con los factores remotos del modelo es posible afirmar
que un incremento en la densidad de las redes (As> 0) produce una
base de atraccién hacia B todavia mayor si la diferenciar,, —r,, se
incrementa con el impulso de Ay > 0, incluso cuando tiene lugar una
caida en el niimero de vendedores dignos de confianza (Ad < 0).

El que B sea un EEE de acuerdo con (22) también se puede repre-
sentar en funcién del concepto de ERD. Se dice que un equilibrio (i,7)
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es de riesgo dominante en un juego 2 X 2 cuando su factor de ries-
go es menor. Definido este tltimo como la menor probabilidad (p)
con la que los individuos (ya sea renglén o columna) formulan sus
creencias respecto a como la contraparte elegira i, de manera que les
resulte 6ptimo elegir i para una probabilidad estrictamente mayor
que p. Por tanto, el factor de riesgo de una de las dos convenciones
es el dominante cuando el riesgo de tomar una decisién errénea al
avalar esta convencién es menor al riesgo de equivocarse cuando se
toma la otra decisién; es decir, cuando la menor probabilidad asig-
nada por los jugadores a la eleccién del hecho por la contraparte es
la mas reducida. De esta definicién es facil demostrar que (22) se
puede reescribir de acuerdo con la siguiente expresién:

L, = gy —T{p) T3y — M3e) < [gp —Mpo) (13 —Tgp) =L, (23)

en la que Hi’;ﬁ es el beneficio del k-ésimo individuo (S = vendedor o
P =comprador) segtin la combinacién de actitudes (i, j)coni =R, C
y j =T, O;siendo cada uno de los términos entre paréntesis positi-
vos debido a las condiciones (15) y (16) que hacen de este juego un
problema de coordinacién.

En la grafica 3 se presentan dos posibles panoramas para el traza-
do de las lineas L, y L_."” En el panel (a) se cumple la desigualdad
(23) para todo nivel de densidad social que no sea el extremo. Situa-
cién que indicaria que la base de atracciéon de B es mayor a la de 4
para todo s€[1,2)y, por ende, (C, O) es siempre el equilibrio; sin
embargo, cambios en s modifican la distribucién de probabilidades
con las que se obtiene una convencién u otra. En el panel (b) se mues-
tra un panorama mas interesante, ya que la desigualdad (23) se cum-
ple sélo para una densidad social relativamente alta pero no extrema.
En este altimo contexto existen ciertos valores de s para los que la
convencion A es un ERD, aunque en este caso un cambio positivo en s
de cierta magnitud puede llevar a un nuevo ERD caracterizado por la
convencién B.* Cabe hacer notar que también es posible un pano-

43 En el apéndice se explica la manera en que se llega a la forma funcional de estas dos lineas.
La comparacién entre estas lineas sélo es valida para aquellos valores de s tal que L, y L son
positivas y ademas tienen pendiente positiva.

44 En este panorama, a partir de la interseccién de las dos lineas la diferencia Lc — Lr no sélo
es positiva sino que también se amplia conforme s se incrementa. Por tanto cualquier incremen-
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GRAFICA 3. Condiciones para la definicion del equilibrio
de riesgo dominante

(a) B es el tnico ERD (b) ERD en funcion del grado de densidad social
B es un ERD
T . \ S
1 2-142 1
Segmento Segmento
relevante relevante

rama (no descrito en la grafica 3) en que la convencién A es siempre
un ERD, sin embargo como se muestra en el apéndice este panorama
es menos factible cuando los tribunales operan con cierta ineficiencia.

Proposicion 7. En una sociedad cuyos antecedentes histéricos re-
motos son tales que la presién social es relativamente alta pero no
extrema (s' < s < 2),en la que se cumplen las condiciones de coor-
dinacién (15) y (16), estabilidad (17) y los costos del esfuerzo de
produccién son relativamente altos[¢ > (Y " —Y ")/2] la dindmica
social producira, con mayor probabilidad, un equilibrio inferior
caracterizado por el oportunismo, los mercados informales y un
reducido ingreso per capita cuando los tribunales operan con
cierta ineficiencia.

En sintesis, determinados factores socioculturales con origenes re-
motos ejercen su influencia hasta nuestros dias debido a que inciden
en la probabilidad con la que pueden ocurrir los distintos equili-
brios. A manera de ilustracién, en el modelo del articulo se muestra
que sociedades caracterizadas por un legado histérico de comporta-
mientos sometidos a grandes presiones sociales son propicias a gene-
rar una trampa de subdesarrollo institucional, en el que una cultura
de oportunismo cohabita con un estado de derecho limitado. Por

to en s aumenta la probabilidad de que (C, O) ocurra vis & vis (R, T') aunque de entrada la pri-
mera convencién siempre tiene una probabilidad de aparicién mayor a la segunda.
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otra parte, la mecanica coevolutiva de transformacion social le da
sustento teérico a las posiciones que afirman que las instituciones
formales estan insertadas en la cultura y que el atraso econémico de
ciertas sociedades contemporaneas se explica a partir de anteceden-
tes histéricos remotos.

CONCLUSIONES

El objetivo principal de este articulo es dar sustento analitico a una
posicion culturalista del desarrollo econémico, por lo que se descri-
be un mecanismo de inercia institucional distinto de los argumentos
neoclasicos basados en externalidades positivas y en incentivos de
economia politica. A partir de un modelo de teoria de juegos evoluti-
vos se muestra que las economias pueden seguir sendas de desarro-
llo econémico diferenciadas, debido a que existe una interaccién
entre factores institucionales formales y aspectos socioculturales.
Que un pais tome una senda u otra depende en gran medida de fac-
tores distantes, como la geografia, la religiéon o alguna otra variable
sociocultural insertada en la sociedad en tiempos remotos, de tal
manera que el proceso coevolutivo entre instituciones y normas so-
ciales genera una inercia prolongada que resulta dificil romper.
Cabe senalar que en el modelo se consideraron elementos histéri-
cos del gobierno social y ciertas variables institucionales formales
como exégenamente determinadas; en particular, se destacé el papel
de la densidad social como un factor remoto del proceso coevoluti-
vo. No obstante, desde una perspectiva de cientos de anos es posible
que el mismo desempeiio socioeconémico generado en el equilibrio
produzca una ruptura institucional-cultural con el correspondiente
cambio en las variables “remotas” que caracterizan al gobierno so-
cial y, a su vez, en el estado de derecho y las actitudes de la pobla-
cion. En consecuencia, en un horizonte de muy largo plazo mas que
hablar de equilibrios convendria hacer referencia a metaequili-
brios, entendidos éstos como las situaciones en las que no existen
factores desestabilizadores de la sociedad como para perturbar el
statu quo. Sin embargo, el presente articulo no tiene como objetivo
analizar la posibilidad de una causalidad inversa “profunda”, ni de-
terminar las condiciones en las cuales los metaequilibrios también
se pueden vincular a ciertos factores socioculturales y geograficos
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remotos. Basta con senalar que esta légica se puede observar hacien-
do uso de una metafora biolégica de los procesos evolutivos, en los
que las distintas perturbaciones (mutaciones) de los equilibrios a lo
largo del tiempo no impiden que las economias contemporaneas (or-
ganismos) tengan ciertas similitudes con atributos culturales (genes)
prevalecientes en tiempos muy remotos.

A pesar de que en el articulo sélo se eshoza un planteamiento teé-
rico del desarrollo econémico, sus implicaciones tienen una im-
portante consecuencia en el campo de la bibliografia empirica y en
especial en la relevancia de los modelos econométricos de corte trans-
versal entre paises para entender el proceso de crecimiento. Este
tipo de estudios tienen, por un lado, dificultades para identificar los
factores préximos, mediatos y remotos del crecimiento debido a la
presencia de multicolinealidad entre un gran espectro de variables
explicativas (por ejemplo, insumos productivos, variables macroeco-
némicas, instituciones formales, valores culturales y condiciones
histéricas y geograficas) y, por otro lado, presentan la problematica
que implica extraer el componente exégeno de una relacién endége-
na (o de doble causalidad) sin hacer uso de series de tiempo ni apro-
vechar la estructura jerarquica de las variables.

El analisis teérico presentado en este articulo muestra que las dos
complicaciones estadisticas seiialadas lineas arriba son en parte oca-
sionadas por el mismo proceso de desarrollo, en el que distintas va-
riables contemporaneas estan coevolucionadas, ya que la trayectoria
que siguen se define a partir de ciertas condiciones iniciales o ante-
cedentes histéricos remotos. En relacion con el problema de endo-
geneidad habria que cuestionar el uso indiscriminado de variables
histéricamente remotas como instrumentos.” Aunque la naturaleza
de estas variables sea de manera clara exégena es muy probable que
formen parte de un conjunto de factores subyacentes de coevolu-
cién y, por ende, al ser usadas como instrumentos violen la condi-
cién de ortogonalidad con el término de error.

Ahora bien, el incorporar en la regresién una variable institucio-
nal que indique el grado de discrecional del ejecutivo a la par de
cierto indicador sociocultural contemporaneo podria dar como re-
sultado una relacién estadistica no significativa para una de ellas

45 Véase por ejemplo Acemoglu et al (2001).
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cuando, en realidad, ambos factores son decisivos para explicar el
ingreso per capita de acuerdo con el marco teérico expuesto en este
articulo. Asimismo, el que un nimero relativamente reducido de
factores remotos incidan en un buen nimero de factores mediatos
hace factible que estas Gltimas variables no sean del todo robustas
cuando se realiza un anélisis econométrico de sensibilidad," sin que
ello signifique que estas variables no sean relevantes para la explica-
cion del desarrollo econémico de los paises. En resumen, la natu-
raleza coevolutiva de la dinamica socioeconémica invalida el uso de
los modelos econométricos de corte transversal para identificar a los
determinantes del crecimiento.

Una segunda gran inferencia derivada del articulo reside en la
importancia de aplicar politicas pablicas congruentes con la reali-
dad histérica del lugar o pais. Que las instituciones formales y las
pautas culturales sean parte de un proceso coevolutivo que emana
de factores remotos evidencia que las reformas institucionales no pue-
den ser universalmente aplicables. En particular, que el estado de
derecho sea parte de la evolucién de una comunidad en la que para-
lelamente se modifica la estructura sociocultural (o gobierno social
subyacente) hace que los “trasplantes” legales o la aplicaciéon de
“buenas practicas” puedan producir resultados contrarios a los an-
ticipados cuando dichos trasplantes o buenas practicas hacen caso
omiso del contexto local.

APENDICE: Elaboracién de la grafica 3

Lalinea L, de la expresién (23) es una recta con los siguientes parametros:

H o L
Intercepto = Yo (t-2) 2 -q- 24 I-mp)i<0
2 2 2
. Yoy ? "
Pendiente = — -q- 1- >0
endiente = — { 5 q 3 ( nu)}

ya que (t —2)< 0y los términos entre corchetes corresponden a (H,S{T - wa),
que es estrictamente positivo de acuerdo con la restricciéon (16). Nétese tam-
bién que esta recta cruza el eje horizontal en s =2 —1 > 0; por tanto al ser 1
una fraccién estrictamente positiva se tiene que 2 — 1 € [1, 2].

46 Véase Sala-i-Martin (1997), quien presenta un andlisis de sensibilidad en modelos econo-
métricos de crecimiento.
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En tanto que la linea L, es una curva cuya forma funcional se define de la
siguiente manera:

L,=s’X+sW+Z
con

L YL YH L YL YH H
X:YT|:+T_‘1 >0;W=—YT‘E(1+TE;,L) +T—q -y* YT—q <0;

I yH
Z=Y" t(1+mp) > 4 >0
cuyos signos se deben a que todos los términos entre paréntesis son positivos.
Debido a que Z > 0,1a curva cruza el eje vertical (s = 0) en su segmento po-
sitivo. Ahora bien, al derivar la curva L se tiene que

2
oL, =2sX +W; aag( =2X>0

S SOS

dado el signo de la segunda derivada se sabe que L_ es una curva convexa
cuyo valor minimo se encuentra en s = (—W/2X) > 0. El que este valor de s
sea positivo indica que la interseccién de la curva con el eje vertical se da en
el segmento con pendiente negativa. Asimismo, dicho valor de s genera un
valor L,.(—W/2X)< 0 cuando la curva tiene dos raices positivas, como se
presenta en la grafica 3.

Aunque esto Gltimo no se puede concluir de las restricciones (15)-(17); sin
embargo, el otro supuesto (L .(=W/2X) > 0) no cambia las consecuencias del
analisis. Por otra parte, el tinico segmento relevante de s es aquel tal que
L.(s)>0y L, (s)>0 como se inﬁe;;e de l;';ls sigléientesgexpresiones: L.= (HIZ'()
— o) [1gy —IT27) >0y L, = gy —TTep) [Ty —ITy) > 0, cuyos signos si
se infieren de las restricciones (15) y (16). Igualmente es facil mostrar que
en estas condiciones las derivadas de L, y L respecto a s son también estric-
tamente positivas. Por tanto, el rango relevante de s para comparar ambas
expresiones estd asociado a los segmentos de estas lineas que son estricta-
mente positivos y que ademaés tienen su pendiente positiva. Este resultado
implica que a lo mas hay una interseccién entre L . y L, en el rango relevante.

Cabe también notar que un decremento en la eficiencia de los tribunales
(Am < 0) produce una reducciéon de L, alo largo del intervalo s € [1, 2), como
se deduce al derivar esta expresion respecto a T y considerar que (15) se
cumple, en tanto que la curva L se desplaza hacia arriba en dicho intervalo
cuando el costo del esfuerzo para producir con calidad es relativamente alto
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[q > (Y" —=Y")/2]. De tal manera que menores niveles de T hacen mas facti-
ble que la curva L, quede por encima de L, para un intervalo mayor de sen
el rango relevante lo que, a su vez, hace mas probable que economias con
sanciones sociales no tan rigidas terminen en el equilibrio (C, O), es decir,
bastaria un pequeno incremento en la intensidad de las sanciones sociales
para que economias con una s relativamente baja tengan un cambio de equi-

librio en favor de (C, O).
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