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Resumen

El proceso de globalizacion ha producido una fuerte transformacion de
la economia internacional en las tultimas décadas, ampliandose el espectro de
actividad econdmica que es factible de ser intercambiada entre paises. Los cambios
tecnoldgicos y otros factores que afectan los costos de comercio han dado lugar a
nuevos motivos para la especializacion. Esta ola se caracteriza por la fragmentacion
de la produccién en muchas etapas y se ha extendido a un variado conjunto de
actividades. Asi se han desarrollado las denominadas Cadenas Globales de Valor
(CGV), combinando la participacion de gran cantidad de proveedores en todo el
mundo. En particular este fenomeno se expresa en la produccion de manufacturas
modernas que incorporan un alto nivel de progreso técnico. América Latina, a
diferencia de otras regiones en desarrollo, no ha sido un participante protagonico
de esta dinamica, y su canasta de productos exportados se caracteriza por un bajo
nivel de sofisticacion. Este trabajo presenta una caracterizacion de la insercion en
dicho proceso de algunos paises de la region seleccionados (Argentina, Brasil,
Colombia, Costa Rica, México, Pert y Uruguay), en comparacion con algunos
paises desarrollados (Alemania, Bélgica, Corea del Sur, Estados Unidos y Japon)
y con los denominados BRIC. Los resultados obtenidos muestran que en la region
se han comenzado a exportar con ventaja comparativa productos no exportados
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anteriormente, exportados episodicamente o exportados sin ventajas comparativas
reveladas. Sin embargo, el desempeiio de los paises latinoamericanos seleccionados
ha sido dispar en términos de proporcion de productos intermedios en esa canasta
y de sofisticacion de los mismos.

Clasificacion JEL: F14
Palabras clave: espacio de productos - cadenas globales de valor - sofisticacion
de las exportaciones

Abstract

The process of globalization in recent decades has led to a deep
transformation of the world economy, broadening the range of economic activities
that are possible to be internationally traded. Technological changes and other
factors affecting trade costs provide new grounds for specialization. Allowing
for further fragmentation of production processes, the last wave of globalization
has spread to a diverse set of activities. This phenomenon has allowed for the
emergence of the so-called Global Value Chains (GVC) bringing the participation
of a large number of suppliers around the world into the production of goods and
the provision of services. In particular, this phenomenon is stronger in modern
manufactures that incorporate a high level of technical progress.

Latin America, unlike other developing regions, has not been a leading
participant in this dynamic, since its basket of exported products still shows a low
level of sophistication. This paper presents a characterization of some selected
countries in the region (Argentina, Brazil, Colombia, Costa Rica, Mexico,
Peru and Uruguay) that have inserted themselves into GVC, comparing with
the evidence of some developed countries (Germany, Belgium, South Korea,
U.S. and Japan) and the BRIC. The results show that the region is beginning to
export with comparative advantages products it did not previously export, it did
sporadically or without comparative advantages. However, the performance of the
Latin American countries here analyzed has been mixed in terms of the share of
intermediate products into their export basket and their level of sophistication.

JEL Clasification: F14
Keywords: products space - global value chains - exports sophistication
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INTRODUCCION

En las ultimas décadas el proceso de globalizacion ha producido una
transformacion vertiginosa de la economia internacional. Una de las fuentes de
esta nueva dinamica es el acelerado proceso de cambio técnico en la circulacion
de la informacion y en la reduccion de los costos de comercio. Se ha producido un
notorio incremento en el nivel de los intercambios y una ampliacion de la canasta de
actividades economicas — bienes y servicios — que se transan a nivel de la economia
internacional. Desde el punto de vista de la especializacion, este fendomeno se
expresa en el proceso de fragmentacion de la produccion a nivel planetario. Las
distintas etapas que componen la produccion de una cierta actividad econdmica (ya
sea de produccion de bienes y/o servicios) se han distribuido a través de multiples
jurisdicciones nacionales en todo el planeta. Esta fragmentacion de la produccion es
la modalidad que caracteriza la internacionalizacion de los procesos productivos en
muchas manufacturas modernas, pero que se ha venido extendiendo a un variado
conjunto de actividades econdmicas, notablemente en el sector de servicios. El
comercio de “otros servicios comerciales” y “bienes intermedios” en las ultimas
tres décadas mostré un crecimiento muy superior al del comercio de mercaderias
en general. Mientras que en el afio 1980 estos componentes asociados al proceso
de fragmentacion de la actividad econdmica representaban el 14% del comercio
mundial (bienes y servicios), alcanzaron a ser una cuarta parte en el afio 2009.

En lanueva division del trabajo que se esta gestando a escala de la economia
internacional convergen dos cuerpos de ideas primigenias en economia. Por
un lado el vinculo entre division del trabajo y productividad, tratado por Adam
Smith, y por otro los determinantes ricardianos de la especializacion productiva y
comercial de los paises, que se basa en las productividades relativas en producir
bienes o en desempeiiar tareas.

Conforme los costos de comercio se hacen menores, las pequeiias diferencias
que puedan existir entre origenes distintos adquieren una relevancia mayor como
factor determinante de la capacidad de los paises de localizar actividades globales.
En ese marco se han ido desarrollando cadenas de valor internacional, que
combinan la participacion de gran cantidad de proveedores en todo el mundo para
la produccion de manufacturas modernas intensivas en tecnologia.

América Latina a diferencia de otras regiones en desarrollo, en particular
los del sudeste asiatico, no ha sido un participante protagonico de esta dinamica
reciente. Las economias latinoamericanas se caracterizan por un bajo nivel
de diferenciacion en la canasta de productos exportados (bienes de bajo nivel
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de transformacion, bajo valor unitario y baja diferenciacion), pero este podria
modificarse si los paises de la region logran insertarse de forma dinamica en las
Cadenas Globales de Valor (CGV).

Este trabajo se propone aportar al analisis de la insercion que en dicho
proceso han tenido algunos paises de la region en la tltima década. Para ello se
recurre a una metodologia novedosa, que surge de contar con una medida del nivel
de sofisticacion de los productos exportados por estos paises. Los indicadores de
sofisticacion aplicados a la canasta de exportaciones de cada pais son utilizados
para caracterizar subcanastas especificas de productos, permitiendo comparar
los productos en que se ha adquirido ventaja comparativa revelada en el periodo
reciente con aquellos que forman parte del conjunto de exportaciones tradicionales
de los paises.

El trabajo estd organizado en tres secciones ademas de la presente
introduccion. En una segunda seccion se vinculan las CGV con la estructura de
las exportaciones y se analizan los efectos dinamicos de la especializacion, que
sefialan que la capacidad de crecimiento de las economias esta vinculada con
la calidad de los productos que éstas exportan (su densidad tecnoldgica). En la
tercera seccion se presentan y discuten los resultados y en la ultima se destacan las
principales conclusiones.

I. ESPACIO DE PRODUCTOS Y CGV: ASPECTOS
METODOLOGICOS

1.1 Antecedentes

La capacidad de crecimiento de las economias estd relacionada con el
patron de sus exportaciones. Antiguas y nuevas corrientes de la teoria del comercio
internacional convergen en esta afirmacion (Hirschman, 1958 y Krugman, 1988
entre otros). Hay ciertos conjuntos de productos en los cuales especializarse tiene
un impacto positivo en la capacidad de crecimiento de la economia, y hay otros
que estan asociados a la cualidad contraria. En el caso de los paises en desarrollo
se espera que los productos que incorporan progreso técnico y que poseen mayor
capacidad de derrame y dinamismo estén vinculados a la participacion en las CGV.

América Latina mantiene el rasgo de una insercion internacional basada
en bienes intensivos en recursos naturales. Sin embargo, en la region existen
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algunas economias en donde se registra una tendencia a participar de este moderno
proceso de transformacion estructural en los patrones de especializacion global.
Es decir, integrarse a las CGV es una forma de mejorar los indices de calidad de
la canasta de los productos exportados (entendiendo la calidad desde el punto de
vista dinamico por el contenido tecnoldgico de lo que se exporta).

En este trabajo se analizan sicte casos seleccionados de América Latina
(Argentina, Brasil, Colombia, Costa Rica, México, Perti y Uruguay) para mostrar
que las diferencias en calidad de la canasta de productos exportados se pueden
vincular a los niveles de participacion diferenciados en las CGV. Los paises de la
region estan especializados en la exportacion de productos alejados del resto (en
términos de posibilidades de transitar de una estructura productiva a la otra) en el
“espacio de los productos” (Hidalgo, Klinger, Barabasi y Hausmann, 2007) y que
ademas tienen un nivel de sofisticacion bajo. Los paises integrados en las cadenas
internacionales de valor suelen exportar productos mas cercanos de los corazones
dinamicos de la produccion y estos productos tienen un nivel de sofisticacion mayor.

Surge entonces el problema de como medir la calidad de una cierta canasta
exportadora. Un primer paso para ello es tener una medida del nivel de sofisticacion
de los bienes, para lo cual Hausmann, Hwang y Rodrik (2007) proveen un indice
especifico. El grado de sofisticacion de un bien o producto (PRODY) depende del
nivel promedio de PBI per céapita (PBlpc) de los paises que exportan el bien en
consideracion. Mas formalmente, el indice viene dado por:

xp/

x{,‘

PRODY, = ZC:PBIch p—— (1)
X

c c

donde p se refiere a los bienes, ¢ a los paises exportadores de p, x, son las
exportaciones totales del pais ¢, y X, las exportaciones del bien p por parte del
pais c. Se tiene entonces que el valor de PRODY para el bien p es un promedio
ponderado de los PBI per capita de los paises que exportan el bien p, donde las
ponderaciones capturan la importancia del bien p en las exportaciones totales del
pais c. La razon para utilizar la participacion del bien p en las exportaciones del
pais ¢ en lugar de la participacion en las exportaciones mundiales de este bien es
para asegurar que el indice de sofisticacion no se vea afectado por las diferencias
en los tamafios de los paises.
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Para calcular el grado de sofisticacion global de las exportaciones de un
cierto pais estos autores proponen una medida sintética denominada EXPY:

X
EXPY, =% PRODY, -~ )
X
P

c

Hausmann, Hwang y Rodrik (2007) muestran que los paises en desarrollo
tienen un menor valor del EXPY que los paises desarrollados y que existe una
correlacion positiva significativa entre el EXPY 'y los ingresos per capita.

1.2 Métodos de los reflejos

Esta metodologia para medir la sofisticacion de los productos y de la
canasta exportada ha sido criticada debido al grado de endogeneidad que registra.
Recientemente se plante6 una metodologia alternativa que supera esta critica y que
recibe el nombre de “método de los reflejos” (Hidalgo y Hausmann, 2009). Una
economia de bajo nivel de sofisticacion es una economia que esta especializada
en pocos productos en los que estan especializados muchos paises que a su vez
son paises de bajo nivel de sofisticacion. Téngase el caso de los paises mono
exportadores, con especializacion en un producto exportado por muchas otras
economias similares también especializadas en ese producto. Una economia muy
sofisticada es lo contrario, la especializacion se verifica en muchos productos en
donde estan especializados pocos paises que a su vez son muy sofisticados. El
método de los reflejos implementa esta idea.

La informacion basica que utiliza es una matriz que establece la
especializacion exportadora de cada pais en cada producto’. Para medir la
especializacion exportadora se emplea un indice convencional de ventaja
comparativa revelada de Balassa’:

VCR, = L e (3)

2 En este trabajo se entendera por producto al agregado a nivel de codigo a seis digitos del Sistema
Armonizado (HS-2002).

? Todos los calculos se realizaron también con el indice de ventaja comparativa revelada incorporando
las correcciones propuestas por Vollrath, pero ello no produce alteraciones mas que minimas aportando
asi una sefial de robustez de los resultados.
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donde X, .. son las exportaciones del producto p del pais ¢ sumadas sobre
todos los destinos, x . son las exportaciones del pais ¢ en todos los productos a
todos los destinos, X, son las exportaciones en un producto p de todos los paises
a todos los destinos, y x_ es la suma de todas las exportaciones mundiales.

Con esta informacion cuando se cumple que el indicador de VCRP . ©s
mayor que uno entonces la matriz que resume la especializacion tendra una entrada

igual a uno (m pe = 1), y en caso contrario la entrada tomara el valor cero. El
método de los reflejos se basa en medir el nimero de paises que se especializan en

un cierto producto (kp,o) y el nimero de productos en que esta especializado un

cierto pais (. ). Luego, la suma sobre los paises pondera a cada pais de acuerdo
a si estd especializado en pocos o muchos productos, y la suma sobre productos
pondera de acuerdo a si ese producto cuenta con pocos o muchos proveedores.
El método consiste en la iteracion de la interaccion hasta un punto en donde no
existen modificaciones adicionales por iterar una vez mas.

Tomando la matriz M como aquella en cuyas filas se ubican los productos
y en cuyas columnas se ubican los paises, ésta se compone de los indicadores
binarios m, .,y por consiguiente sus celdas valen uno en el caso en que el pais ¢
exporta el producto p con ventaja y cero en otro caso. La primera etapa viene dada
por las siguientes relaciones*:

k,,=Mi
k., =Mi"

“

Para medir nivel de sofisticacion de los productos la etapa de iteracion
e-¢ésima y la anterior pueden expresarse del siguiente modo:

n=2e-1
kp,zt?_1 = /IC/IP.../ICkC’O = (/'LC/"LP )e’1 /"tckc,o )
n=>=2e

kP,Ze = ﬂcﬂpﬂ’c’"'ﬂpkpso - (/1"/117 )e kp,O

4 jc e ip son vectores unitarios de dimension igual al niimero de paises o productos respectivamente.

63



ESTUDIOS ECONOMICOS

donde: A, =(D(Mi‘))"'M ; A, = (D(M'i"))'M’; y e cualquier
entero’.
En las etapas impares de la iteracion el nivel de sofisticacion de los productos

estd medido en la escala de los productos (&, , que mide niimeros de productos
con especializacion de cada pais), mientras que en las etapas pares estd en la escala

de los paises (kp,o que mide el nimero de paises que estan especializados en cada
producto).

De forma analoga, el nivel de sofisticacion de cada pais en la etapa e-ésima
y la inmediata anterior viene dado por las siguientes ecuaciones:

n=2e—1
kc,Ze—l = (/119/10 )e_l ;kap,o (6)
n=2e

kc,Ze = (/’Lpﬂ“c )e kc,O

En las etapas impares de la iteracion el nivel de sofisticacion de los paises

estd medido en la escala de los paises (kp , que mide el nimero de paises que
estan especializados en cada producto) mientras que en las etapas pares esta en

la escala de los productos (k. que mide el niimero de productos en que esta
especializado cada pais).

De este modo, la convergencia de cada uno de los indicadores debe
observarse, seglin corresponda, en las iteraciones con n par o impar. Debe sefialarse
que existen valores de kp y k_ a los que todos los paises se van aproximando
en las sucesivas iteraciones, pero en ese camino se produce un ordenamiento
entre productos o paises que logra ordenarlos de forma tal que en cada paso se
incorpora informacion adicional sobre la sofisticacion de productos y paises segin
la ubicuidad de los primeros y la diversificacion de canastas de los segundos
(Hidalgo y Hausmann, 2009).

> D es el operador diagonal de matriz.
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1.3 Evaluando cambios en la canasta exportadora

Para realizar el analisis de la especializacion exportadora de los paises, en
este trabajo se propone distinguir tres situaciones: las exportaciones que se realizan
con ventaja comparativa revelada, las que se realizan sin ventaja, y el caso de los
productos que no se exportan. Para analizar la evolucion de la canasta exportadora
es importante conocer los cambios entre estas categorias que se observan para
cada producto. Las tres situaciones se implementaron del siguiente modo: p se

exporta con ventaja (VCR,, . > 1) ; se exporta sin ventaja (0< VCR, . < I);no

se exporta (VCR, . =0).

A los efectos de tener un resumen para la situacion de cada producto p para
cada pais ¢ en un afio, se codificaron estas tres situaciones de acuerdo al criterio
presentado en la Tabla 1.

Tabla 1 - Codificaciones de situaciones posibles en las entradas de la matriz VCR

Valor Codigo
Exporta con ventaja 100
Exporta sin ventaja 10

No exporta 1

Fuente: elaboracion propia.

Asimismo, para cada producto se considerd la suma de todos los codigos
asignados en cada uno de los afios del periodo de analisis, que como se vera son
ocho en este trabajo. De ese modo, la suma tendra un valor maximo de 800 para
el caso en que el producto haya sido exportado con ventaja por determinado pais
en todos los afios.

Ademas de la identificacion de la especializacion exportadora en un afo
o en el conjunto del periodo, interesa poder determinar como fue la evolucion de
dicha especializacion. Para ello se procedid a identificar un periodo inicial y uno
final de cuatro afios cada uno. En cada uno de los periodos se observo para cada
producto la situacion en la que se encontraba en cada uno de estos afios. A modo
de ejemplo, un producto podria haber sido exportado sin ventaja en un aio, no
exportado en el siguiente, vuelto a exportar sin ventaja en el tercero y finalmente
exportado con ventaja en el cuarto. Asi, para resumir la situaciéon en cada uno
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de los subperiodos (inicial y final) se cred un nuevo codigo para cada producto

(VCR), que se construye como la suma de los codigos en los cuatro afios. El
ejemplo mencionado conduciria a un c6digo 121=10+1+10+100 en el subperiodo.
Como es notorio, al tratarse de subperiodos de cuatro afios, la suma de los digitos
de cada codigo sera siempre cuatro.

VCRye =Y VCR,c ™

Tabla 2 - Caracterizacion de subperiodos inicial y final

: CODIGO DEL

VCR,. DOMINIO CARACTERISTICA SUBPERIODO

004

013 Domina No se registran exportaciones en |

103 Tipo 1 la mayor parte del subperiodo

112

031 . . .

040 Domina Se registran exportaciones sin

121 Tipo 10 ventaja en la mayor parte del 10

130 subperiodo

211 . .

301 Domina Se reg}stran exportaciones con

310 Tipo 100 ventaja en la mayor parte del 100

400 subperiodo

022 . . No hay patréon dominante en el

202 Sin dominio . 0

220 subperiodo

Fuente: elaboracion propia.

Los valores posibles de la variable VCR,. en cada subperiodo se
presentan en la Tabla 2. Para su interpretacion se propone la adopciéon de un
criterio de dominacion en el subperiodo, por el cual se asume que cada producto
se encontrara en el subperiodo en la situacion que prime en relacion a las otras
situaciones posibles, existiendo tres casos no concluyentes.

Luego se analiza la distribucion de la variable VCRp . identificaindose
patrones alternativos de evolucion.
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1.4 Vinculos con las CGV: bienes intermedios y finales

Para una aproximacion a la vinculacion con las CGV, se clasificaron las
exportaciones por tipo de bien de acuerdo a su destino economico. Se buscod
captar el hecho estilizado de un incremento en el peso del comercio de productos
intermedios que seria acorde con la fragmentacion de la produccion propia de la
participacion en una CGV.

Para ello se recurre a la correspondencia entre el Sistema Armonizado
y la clasificacion de productos por Grandes Categorias Econoémicas (BEC, por
su sigla en inglés), que permite identificar bienes para consumo final, productos
intermedios y bienes de capital.

Dadas las muy escasas herramientas cuantitativas para la identificacion
de patrones de especializacion asociados a las CGV, se presume que sectores en
los que se encuentre conjuntamente evidencia de dinamismo en determinado pais
(habiéndose por ejemplo adquirido ventaja en su exportacion) y cuyo destino sea
tipicamente su uso industrial, estaran probablemente integrados a alguna CGV.
El analisis en estos casos del grado de sofisticacion de los productos brindara
entonces una nocion sobre el posible impacto de la participacion en una CGV
sobre la especializacion productiva de un determinado pais.

II. ANALISIS DE RESULTADOS
1I.1 Datos

Se trabajo con la base de datos de exportaciones anuales de COMTRADE
para el periodo 2000-2007. Se eliminaron todos aquellos paises que no registran
informacion en alguno de los ocho afios, con lo cual se trabajo con un total de 121
paises. En cuanto a los productos, se trabajo con los 4913 productos (de los 5224
existentes en el Sistema Armonizado en la version del 2002 a 6 digitos) en los que
se registro comercio en algun momento. Esto hace una base de datos que tiene
594.473 observaciones.

Con los datos disponibles (exportaciones de la economia internacional) se

realizd la medida del nivel de sofisticacion de la canasta de exportacion de acuerdo
al método de los reflejos que se describid en la seccion anterior.
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A los efectos del analisis y presentacion de resultados se eligieron tres tipos de

paises:

i.  desarrollados (Alemania, Bélgica-Luxemburgo, Corea del Sur, Estados
Unidos y Japon)

ii. nuevas economias emergentes de gran tamafio de mercado (China, India y
Rusia)

iii. de la region latinoamericana (Argentina, Brasil, Colombia, Costa Rica,
Meéxico, Pert y Uruguay)

11.2 Evolucion del comercio segun ventajas comparativas

En los graficos ay b de la Figura 1, se representa la evolucion que se observa
en el comercio de los 4913 productos por parte de los 121 paises. Como puede
apreciarse en el grafico a, el numero de productos en cada una de las situaciones
consideradas muestra una estabilidad importante, con aproximadamente un 47%
de las combinaciones productos-pais que no se exportan, un 42% de productos-
pais que se exportan sin ventaja, y solo el restante 11% de los productos-pais del
Sistema Armonizado que se exportan con ventaja en cada afio.

Mientras tanto, el valor del comercio ha aumentado sostenidamente en el
correr de los tltimos afios, el grafico b da cuenta de una proporcion del valor de las
exportaciones que se realizan con VCR que se mantiene estable en torno un 81%.

Figura 1 - Evolucion del comercio internacional con y sin VCR

a) Numero de productos b) Valor de las importaciones
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Fuente: elaboracion propia en base a datos de comercio de COMTRADE.
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Tabla 3 - Composicion de la canasta exportadora seglin existencia de ventaja
Porcentaje de las exportaciones totales en 2000 y 2007 para paises seleccionados

2000 2007
Pais % exp sin VCR | % exp con VCR % exp sin VCR | % exp con VCR
Desarrollados
Alemania 24.6 75,4 23,0 77,0
Benelux 23,6 76,4 22,1 77,9
Corea del Sur 15,5 84,5 15,9 84,1
Estados Unidos 25,1 74,9 259 74,1
Japon 14,0 86,0 17,5 82,5
BRICs (sin Brasil)
China 19,0 81,0 15,9 84,1
India 11,7 88,3 15,1 84,9
Rusia 8,8 91,2 8,7 91,3
Latinoamericanos
México 18,3 81,7 18,2 81,8
Brasil 18,7 81,3 16,3 83,7
Argentina 14,4 85,6 15,1 84,9
Colombia 8,2 91,8 8,9 91,1
Costa Rica 5,1 94,9 6,1 93,9
Uruguay 7,7 92,3 71,7 92,3
Pera 6,3 93,7 6,2 93,8

Fuente: elaboracion propia en base a datos de comercio de COMTRADE.

Si se analizan los datos por pais se observa que en los paises de mayor
desarrollo el peso de las exportaciones que se realizan con ventaja es menor,
alcanzando las tres cuartas partes del total, mientras que en los paises en desarrollo
ese porcentaje suele superar el 90%, al menos en los casos de paises chicos. En la
Tabla 3 se presentan estos porcentajes para el conjunto de paises seleccionados,
y como puede apreciarse no se han operado cambios de mayor envergadura en el
periodo considerado.

I1.3 Evolucion de la Canasta
En la Figura 2 se presenta el ranking resultante del calculo del indicador
k_ s para los 121 paises considerados en cada afio. Este indicador se obtiene con la

decimoctava iteracion (que al ser par esta expresada en la escala de los productos),
y refleja el grado de sofisticacion de la canasta exportadora de cada pais.
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Como puede verse, los paises de la region muestran una relativa estabilidad
en términos de la sofisticacion de su canasta exportadora entre 2000 y 2007. De los
paises seleccionados, Costa Rica y en menor medida Colombia son los paises que
logran una mejora mas clara en términos de sofisticacion, mientras que Argentina
y en menor medida Brasil han perdido sofisticacion en sus exportaciones. Esto
ultimo, junto con el deterioro en la canasta de India y Rusia, da cuenta de una
simplificacion de las canastas de los BRIC, aunque la evolucion de las exportaciones
de China contrasta con ese patron ya que se caracteriza por una notoria mejora.

En los paises desarrollados, por su parte, se observa la habitual estabilidad
en su posicion relativa, con la excepcion de Corea del Sur que ingresa en el grupo
de los paises con mayor sofisticacion exportadora. Vale la pena destacar que el afio
2007 resalta por los progresos que han realizado varios paises de la region, como
Uruguay, Costa Rica, Colombia, Pert y Argentina, aunque en todos los casos se
habia observado una caida en los afios anteriores.

Si se analizara esta evolucion agrupando paises, el deterioro de Argentina
la habria hecho pasar del grupo mejor posicionado en la region (junto con México
y Brasil) a encabezar el grupo de sofisticacion media (junto con Colombia, Costa
Rica, Uruguay y Chile). Peru se mantiene estable a lo largo del periodo, siendo
parte junto con Bolivia y Ecuador del grupo de menor sofisticacion exportadora de
la region sudamericana.®

11.4 Evaluando los cambios

Para analizar esta evolucidon mas en detalle este trabajo propone una
exploracion de la dindmica por la cual los paises han adquirido ventaja en ciertos
productos en el periodo considerado, ya que como es sabido el indicador del método
de los reflejos considera exclusivamente las exportaciones realizadas con VCR.

La codificacion de las tres situaciones presentadas en la Seccion 1.3 permite
una primera aproximacion a la cuestion desde la descripcion de las situaciones por
las que atraviesa cada producto en el conjunto de los ocho afios considerados. El

valor de las centenas en la variable VCR indicara el nimero de periodos en que
un producto se exportd con ventaja, el valor de las decenas la cantidad de afios en

¢ Debe sefialarse que la Venezuela es uno de los paises que han debido ser descartados del analisis a
causa de falta de informacion en la base COMTRADE para el aio 2007.
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Figura 2 - Sofisticacion de la Canasta Exportadora
Método de los reflejos (k)
2000 —2007

Fuente: elaboracion propia en base a datos de comercio de COMTRADE.
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que se exporto sin ventaja, y finalmente las unidades dan cuenta de los periodos en
que el producto no fue exportado.

En la Figura 3 se observa que la distribucion de la variable VCR para los
121 paises es trimodal en los valores 8, 80 y 800, que indican los comportamientos
mas estables: los que nunca se exportaron, los que siempre se exportaron pero sin
ventaja comparativa, y los que siempre se exportaron en condiciones de VCR.
Estos casos de estabilidad concentran el 54% del total de las observaciones para
el comercio mundial. Todos los demas casos son productos que en el conjunto del
periodo cambiaron de situacion.

Figura3 - VCR en el periodo 2000-2007 para la economia internacional
Porcentaje sobre el total de productos para todos los paises

o |
™

Percent
20
1

10

rca_sum

Fuente: elaboracion propia en base a datos de COMTRADE
(ver definicion del indicador en la ecuacion 7).

Los paises en desarrollo_ verifican tener cantidades mayores de
productos no exportados nunca (VCR,. =8) o exportados episodicamente
(VCRp.c =17,26,35,44) ; aunque esta caracteristica se debilita cuando el pais
es mas grande. Los paises desarrollados presentan cantidades mayores de productos
exportados siempre con ventaja (V'CR .. =800) ; y esto parece no cambiar con
el tamafio del pais. En este ultimo grupo, los paises pequefios no incrementan la
frecuencia de productos no exportados, sino que tienden a mostrar una mayor
concentracion en los productos exportados sin ventaja. En este ultimo grupo de
productos también se concentran las exportaciones de los BRIC, aunque estos
paises muestran mayores frecuencias en los productos exportados episddicamente.
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Para facilitar la visualizacion de estos patrones evolutivos, se divide el
analisis en un sub-periodo inicial y uno final, ambos de cuatro afios, tal como se
presento en la Seccion 1.3. Ello permite apreciar — tanto en niimero de productos
como en valor de las exportaciones — el peso de los productos en que se ganan
posiciones o en que se producen retiros de los paises.

La Tabla 4 se destaca la participacion de las situaciones estables, con un
78% de los productos del Sistema Armonizado que en el conjunto de paises se
exporta en 2004-2007 en una situacion similar a la del periodo 2000-2003 (valores
sefialados en la diagonal de cada panel). Estos productos canalizan el 88% del
valor del comercio mundial en el periodo inicial y un 86,5% del mismo en el
periodo final’. Sin embargo, el interés de la Tabla 4 no radica en las situaciones
estables sino en describir los cambios.

Tabla 4 - Evolucion de las exportaciones por situacion entre 2000-2003 y 2004-2007
Porcentajes del total de productos y del valor de las exportaciones mundiales

Porcentaje del total de productos en cada situacion inicial y final
ini \ fin 0 1 10 100 Total
0 1,4 2,7 3.4 0,8 8,4
1 33 38,4 32 0,3 45,2
10 2,6 1,8 31,1 1,4 36,9
100 0.7 0,2 1.4 7.2 9,5
Total 8,1 43,2 39,0 9,7 100
Participacion de los productos respectivos en las exportaciones en 2000-2003
ini \ fin 0 1 10 100 Total
0 0,3 0,2 1,8 2,0 4,4
1 0,0 0,0 0,1 0,1 0,2
10 1,1 0,0 15,4 1,6 18,1
100 22 0,2 2,8 72,2 77,4
Participacion de los productos respectivos en las exportaciones en 2004-2007
ini \ fin 0 1 10 100
0 0,3 0,0 1,4 3.4
1 0,1 0,0 0,2 0,5
10 1.8 0,0 15,0 3.4
100 1.4 0,0 1,3 71,2
Total @ 3,6 0,1 17,9 78,5

Nota: Se compara la estructura al principio de acuerdo a los tipos de dinamica al inicio, con la estructura al final.
Fuente: elaboracion propia en base a datos de COMTRADE

7 Estas cifras no coinciden exactamente con las presentadas mas arriba debido a que en este caso se
clasifica a los productos en funcion de la situacion dominante en cada sub-periodo, pero en el conjunto
de los cuatro afios que lo componen pueden darse situaciones no dominantes. Asi, por ejemplo, el valor
de comercio positivo que se observa para los productos clasificados como no exportados corresponde
a exportaciones realizadas en algin afio de productos que no registran exportaciones en la mayoria de
los anos del subperiodo.
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La mayor cantidad de productos que cambia de situacion lo hace o bien
pasando de un comportamiento erratico (ini=0) a ser exportados sin ventaja
(fin=10) o de no ser exportados (ini=1) a un comportamiento erratico (fin=0) o a
ser exportados sin ventaja (fin=1) (ver Tabla 4). Sin embargo, todos estos cambios
tienen un peso muy poco significativo en términos de valor del comercio total,
donde, por el contrario, se observan las diferencias mas marcadas en aquellas
situaciones que involucran las exportaciones con ventaja, que en el periodo final
pasan a representar casi 1,2 puntos porcentuales mas que en el inicial (pasando de
77,35% a 78,52%), en detrimento principalmente de las exportaciones sin ventajay
de exportaciones que en el primer periodo describian un comportamiento erratico.

Este resultado podria ser consistente con la insercion de los paises en las
cadenas globales de valor, ya que desde el punto de vista tedrico se esperaria que
los paises se especialicen en etapas de la produccion fragmentada en comparacion
con localizaciones alternativas.

Cuadros analogos a la Tabla 4 para cada uno de los paises seleccionados se
presentan en el Anexo.

En la Tabla 5 se presenta el porcentaje del comercio total de los paises
seleccionados que representan los productos que adquieren ventaja, tanto para el
periodo inicial como para el final.

Las ultimas dos columnas de la Tabla 5 presentan la variacion porcentual
entre los periodos inicial y final para aquellos productos que en el periodo
inicial mostraban un comportamiento erratico o se exportaban sin ventaja®. El
crecimiento en el comercio de nuevos productos con ventaja ha sido notoriamente
mayor en el caso de los paises latinoamericanos, muy especialmente en los mas
pequefios, destacandose los casos de Costa Rica y Uruguay, que multiplicaron
estos flujos por mas de diez y cinco respectivamente para productos que
anteriormente se exportaban sin ventaja. El resto de los paises latinoamericanos
mas que duplicé el valor de las exportaciones de productos que muestran nuevas
ventajas comparativas. Si bien este incremento se deriva parcialmente de la propia
definicion de VCR, la identificacion de estos flujos puede resultar de utilidad
para cuantificar la participacion en Cadenas Globales de Valor. Particularmente
elocuente en esa direccion es el crecimiento notorio de las exportaciones de

8 Se excluye el calculo para los productos que no se exportaban porque las magnitudes cercanas a
cero distorsionan el resultado y lo hacen inexistente en los casos de exportaciones iguales a cero en el
periodo inicial.
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Uruguay en productos antes no exportados, que pasan de representar menos del
0,15% de sus exportaciones en 2000-2003 a mas de un 2,3% de las mismas en
2004-2007.

Tabla 5 - Participacion en el comercio de los productos que adquieren ventaja
Porcentaje del valor de las exportaciones de cada pais en 2000-2003 y 2004-2007

2000-2003 2004-2007 Tasa variacion fin/ini

Pais desde  desde desde desde  desde desde desde desde

0 1 10 0 1 10 0 10
Desarrollados
EE.UU. 2,50 0,00 2,17 3,03 0,00 3,07 21 42
Japon 0,73 0,00 0,77 1,08 0,00 1,65 48 114
Alemania 2,62 0,00 1,95 2,85 0,10 2,69 9 38
Benelux 1,31 0,55 1,00 1,97 2,07 2,27 51 127
Corea del Sur 0,66 0,00 2,79 1,22 0,00 8,10 84 190
BRICs (sin Brasil)
China 3,91 0,00 1,74 8,32 0,00 4,77 113 174
India 1,37 0,01 1,93 3,01 0,09 6,13 120 217
Rusia 0,91 0,00 0,18 1,18 0,01 0,54 30 196
Latinoamericanos
Brasil 1,18 0,01 2,27 2,42 0,42 5,36 106 136
Meéxico 3,63 0,00 1,05 5,67 0,02 2,33 56 122
Argentina 0,80 0,00 0,75 1,56 0,05 2,11 96 181
Pera 3,24 0,01 0,18 7,52 0,03 0,41 132 136
Colombia 5,42 0,00 0,96 9,54 0,04 3,34 76 250
Costa Rica 0,67 0,01 1,53 2,18 0,09 15,80 227 936
Uruguay 0,91 0,15 0,36 1,97 2,33 1,91 118 430

Fuente: elaboracion propia en base a datos de COMTRADE

IL.5 Sectores dinamicos de productos intermedios

Como ultima aproximacion de este trabajo al hecho estilizado de la
participacion en CGVs, se ha procurado identificar cuales de los productos en
que se ha adquirido ventaja recientemente corresponden a bienes intermedios, tal
como se introdujo en la Seccion 1.4.

Si se tiene en cuenta que el 55,6% de los productos del Sistema Armonizado
a seis digitos son identificados como productos intermedios en la clasificacion
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BEC, puede afirmarse que no existe un sesgo hacia estos bienes entre los que
adquieren ventaja en el periodo. Parecen surgir, sin embargo, algunas diferencias
entre los paises seleccionados. Salvo en los casos de China, México, Pert y Costa
Rica, se aprecia una tendencia al incremento de la participacion de los productos
intermedios. En particular, destaca el caso de Rusia, donde aproximadamente 9 de
cada 10 de los productos que adquirieron ventaja fueron bienes intermedios.

Tabla 6 - Participacion bienes intermedios entre las combinaciones
producto-pais que adquieren ventaja

Productos que adquieren ventaja
Participacion de los
productos intermedios en el
Pais Nimero Namerode | "0 o5 | valor exportado de productos
Total ProductQS Intermedios que adquieren ventaja
Intermedios
2000-2003 2004-2007

Comercio mundial a) 14765 7821 53,0 39,7 40,3
Desarrollados
Estados Unidos 311 180 57,9 27,0 32,7
Japon 145 95 65,5 60,5 66,9
Alemania 207 109 52,7 48,0 48,0
Benelux 242 151 62,4 56,5 68,5
Corea del Sur 143 93 65,0 35,5 37,5
BRICs (sin Brasil)
China 276 173 62,7 32,2 25,7
India 276 170 61,6 55,5 61,7
Rusia 61 42 68,9 86,4 89,0
Latinoamericanos
Brasil 177 105 59,3 23,9 25,5
México 171 94 55,0 49,8 449
Argentina 113 70 61,9 44,8 50,8
Peru 70 34 48,6 15,4 13,4
Colombia 133 77 57,9 29,1 29,9
Costa Rica 130 80 61,5 39,6 16,7
Uruguay 81 45 55,6 61,4 64,2

Fuente: elaboracion propia en base a datos d¢ COMTRADE
Para finalizar este analisis descriptivo de las modificaciones operadas en

las canastas exportadoras se analiza el nivel de sofisticacion de los productos
intermedios en los que los paises seleccionados han adquirido ventaja en los
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afos recientes. A tal efecto se han calculado los niveles promedio para cada
tipo de bien del indicador de sofisticacion de los productos kp obtenidos por el
método de los reflejos.’

En la Tabla 7 se presentan los resultados obtenidos, que muestran que los
bienes intermedios tienen en general un nivel de sofisticacion intermedio entre los
bienes de consumo y de capital, superior al promedio general para todos los bienes
que se comercian internacionalmente.

Tabla 7 - Sofisticacion de los bienes intermedios que adquieren ventaja
Promedios del indicador k ,

Pais Blengs de Bienes Intermedios Bienes de Total
Capital Consumo
Comercio Mundial 0.34 | 0.12 | -0.32 0.00
Desarrollados
Estados Unidos 0.42 0.26 -0.16 0.18
Japon 0.53 0.60 -0.31 0.53
Alemania 0.49 0.53 0.03 0.42
Benelux 0.38 0.43 0.11 0.34
Corea del Sur 0.80 0.59 0.40 0.59
BRICs (sin Brasil)
China 0.56 0.39 0.07 0.34
India 0.49 0.14 -0.62 -0.03
Rusia 0.14 0.19 -0.47 0.05
Latinoamericanos
Brasil 0.29 0.04 -0.40 0.03
México 0.31 0.28 -0.18 0.16
Argentina 0.53 0.02 -0.43 -0.05
Colombia 0.14 -0.17 -0.41 -0.23
Peru 0.47 -0.30 -0.61 -0.49
Costa Rica 0.66 -0.08 -0.43 -0.18
Uruguay 0.24 -0.07 -0.27 -0.15

Nota: Datos en desvios respecto al nivel de sofisticacion medio de la canasta mundial.
Fuente: elaboracion propia en base a datos de COMTRADE

? Se toma la novena iteracion del indicador puesto que se entiende que es suficientemente alta para
producir un ordenamiento con un grado razonable de estabilidad en el orden entre productos y que el
grado de convergencia entre los valores para cada producto aun permite apreciar las diferencias entre
los mismos, aspecto que se veria opacado por la mucho mayor cercania entre datos a niveles mayores
de iteracion.
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Japon, Corea del Sur, Alemania y Benelux han adquirido ventaja en la
provision de insumos altamente sofisticados, China destaca entre los BRICs con
niveles de sofisticacion cercanos al del grupo anterior. Luego se encuentra México
encabezando a los paises latinoamericanos y superando a Estados Unidos, que
junto a los BRICs (exceptuando a China) conforman un segundo grupo. Los
paises latinoamericanos exportan productos intermedios de sofisticacion menor
a los anteriores, y entre ellos sobresalen Brasil y Argentina, mientras que Pert
cierra la lista.

CONCLUSIONES

Mas de un 80% de las exportaciones mundiales se realiza en productos en
donde los paises exportadores registran ventaja comparativa, aunque ese guarismo
es menor en el caso de los paises desarrollados (en torno al 75%) que en de los
paises en desarrollo (donde suelen superar el 90%). Esta mayor concentracion del
comercio de los paises en desarrollo en los bienes en que poseen ventaja se da en
conjunto con una menor sofisticacion de su canasta exportadora.

La estabilidad relativa que se aprecia en los indicadores de sofisticacion
es consistente con una proporcion relativamente menor de bienes que cambian
de categoria entre ser no exportados, exportados sin VCR y con VCR. En una
descripcion estatica, los paises en desarrollo tienden a mostrar cantidades mayores
de productos no exportados nunca o exportados episodicamente y los paises
desarrollados tienden a mostrar cantidades mayores de productos exportados
siempre con ventaja.

Sin embargo, para analizar la insercion en las CGVs es relevante
identificar los productos que adquieren ventaja, y tras un ejercicio de codificacion
se ha visto que estos flujos son los mas relevantes en términos de proporcion del
valor de exportaciones entre los productos que cambian de categoria. En ellos
no se aprecia un sesgo hacia los productos intermedios cuando se considera el
comercio mundial, pero éstos sobresalen entre los productos en que algunos
paises adquirieron ventaja. Esta informacion junto con calculos sobre el nivel
de sofisticacion de los productos de este grupo, permiten describir un panorama
para los paises de la region.

Costa Rica y en menor medida Colombia son los paises que logran una

mejora mas clara en términos de sofisticacion, mientras que Argentina y en menor
medida Brasil han perdido sofisticacion en sus exportaciones. Argentina pas6 del
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grupo mejor posicionado en la region junto con México y Brasil a encabezar el
grupo de sofisticacion media junto con Colombia, Costa Rica y Uruguay, mientras
que Pert arroja un nivel de sofisticacion sostenidamente bajo.

Casi todos los paises latinoamericanos seleccionados mas que duplicaron
el valor de las exportaciones de productos que muestran nuevas ventajas
comparativas, destacandose en la comparacion internacional, especialmente los
mas pequefios como Costa Rica y Uruguay. Las situaciones son dispares, sin
embargo, en materia de proporcion de productos intermedios en estos nuevos
bienes con ventaja. Brasil, Argentina, Colombia y Uruguay han visto aumentar la
participacion de los bienes intermedios en el proceso de adquisicion de ventajas,
mientras que México, Pert y Costa Rica han adquirido ventajas que incrementan
la participacion de los bienes de capital y/o bienes de consumo. México encabeza a
los paises latinoamericanos y supera a Estados Unidos en términos de sofisticacion
de los productos intermedios que se comenzaron a exportar con ventaja. Los
demas paises latinoamericanos exportan productos intermedios de sofisticacion
notoriamente menor que los paises desarrollados, y entre ellos sobresalen Brasil
y Argentina.

Los resultados sefialados son consistentes con el proceso de insercion
de los paises latinoamericanos en las cadenas globales de valor, y muestran una
especializacion en etapas de la produccion fragmentada en las que poseen ventajas
en comparacion con localizaciones alternativas y que por consiguiente tienen un
nivel de sofisticacion menor al de otras regiones.
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ANEXO

EVOLUCION DE LAS EXPORTACIONES POR SITUACION
ENTRE 2000-2003 Y 2004-2007
Porcentajes del total de productos y del valor
de las exportaciones por pais

Estados Unidos Japén
Porcentaje del total de productos en cada Porcentaje del total de productos en cada
situacion inicial y final situacion inicial y final

ini\fin| 0 1 10 100 | Total | | ini\fin | 0 1 10 100 | Total

0 0.6 0.7 22 2.3 5.7 0 08 13 2.3 1.1 5.5

1 0.1 08 0.0 0.0 0.9 1 09 42 0.8 0.0 5.9

10 21 0.0 542 4.0 | 60.4 10 22 06 625 1.8 67.2

100 1.9 0.0 3.1 28.0 | 33.0 100 09 00 1.9 18.6 | 214

Total | 46 1.5 59.6 343 | 100 Total | 48 6.1 675 21.6 100

Participacion de los productos respectivos en Participacion de los productos respectivos en
las exportaciones en 2000-2003 las exportaciones en 2000-2003

ini\fin | 0 1 10 100 | Total | | ini\fin | 0 1 10 100 | Total

0 0.51 023 153 250 | 4.77 0 0.16 0.03 242 0.73 | 3.34
1 0.00 0.00 0.00 0.00 | 0.00 1 0.00 0.01 0.00 0.00 | 0.01
10 238 0.00 1936 2.17 | 239 10 0.40 0.00 1338 0.77 | 14.6
100 191 0.00 242 67.00 | 71.3 100 | 234 000 269 77.07| 82.1
Participacion de los productos respectivos en Participacion de los productos respectivos en
las exportaciones en 2004-2007 las exportaciones en 2004-2007
ini\fin| 0 1 10 100 ini\fin| 0 1 10 100
0 0.45 0.00 2.61 3.03 0 0.19 0.00 1.84 1.08
1 0.00 0.00 0.00 0.00 1 0.00 0.00 0.00 0.00
10 330 0.00 1924 3.07 10 0.58 0.00 12.57 1.65
100 140 0.00 148 6542 100 | 1.64 0.00 136 79.08
Total | 5.15 0.00 23.32 71.52 Total | 2.41 0.00 15.77 81.82
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Alemania

Benelux

Porcentaje del total de productos en cada
situacion inicial y final

Porcentaje del total de productos en cada
situacion inicial y final

ig;\ 0 1 10 100 | Total ig;\ 0 1 10 100 | Total
0 04 09 2.1 1.6 5.0 0 05 038 3.1 1.8 6.2
0.1 28 0.2 0.1 3.1 1 03 09 0.2 0.1 1.5
10 2.2 0.6 52.0 2.5 57.2 10 2.2 0.3 61.9 3.0 67.4
100 1.3 05 2.8 30.0 | 34.6 100 1.5 0.1 3.0 20.3 24.9
Total | 3.9 48 570 343 100 Total | 45 2.1 683 252 100
Participacion de los productos respectivos en Participacion de los productos respectivos en
_ las exportaciones en 2000-2003 _ las exportaciones en 2000-2003
12:1\ 0 1 10 100 | Total 12:1\ 0 1 10 100 | Total
0 0.09 008 1.14 262 | 3.93 0 0.19 0.08 198 131 3.55
1 0.00 0.02 000 0.00 | 0.02 0.00 0.01 0.01 055 0.57
10 1.37 0.09 18.76 195 | 22.17 10 1.07 0.01 2131 1.00 | 23.39
100 | 272 031 198 68.86 | 73.87 100 | 1.08 0.04 325 68.13 | 72.49

Participacion de los productos respectivos en

las exportaciones en 2004-2007

Participacion de los productos respectivos en

las exportaciones en 2004-2007

ig;\ 0 1 10 100 igi]\ 0 1 10 100

0 009 001 08 285 0 (012 001 108 197

1 000 002 001 010 001 001 001 2.07

10 | 178 001 1854 2.69 10 | 166 002 1972 226

100 | 236 005 120 69.40 100 | 069 001 154 68.82

Total | 424 0.09 20.64 75.03 Total | 2.48 0.05 2235 75.12
Corea del Sur China

Porcentaje del total de productos en cada
situacion inicial y final

Porcentaje del total de productos en cada
situacion inicial y final

ini \ fin 0 1 10 100 | Total ini \ fin 0 1 10 100 | Total
0 1.3 1.8 4.1 0.8 7.9 0 05 12 2.5 2.0 6.1
1 09 64 1.5 0.0 8.9 1 02 13 0.3 0.0 1.9
10 26 1.3 623 2.1 68.2 10 3.1 03 506 3.7 57.7
100 1.1 00 34 10.5 | 15.0 100 .1 00 27 30.5 | 343
Total | 59 94 712 135 | 100 Total | 49 29 56.1 36.1 100
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Participacion de los productos respectivos en
las exportaciones en 2000-2003

Participacion de los productos respectivos en
las exportaciones en 2000-2003

ini \ fin 0 1 10 100 | Total ini \ fin 0 1 10 100 | Total
0 0.05 0.17 1.73  0.66 | 2.61 0 0.03 0.05 059 391 | 4.57

1 0.00 0.01 0.00 0.00 | 0.02 1 0.00 0.00 0.00 0.00 | 0.01

10 039 0.01 1245 2.79 | 15.64 10 1.18 0.00 11.94 1.74 | 14.86
100 256 0.00 488 7429 | 81.73 100 1.37 0.01 261 76.57 | 80.56

Participacion de los productos respectivos en
las exportaciones en 2004-2007

Participacion de los productos respectivos en
las exportaciones en 2004-2007

ini\fin | 0 1 10 100 ini \ fin 0 1 10 100
0 0.09 0.00 0.76 122 0 0.02 0.00 034 832
1 0.01 0.02 0.01 0.00 1 0.00 0.00 0.01 0.00
10 0.73 0.00 1242 8.10 10 359 0.00 1529 4.77
100 146 0.00 1.57 73.62 100 0.90 0.00 0.92 6584
Total | 2.29 0.02 14.76 82.93 Total | 4.52 0.00 16.55 78.93
India Rusia

Porcentaje del total de productos en cada
situacion inicial y final

Porcentaje del total de productos en cada
situacion inicial y final

ini \ fin 0 1 10 100 | Total ini \ fin 0 1 10 100 | Total
0 1.2 05 3.8 2.0 7.5 0 1.5 22 29 0.4 7.0
1 06 1.8 L5 0.1 4.0 1 09 70 1.1 0.1 9.0
10 37 08 558 3.5 63.8 10 29 28 690 07 75.4
100 21 04 3.6 18.7 | 24.7 100 06 02 19 5.9 8.6
Total 75 3.6 646 243 100 Total 59 121 749 7.1 100

Participacion de los productos respectivos en
las exportaciones en 2000-2003

Participacion de los productos respectivos en
las exportaciones en 2000-2003

ini \ fin 0 1 10 100 | Total ini \ fin 0 1 10 100 | Total
0 033 0.00 091 1.37 | 2.61 0 0.16 0.05 2.00 091 | 3.12

1 0.01 0.00 0.00 0.01 | 0.02 1 0.00 0.37 0.00 0.00 [ 0.38

10 0.64 0.02 12.08 1.93 | 14.67 10 0.09 0.01 846 0.18 | 8.75
100 1.89 040 322 77.18 | 82.70 100 0.51 025 2.63 8437 | 87.76
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Participacion de los productos respectivos en Participacion de los productos respectivos en
las exportaciones en 2004-2007 las exportaciones en 2004-2007
ini \ fin 0 1 10 100 ini \ fin 0 1 10 100
0 0.35 0.00 036 3.01 0 0.17 0.00 0.64 1.18
1 0.01 0.00 0.02 0.09 1 0.00 0.20 0.01 0.00
10 1.48 0.00 1331 6.13 10 0.17 0.00 6.73 0.54
100 1.05 0.00 1.07 73.12 100 026 0.02 1.25 88.81
Total | 2.90 0.00 14.75 82.35 Total | 0.61 0.22 8.63 90.53
Brasil México

Porcentaje del total de productos en cada
situacion inicial y final

Porcentaje del total de productos en cada
situacion inicial y final

ini\fin | 0 1 10 100 | Total ini\fin [ 0 1 10 100 | Total
0 1.3 1.8 4.2 1.4 8.7 0 09 1.8 4.4 1.3 8.4
1 1.5 6.0 1.7 0.1 9.3 1 1.1 51 1.7 0.0 7.9
10 3.1 1.3 631 2.1 69.6 10 28 13 643 2.1 70.5
100 09 0.1 1.4 10.0 | 12.4 100 1.0 0.0 2.0 10.1 | 13.1

Total | 6.8 92 704 13.6 | 100 Total 58 83 723 13.6 | 100

Participacion de los productos respectivos en
las exportaciones en 2000-2003

Participacion de los productos respectivos en
las exportaciones en 2000-2003

ini\fin | 0 1 10 100 | Total ini\fin [ 0 1 10 100 | Total
0 024 023 099 1.18 | 2.63 0 028 0.02 137 3.63 | 5.30

1 0.00 0.00 0.04 0.01 | 0.05 1 0.00 0.00 0.01 0.00 | 0.01
10 253 0.00 1424 227 | 19.05 10 048 0.01 1444 1.05 | 15.98
100 1.13 0.02 1.80 75.32 | 78.27 100 563 0.00 3.19 69.89 | 78.72

Participacion de los productos respectivos en
las exportaciones en 2004-2007

Participacion de los productos respectivos en
las exportaciones en 2004-2007

ini\fin | 0 1 10 100 ini\fin [ 0 1 10 100
0 0.19 0.01 0.54 242 0 029 0.00 0.67 5.67

1 0.02 0.12 0.03 042 1 0.00 0.00 0.02 0.02

10 556 0.00 1435 5.36 10 122 0.00 1401 233
100 0.56 0.00 0.75 69.68 100 2.67 0.00 140 71.68
Total | 6.33 0.12 15.66 77.88 Total | 4.18 0.00 16.11 79.71
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Argentina

Colombia

Porcentaje del total de productos en cada
situacion inicial y final

Porcentaje del total de productos en cada
situacion inicial y final

ini\fin [ 0 1 10 100 | Total

ini \ fin 0 1 10 100 | Total

0 1.6 22 44 0.9 9.1
1 20 112 23 0.0 15.5
10 32 1.7 604 1.4 66.6
100 04 0.1 1.1 7.2 8.8

0 22 29 60 0.8 11.9
1 4.1 182 4.0 0.1 26.4
10 38 1.7 451 1.8 524
100 05 01 13 7.3 9.2

Total 71 152 68.1 9.5 100

Total | 10.7 22.9 56.4 10.0 100

Participacion de los productos respectivos en
las exportaciones en 2000-2003

Participacion de los productos respectivos en
las exportaciones en 2000-2003

ini \ fin 0 1 10 100 | Total

ini \ fin 0 1 10 100 | Total

0 0.13 0.07 1.07 0.80 | 2.06
1 0.01 0.02 0.01 0.00 | 0.04
10 223 0.08 10.12 0.75 | 13.18
100 1.11  0.00 2.62 80.99 | 84.72

0 0.47 0.15 3.18 542 | 9.21
1 0.02 0.03 0.01 0.00 [ 0.06
10 0.84 0.04 6.51 096 | 8.35
100 0.64 0.01 2.83 7890 | 82.38

Participacion de los productos respectivos en
las exportaciones en 2004-2007

Participacion de los productos respectivos en
las exportaciones en 2004-2007

ini \ fin 0 1 10 100

ini \ fin 0 1 10 100

0 0.11 0.01 046 1.56
1 0.02 0.01 0.03 0.05
10 3.03 0.02 992 211

0 026 0.02 1.77 9.54
1 0.15 0.02 0.05 0.04
10 2,66 0.00 6.72 3.34

100 0.66 0.00 1.03 80098 100 0.33 0.00 0.60 74.50
Total | 3.81 0.04 11.44 84.71 Total | 3.40 0.04 9.14 87.42
Pera Costa Rica

Porcentaje del total de productos en cada
situacion inicial y final

Porcentaje del total de productos en cada
situacion inicial y final

ini \ fin 0 1 10 100 | Total ini \ fin 0 1 10 100 | Total
0 23 34 65 0.6 12.8 0 22 32 44 0.7 10.5
1 50 243 57 0.1 35.1 1 4.7 346 4.6 0.3 44.1

10 24 22 393 07 44.7
100 06 01 14 5.4 74

10 37 26 304 1.7 38.4
100 03 04 12 5.1 6.9

Total | 10.3 300 529 6.8 100

Total | 11.0 40.7 40.6 7.7 100
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Participacion de los productos respectivos en
las exportaciones en 2000-2003

Participacion de los productos respectivos en

las exportaciones en 2000-2003

ini\fin | 0 1 10 100 | Total ini\fin | 0 1 10 100 | Total
0 0.06 007 043 324 | 3.80 0 0.16 0.03 1.40 0.67 | 2.25

1 0.01 0.12 0.11 0.01 | 0.25 1 0.01 0.12 0.03 0.01 | 0.18

10 0.39 0.04 621 0.183 | 6.82 10 0.33 0.09 4.78 1.53 | 6.73
100 0.57 0.05 1.99 86.52 | 89.13 100 0.82 0.23 5.04 84.75| 90.84
Participacion de los productos respectivos en Participacion de los productos respectivos en

las exportaciones en 2004-2007

las exportaciones en 2004-2007

ini\ fin 0 1 10 100

ini\ fin 0 1 10 100

0 0.04 0.00 024 752
1 0.01 0.02 0.10 0.03
10 045 0.00 485 041
100 034 0.00 0.66 8531

0 0.11 0.00 0.87 2.18
1 0.08 0.05 0.18 0.09
10 1.11 0.01 596 15.80
100 045 0.00 094 72.17

Total | 0.84 0.03 5.85 93.28

Total | 1.75 0.07 7.95 90.24

Uruguay

Porcentaje del total de productos en
cada situacion inicial y final

ini \ fin 0 1 10 100 Total

0 1.9 45 39 0.5 10.9
1 55 546 3.7 0.5 64.3
10 2.8 2.1 137 0.6 19.2
100 0.2 0.2 0.5 4.8 5.7

Total 10.3 614 21.9 6.4 100

Participacion de los productos respectivos en
exportaciones en 2000-2003

ini \ fin 0 1 10 100 Total

0 063 032 260 0091 4.46
1 0.15 023 0.03 0.15 0.56
10 033 0.11 568 036 6.48
100 0.51 027 1.70 86.02 | 88.50

Participacion de los productos respectivos en
exportaciones en 2004-2007

ini \ fin 0 1 10 100

0 369 0.13 052 197
1 050 029 036 233
10 034 0.02 457 191
100 0.55 0.04 0.35 82.44

Total 5.08 0.47 5.80 88.66
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